2. Priestor a ekonomický rozvoj

Úvod

Je všeobecne známe, že priestor spolu s časom tvoria základné dimenzie akéhokoľvek materiálneho pohybu. Tak človek so svojimi konkrétnymi potrebami a vykonávanými aktivitami, ako aj prírodné zdroje, ekologické pomery, územno-technické podmienky sú vždy umiestnené v konkrétnej časti priestoru.

Priestorová dimenzia je univerzálna, má svoje miesto tak v prírodných, ako aj v technických a ekonomických vedách. Z uvedenej skutočnosti vyplýva aj možnosť rozmanitého definovania priestoru. 

Na utváranie priestorovej ekonomickej štruktúry majú jednoznačne najväčší vplyv podniky. Sú subjektami priestorovej štruktúry, v ktorých sa bezprostredne odohráva proces transformácie vstupov na výstupy vo forme tovarov, služieb a informácií. Tieto výstupy svojou kvantitou a kvalitou ovplyvňujú sociálno - ekonomické procesy prebiehajúce v priestore.

CieLE

· definovať priestor z hľadiska jeho ekonomických funkcií

· objasniť pojem priestorový potenciál a faktory jeho využitia

· objasniť procesy vedúce k štrukturalizovaniu priestorového ekonomického systému

· poskytnúť poznatky o podsystémoch priestorového ekonomického systému  a o indikátoroch ich stavu a vývoja

· subjektami a najdôležitejšími aktérmi ekonomického rozvoja v priestore sú firmy, domácnosti a štát. v kapitole je objasnená funkcia týchto subjektov pri štrukturalizácii priestorového ekonomického systému

· sociálno – ekonomické pohyby vedúce k štrukturalizácii priestoru sa odohrávajú v najmenších ekonomických priestorových jednotkách – sídlach. v kapitole sú vysvetlené funkcie sídiel v priestorovom ekonomickom systéme, a ekonomické dôsledky procesu urbanizácie

· objasniť funkciu podniku v priestorovom ekonomickom systéme

· objasniť vzťahy podniku s okolím a ich význam pri formovaní priestorového ekonomického systému

· lokalizačné faktory a ich význam pre podnik

· požiadavky ekonomických odvetví na lokalizačné faktory

· priestorová diferenciácia podmienok lokalizácie
Výklad
2.1 priestor ako systém

V priestorovej ekonómii sa po dlhé obdobie udomácnilo ekonomicko-geografické ponímanie, ktoré stotožňovalo ekonomický priestor so súborom prírodných, územno-technických, demografických a ekonomických daností. Tento klasický podhľad stavia do popredia stabilné alebo pomaly sa meniace kvality priestoru (pracovné zdroje, surovinové zdroje, rozmiestnenie komunikácií a pod.), čím vnáša do jeho ponímania statický prvok. Takto chápaný priestor svojimi obmedzeniami (prírodnými, ekonomickými, ekologickými) limituje rozhodovanie ekonomických subjektov.

K významnému posunu v chápaní priestoru prispela regionálna ekonomická teória, ale aj regionálna politika. Komplexný pohľad na regióny ukázal, že rozdiely v úrovni ich rozvoja nie sú spôsobené len kvalitou priestorových vlastností. Firma v priestore musí čeliť konkurenčným tlakom, tieto podstatne ovplyvňujú ceny jej vstupov a výstupov. Výsledky firmy rovnako významne ovplyvňuje aj štruktúra už lokalizovaných výrobných a nevýrobných činností. Vhodne štruktúrovaná ekonomika podporuje kooperačné väzby, znižuje náklady na dopravu a ďalšie služby. Navyše, medzi firmou a priestorom sa formujú interdependentné vzťahy. Aj samotná firma svojím vstupom do priestoru v ňom spôsobuje zmeny. Zaberá priestor, spotrebúva surovinu, energiu, vodu a iné zdroje, formuje nové sociálno-ekonomické vzťahy. Z uvedeného vyplýva poznanie, že ak priestor resp, jeho územná jednotka je optimálne ekonomicky štruktúrovaný, ak využíva komplexne svoje zdroje, potom nie je len limitujúcim, ale, naopak, veľmi aktívnym faktorom ekonomického rastu.

Významným impulzom na skúmanie aktivizujúcej funkcie priestoru na rastové procesy sú súčasné zmeny v regionálnej politike. K charakteristickým črtám súčasnej vývojovej etapy patria procesy spojené s decentralizáciou a súčasne demokratizáciou jej tvorby aj výkonu. Prejavom tejto tendencie je postupný presun kompetencií a zodpovednosti za regionálny rozvoj z centrálnych riadiacich orgánov na inštitúcie verejnej správy pôsobiace v regiónoch a obciach. Cieľom takéhoto postupu je snaha o zvýšenie efektívnosti a komplexnosti pri využívaní zdrojov územia pomocou tých subjektov, ktoré sú na rozvoji bezprostredne zainteresované. Za takéto možno označiť tak orgány územnej verejnej správy, ako aj podnikateľské subjekty a obyvateľstvo žijúce v danej obci alebo regióne. Úloha centra v regionálnej politike sa postupne redukuje na rozpracovanie strategických dokumentov, potrebných zákonných noriem a nástrojov (daňových, úverových, dotačných a L). Tento tzv. decentralizovano-koordinovaný model regionálnej politiky prispieva k racionálnemu usporiadaniu všetkých daností priestore a ku zvýšeniu jeho vplyvu na dynamiku rastu obcí, regiónov a krajiny.

Priestor, ako vyplýva z predchádzajúceho, sa stáva dynamizujúcim faktorom v spoločensko-ekonomických procesoch vtedy, ak prvky, ktoré ho tvoria, sú racionálne usporiadané a jestvujú medzi nimi optimálne väzby.

2.1.1 Priestorová štruktúra

Pod pojmom štruktúra všeobecne možno rozumieť: 

· vnútornú stavbu systému,

· fyzický spôsob usporiadania a vzájomného spojenia prvkov do systému,

· sústavu vnútorných vzťahov, ktoré organizujú zložky nejakého celku do hierarchicky usporiadaného útvaru.

Analogicky môžeme potom definovať priestorovú štruktúru:
- ako fyzický spôsob usporiadania a vzájomného prepojenia prvkov priestoru do systému,

· sústavu vnútorných vzťahov medzi hierarchicky usporiadanými územnými jednotkami priestoru.

Štruktúrovaním priestoru sa sleduje vytvorenie funkčných systémov z jeho prvkov.
Priestor a jeho územné časti predstavujú špecifickú ponuku lokalizačných faktorov (pôdy, vody, energie, surovín, dopravných ciest, výrobných jednotiek, služieb a obyvateľstva). Výrobné jednotky, rozmanité druhy služieb, obyvateľstvo, riadiace inštitúcie sa umiestňujú do priestoru v závislosti od individuálnych nárokov na lokalizačné faktory. Konkrétny priestor sa zapĺňa postupne ekonomickými aktivitami, formuje sa jeho ekonomická štruktúra.

2.2 Priestorová ekonomická štruktúra a priestorový   potenciál
2.2.1 Priestorová ekonomická štruktúra
( Priestorová ekonomická štruktúra je jednota štruktúry územnej (regionálnej), 

 sektorovej (odvetvovej) a relačnej.

Spájaním rôznych prvkov: hospodárstva, infraštruktúry, obyvateľstva, prírodných podmienok do rôznych typov územných útvarov vzniká územná štruktúra. 

Rozdeľuje krajinu na územné jednotky (regióny, subregióny, mestské aglomerácie, obce a pod.), ktoré sú hierarchicky usporiadané a vzájomne prepojené systémom ekonomických, územno-technických a sociálnych väzieb.
Každá územná jednotka je zároveň špecifickým hospodárskym komplexom, ktorý sa odlišuje od iných, štruktúrou výrobných a nevýrobných činností, charakterom profilujúcich ekonomických jednotiek, intenzitou kooperačných väzieb, charakterom inovačných centier a i.
Sektorová štruktúra člení všetky aktivity v území na podsystémy: priemysel, poľnohospodárstvo, dopravu, obchod a pod., z ktorých každý plní špecifické funkcie v územnom komplexe.

Relačná štruktúra odráža tak vnútorné, ako aj vonkajšie vzťahy územných celkov. Vnútorné relácie sa vytvárajú komplexom spoločenských, transformačných aj ekologických vzťahov medzi prvkami a podsystémami v území. Vonkajšie vzťahy tak vnútroštátne, ako aj medzinárodné odrážajú intenzitu spoločenských, výrobných, obchodných a iných vzťahov územia s vonkajším svetom.

2.2.2 Priestorový potenciál

Objektom priestorovej ekonomickej štrukturácie je priestor. Keďže nám ide určitú systemizáciu prvkov, ktoré sa na jeho povrchu nachádzajú, bude účelnejšie, ak v ďalšom namiesto pojmu priestor použijeme pojem priestorový potenciál.
Všeobecne možno potenciál definovať ako stav fyzikálneho poľa alebo ako súhrn predpokladov na konanie. V priestorovo-ekonomickej interpretácii pôjde o súhrnnú ponuku priestorových hodnôt, resp. priestorový potenciál.

Priestorový potenciál si možno predstaviť ako bohato diverzifikovanú sústavu prvkov rôzneho pôvodu a rôzneho funkčného určenia, ktorú možno ďalej rámcovo členiť do nasledovných podsystémov:

· prírodno-geografický potenciál, ktorý tvoria nasledovné kategórie prvkov: 

štruktúra a veľkosť surovinových zdrojov, pôdne pomery (štruktúra pôdneho fondu,           podiel poľnohospodárskej pôdy), lesné zdroje a ich štruktúra, vodné pomery (zdroje vody: úžitkovej, pitnej, termálnej), klimatické pomery, povrchové pomery (spádovosť, členitosť terénu), kvalita prírodných zložiek životného prostredia, lokalizácia regiónu, mesta vo vzťahu k hlavnému mestu krajiny, štátnym hraniciam, k centrálnym mestám regiónov vyššieho rádu a pod.

· demografický potenciál tvorí celkový stav obyvateľstva, jeho veková štruktúra, 

štruktúra podľa pohlaví, natalita, mortalita, migrácia obyvateľstva a jej smerovanie, národnostná a etnická štruktúra, podiel sociálne odkázaného obyvateľstva, kvalifikačná a profesijná štruktúra a pod.

· urbanistický potenciál reprezentuje úroveň urbanizácie, podiel miest v štruktúre sídel, 

podiel obyvateľstva žijúceho sídlach mestského typu, veľkostná a funkčná kategorizácia sídel, úroveň nodality regiónov, úroveň a štruktúra bytového fondu a pod.

· ekonomicko-technicky potenciál je odrazom technicko-ekonomického využívania  

územia. Tvorí ho sektorová a odvetvová štruktúra ekonomiky, charakter a veľkosť jednotiek profilujúcich ekonomiku regiónu, vlastnícka a veľkostná štruktúra ekonomických subjektov, priestorové rozmiestnenie výroby a služieb, štruktúra služieb regionálnemu rozvoju: poradenských, projekčných, informačných, marketingových a i., rozsah a štruktúra    finančných služieb, štruktúra a úroveň technickej infraštruktúry, prítomnosť a štruktúra    vzdelávacích a výskumných inštitúcií, štruktúra služieb pre obyvateľstvo a i.

Každá územná jednotka predstavuje špecifickú štruktúru prvkov potenciálu. Akákoľvek bohatá ponuka nemusí garantovať jeho premenu na tovary a služby. Na základe zovšeobecnenia poznatkov o regionálnom rozvoji možno identifikovať nasledovné predpoklady aktivizácie potenciálu:

· komplexnosť prvkov vo vzťahu k danému alebo predpokladanému využívaniu,

· veľkosť a štruktúra dopytu po tovaroch a službách regiónu,

· účinnosť nástrojov regionálnej politiky, podporujúcich komplexné a racionálne využívanie miestnych zdrojov,

· optimalizácia systému inštitúcií regionálnej politiky na všetkých jej úrovniach (centrálnej, regionálnej a obecnej), ktoré budú schopné jednak vnášať územné korekcie do rezortného a územného konania a zároveň zosúlad'ovať celospoločenské, regionálne a obecné záujmy a ciele,

· demokratizácia regionálneho rozvoja (vytvorenie predpokladov na zapojenie obyvateľstva do plánovania a realizácie projektov využívania zdrojov územia).

2.3  Subjekty priestorovej štruktúry

Priestorová ekonomická štruktúra je výsledkom mnohých aktérov. Rozlišujeme tri najdôležitejšie skupiny:

· podniky,

· domácnosti,

· štát (verejná ruka).

Najdôležitejšie vzťahy medzi týmito subjektami sú znázornené na obrázku 1.

2.3.1  Podniky

Na utváranie priestorovej štruktúry majú najsilnejší vplyv podniky a to svojimi lokalizačnými rozhodnutiami. V súvislosti so štrukturovaním priestoru sa rozhodujú napr. o tom, kde, na ktorom mieste v konkrétnom priestore budú vyvíjať svoje výrobné, obchodné, vývojové či administratívne aktivity. Podnik môže napr. sústrediť všetky svoje aktivity v jednej lokalite (podnik s jednou prevádzkou), alebo ich môže rozmiestniť vo viacerých lokalitách (podnik s viacerými prevádzkami). Podniky s viacerými prevádzkami môžu na rôznych stanovištiach lokalizovať rôzne podnikové funkcie – výrobu, odbyt, administratívu, výskum atď., alebo jedna prevádzka môže napĺňať všetky funkcie. Pri dosahovaní podnikového cieľa musia všetky prevádzky navzájom koordinovať svoju činnosť a to prostredníctvom dodávateľských, informačných a kontrolných vzťahov medzi nimi

Podniky pôsobia na štrukturovanie priestorového systému aj inými rozhodnutiami ako sú lokalizačné. Rozhodujú sa napr. o odbytovej sieti (kto budú ich odberatelia a akým spôsobom sa dodávky budú uskutočňovať), alebo o systéme skladového hospodárstva (sklad materiálu alebo just in time systém). Tým sa spolupodieľajú na vytváraní rámcových podmienok pre iné podniky alebo iné subjekty. Účinným nástrojom štrukturovanie priestorového systému je mzdová politika podnikov. Výška podnikových miezd ovplyvňuje výšku regionálnych príjmov a tým aj vymedzuje trh práce pre danú firmu. Regionálne príjmy zasa ovplyvňujú dopyt po iných produktoch, ktoré pochádzajú buď z toho istého, alebo z iného regiónu.

2.3.2 Domácnosti

Domácnosti majú v regionálnej štruktúre ekonomiky dvojakú funkciu. Na jednej strane vystupujú na trhu tovarov a služieb ako dopytová strana t.j. ako koneční spotrebitelia tovarov a služieb, a na trhu výrobných faktorov vystupujú ako ponuková strana, čiže ako pracovné sily, podnikatelia a investori. 

Aj domácnosti robia lokalizačné rozhodnutia. Motívy pre lokalizačné rozhodnutia domácností sú podobné ako u firiem. Ide o maximalizáciu celkového úžitku.  Domácnosti napr. menia bydlisko (migrujú). Domácnosti (takisto ako podniky) sú pospájané zložitou sieťou priestorových vzťahov. Ich členovia majú napr., pracovné miesta v určitých lokalitách, v iných lokalitách nakupujú rozličné tovary a služby, cez víkendy napr. cestujú za oddychom na vidiek, za priateľmi, navštevujú kultúrne a zábavné podujatia atď. 

Najvýznamnejšie ovplyvňujú domácnosti štruktúrovanie priestoru  svojou prácou. Pretože pracovné príležitosti pre členov domácnosti sa väčšinou nachádzajú mimo ich bytu, musia prekonávať vzdialenosť medzi miestom bydliska a miestom pracoviska. Hovoríme o dennej

dochádzke za prácou. Iba preto, že sú ľudia ochotní každodenne dochádzať za prácou, môžu väčšie podniky zhromaždiť potrené množstvo pracovných síl pre výrobu v danej lokalite.

Najdôležitejšie subjekty priestorového ekonomického systému a vzťahy medzi nimi
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Podobne je to aj s odbytom väčších obchodných podnikov a nákupných stredísk. Aj tie môžu koncentrovať dostatočný dopyt na jednom mieste iba preto, že domácnosti resp. ich členovia, sú ochotní prekonať väčšie vzdialenosti kvôli nákupu. Podnikom to umožňuje špecializovať sa a dosahovať (interné aj externé) aglomeračné efekty.

2.3.3 Štát (verejná ruka)

Štát robí mnohoraké rozhodnutia, ktoré majú vplyv na priestorovú štruktúru. Štát štruktúruje rámcové politické a sociálne podmienky na spolužitie ľudí a na ich ekonomickú činnosť. Vymáha dane a poplatky, ktoré sa môžu v niektorých štátoch lokálne a regionálne výrazne odlišovať, vymedzuje právne rámce zakotvujúce pravidlá fungovania spoločnosti, vytvára inštitucionálnu štruktúru na presadzovanie právneho poriadku ( justícia, polícia, štátna správa). Poskytuje taktiež množstvo verejných zariadení.

Dôležitou úlohou štátu je poskytovanie rôznych infraštruktúrnych zariadení. Tieto zariadenia môžu mať podstatný priestorovo – diferencujúci vplyv. Vytvorenie cestnej, železničnej a komunikačnej siete má za následok, že niektoré lokality sú pre isté funkcie vhodnejšie ako iné.  Druh a kvalita škôl a univerzít určujú úroveň vzdelania pracovných síl, ktoré zasa môžu pôsobiť ako výhody, resp. nevýhody lokality.


Štát ale nie je homogénny aktér a ani nestojí mimo hospodárskeho diania. Rôzne úrovne administratívy (obec, kraj, štát, ministerstvá, úrady), majú často rozdielne ciele a navzájom si konkurujú v zdrojoch aj v kompetenciách. Svojou vlastnou hospodárskou činnosťou, príjmami z daní, záujmovými zastúpeniami a politickým tlakom je štát ovplyvňovaný svojimi vlastnými opatreniami a je tak vklinený do hospodárskej štruktúry. Pri lokalizácii verejných zariadení (škôl, nemocníc atd.) podlieha štát podobným reštrikciám ako domácnosti. 


Všetky tieto aktivity a funkcie štátu majú za následok, že štát svojimi rozhodnutiami ovplyvňuje priestorovú štruktúru a je s ostatnými subjektami priestorovej štruktúry úzko zviazaný. Kvôli týmto spojeniam môže iba veľmi nedokonale vykonávať úlohu nadriadenej riadiacej inštitúcie, ktorá sa mu niekedy pripisuje.

2.4 Osídlenie, proces urbanizácie

2.4.1 Sídlo ako základná jednotka priestorovej štruktúry

Subjektom a j objektom priestorového ekonomického pohybu je obyvateľstvo, ktoré sa v tomto priestore nachádza. Obyvateľstvo sa priestorovo sústreďuje v sídlach rôzneho typu.

Iba cca 10% povrchu zemskej súše zaberajú ľudské sídla, avšak na tomto relatívne malom priestore sa uskutočňuje vyše 80% všetkých ekonomických aktivít. Význam sídiel v priestorovom ekonomickom systéme je teda nezastupiteľný. 

( Sídlo je každé miesto na zemskom povrchu, kde sa nachádza obytné zariadenie pre človeka. Sídla nie sú navzájom izolované priestorové jednotky, ale vstupujú do zložitých ekonomických, sociálnych a technických vzťahov.

 Súčasné osídlenie je zložitým systémom, v ktorom sú sídla navzájom pospájané množstvom väzieb. Ide najmä a dodávateľsko-odberateľské a kooperačné vzťahy materiálovej povahy, siete technickej infraštruktúry, pohyb obyvateľstva za prácou , rekreáciou a službami infraštruktúry, ako aj o prenos najrôznejších typov informácií a rozširovanie inovácií. Systém osídlenia je dynamický a rozvíja sa v interakcii so svojím okolím (prírodné prostredie, demografické faktory, ekonomika).

Vývoj osídlenia od jednoduchého súboru k zložitému systému sídiel súvisí s postupnou premenou procesu osídľovania na proces urbanizácie.


Urbanizácia znamená komplexnú premenu priestorovej organizácie spoločnosti. Znamená transformáciu spoločnosti, ktorej ekonomickou základňou bolo poľnohospodárstvo, na spoločnosť, ktorej základňou je priemyselná výroba a terciárna sféra. Najdôležitejším prejavom urbanizácie je koncentrácia obyvateľstva do väčších sídelných celkov , vyúsťujúcich do kvalitatívne novej formy osídlenia. 


Stupeň urbanizácie spoločnosti sa najjednoduchšie hodnotí pomocou podielu obyvateľstva žijúceho v mestských sídlach na celkovom počte obyvateľov v krajine.

Udáva sa v %.
 

( Sídlo je teda produkt, ktorý je výsledkom ľudskej aktivity človeka na danom území. Prejavuje sa v koncentrácii obyvateľstva do sídiel, ktoré možno rozlišovať podľa veľkosti (malé, stredné, veľké), podľa charakteru v nich uskutočňovanej ekonomickej činnosti (poľnohospodárstvo, priemysel, služby a pod.).

Sídlo a jeho rozvoj hodnotíme podľa nasledovných znakov:

· funkčnosť z hľadiska uspokojovania individuálnych alebo skupinových potrieb jeho obyvateľov (napr. bývanie, práca, rekreácia, kultúra a pod.),

· estetičnosť z hľadiska architektúry a výtvarného riešenia, ktoré významnou mierou vplýva na životné prostredie obyvateľov sídla,

· ekologičnosť z hľadiska zachovania rovnováhy jednotlivých zložiek , potrebných pre vyvážené obytné, pracovné a rekreačné prostredie,

· ekonomičnosť z hľadiska posúdenia nákladov a efektov pre tvorbu a rozvoji sídiel.

2.4.2 Faktory utvárania štruktúry osídlenia

Faktory utvárania štruktúry osídlenia delíme na dve základné skupiny a to:

1. Ekonomické faktory

2. Sociálne faktory

Ekonomické faktory utvárania štruktúry osídle


Štruktúra osídlenia je v rozhodujúcej miere ovplyvňovaná koncentračnými tendenciami v rozmiestňovaní ekonomických aktivít.


S technickým a technologickým pokrokom vo výrobe, zmenami v energetickej základni a zmenami v odvetvovej štruktúre výroby sa zužuje okruh výrob priamo viazaných na prírodné podmienky územia ( väzba na surovinové zdroje, na miestne energetické zdroje). Lokalizácia priemyslu a nadväzujúcich výrobných služieb je ovplyvňovaná ekonomickými výhodami plynúcimi  zo špecializácie, koncentrácie a kombinácie výrob, v odbornej literatúre označované ako „aglomeračné efekty“.

( Interné efekty sú efekty prejavujúce sa v úsporách, resp. zvýšených výnosoch jednotlivých podnikov. Ide najmä o výnosy z veľkosériovej výroby. 


Prvým impulzom pre priťahovanie priemyslu do väčších koncentrácií v osídlení je jeho schopnosť absorbovať väčšie prevádzkové kapacity, ktoré prinášajú úspory z ekonomiky z rozsahu. V podnikoch sa prejavujú nasledovne:

· s rastúcou kapacitou sa rozširujú možnosti deľby práce formou špecializácie, organizácie 

      plynulého toku výroby, automatizácia atď.,

· so stúpajúcou produkciou firmy klesajú jej investičné a prevádzkové náklady na jednotku 

      výroby,

· veľké firmy majú lepšie predpoklady pre vlastný technický rozvoj a využívanie jeho 

      výsledkov.

Systematizácia aglomeračných efektov
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Zväčšovanie kapacitnej veľkosti firmy má svoje racionálne hranice:

· pri raste fondovej vybavenosti nad určitú hranicu klesá produktivita fondov,

· s rastom veľkosti firmy rastie aj jej odbytový a zásobovací trh, čo má za následok rast dopravných nákladov na dopravu surovín, polotovarov a hotových výrobkov,

· s rastom veľkosti firmy narastajú náklady na vnútropodnikovú dopravu, vznikajú ďalšie režijné náklady spojené s komplikovaným riadením a organizáciou výroby.

( Externé efekty sú tie aglomeračné efekty, ktoré vznikajú medzi aktérmi hospodárstva (firmy, domácnosti, štát). V ekonomike sa externé efekty definujú ako vplyvy, ktoré spoluurčujú hospodársky výsledok jedného účastníka (zisk, úžitok), ale sú kontrolované inými hospodárskymi subjektami. Delíme ich na lokalizačné a urbanizačné.

( Lokalizačné externé efekty  vznikajú medzi rozličnými podnikmi toho istého odvetvia. Sú externé pre jednotlivé podniky, ale interné pre určité odvetvie. Vedú ku koncentrácii výroby a k  špecializácii regiónu.
 K ich vzniku dochádza nasledovne:

· vysoko špecializované kapacity v prvej fáze celého procesu priťahujú do centra nové 

      kooperujúce výroby a činnosti,

· takto priťahované novo lokalizované činnosti viažu na seba ďalšie kapacity a vytvára sa 

      komplexnejšia ekonomická štruktúra,

· kumuláciou nových výrob a hospodárskych činností sa vytvárajú spätné väzby na          

      pôvodnú ekonomickú činnosť, ktorá tento „reťazový proces vyvolala, ide teda 

      o špirálovitý proces hospodárskeho rozvoja priemyselných centier a zintenzívňujúcej sa 

      kooperácie,

· stále komplexnejšia štruktúra pôsobí sama o sebe ako stimul ďalšieho rozvoja, ako 

      latentný interný faktor  priestorovej koncentrácie ekonomických aktivít a osídlenia 

      (snow-ball efect).

Nahromadenie aktivít jedného odvetvia môže viesť k lokalizačným nevýhodám, ktoré v konečnom dôsledku obmedzujú priestorovú koncentráciu odvetvia. Prejavujú sa napr. rastúcimi mzdovými nákladmi a cenami pozemkov pri zvýšenom regionálnom dopyte po faktoroch. Koncentrácia cestovného ruchu vedie v niektorých regiónoch k tomu, že krajinné pozoruhodnosti, ktoré pôvodne lákali turistov, sa poškodzujú, alebo celkom ničia.

( Urbanizačné externé efekty sa prejavujú medzi podnikmi rôznych odvetví a medzi rozličnými aktivitami. Sú to všetky pozitívne aj negatívne efekty, ktoré vyplývajú z celkového množstva hospodárskych aktivít v regióne. 
Deliaca čiara medzi lokalizačnými a urbanizačnými efektmi nieje príliš ostrá. Členenie závisí najmä od toho, ako sa definujú jednotlivé odvetvia.

Pozitívne urbanizačné efekty sú najmä nasledovné:

· veľkosť odbytového trhu,

· vznik rozsiahleho trhu kvalifikovaných pracovných síl,

· dostupnosť podnikov služieb, výskumných zariadení, kvalitná dopravná infraštruktúra 

      atď.,

· možnosť priamych hospodárskych a sociálnych kontaktov s ostatnými podnikmi 

      a rozhodovacími inštitúciami,

· dostupnosť špecializovanej ponuky kultúrnych, spotrebiteľských zariadení a zariadení na 

      využitie voľného času (divadlá, galérie, reštaurácie, špeciálne obchody atď.).

Mnoho urbanizačných výhod súvisí s veľkosťou a diverzifikáciou regionálneho trhu. Pozitívny externý efekt spočíva najmä v tom, že ak napr. zlyhá jeden dodávateľ alebo odberateľ, ľahko možno nájsť náhradu, alebo že v regióne sú v prípade potreby dostupní poradcovia , výskumné ústavy, špecializované finančné inštitúcie a pod. Urbanizačné výhody sú obzvlášť dôležité v obdobiach neistoty. Pôsobia teda predovšetkým vo fáze hospodárskej reštrukturalizácie , ktorá je poznačená výraznou neistotou, a tiež v podnikoch a v odvetviach s vysokou neistotou (poradenstvo, spracovanie informácií).

Protiváhou urbanizačných výhod sú urbanizačné nevýhody. Koncentrácia hospodárskych aktivít a obyvateľstva obvykle súvisí so znečisťovaním životného prostredia,

dopravnými zápchami, vysokými cenami pozemkov, zvýšenou kriminalitou a rôznymi asociálnymi javmi.

Sociálne faktory utvárania štruktúry osídlenia


Systém osídlenia a jeho štruktúra okrem ekonomických funkcií plní aj rad sociálnych funkcií, ktoré umožňujú uspokojovať konkrétne potreby obyvateľov. 


Tendencie k priestorovej koncentrácii obyvateľstva sú vyvolávané najmä:

· väčším výberom pracovných príležitostí,

· väčším výberom a vyššou úrovňou občianskej vybavenosti,

· vyššou úrovňou bývania,

· väčším výberom rekreačných zariadení a väčšími možnosťami realizácie voľného času,

· znížením časových strát pri dochádzke za prácou a pri mimopracovných cestách (cestách 

      za službami a rekreáciou).

Väčší výber pracovných príležitostí je bezprostredne spojený s koncentračnými tendenciami ekonomických aktivít. S rastom priestorovej koncentrácie ekonomických činností rastie aj heterogenita pracovných príležitostí. Tento faktor prispieva k sociálnej stabilite aj pri prebiehajúcich štrukturálnych zmenách (diferencovane podľa veľkosti sídiel
). Nové progresívne odbory sú schopné preberať pracovné sily z útlmových odborov.

Väčší výber a vyššia úroveň občianskej vybavenosti je z hľadiska ekonomickej optimality tiež viazaná na priestorovú koncentráciu obyvateľstva. Menšie obce poskytujú svojim obyvateľom kvantitatívne aj kvalitatívne menšiu ponuku zariadení občianskej vybavenosti.
 

Vyššia úroveň bývania v mestách je daná ani nie tak plošným štandardom a technickou úrovňou, ako rozmanitosťou bytového fondu a teda aj možnosťou uspokojovania potrieb bývania v rôznych životných cykloch človeka, resp. rodiny. 

Väčší rozsah voľného času a stým súvisiace požiadavky na rekreačné zariadenia a zariadenia na realizáciu voľného času súvisia s technickým pokrokom a stým súvisiacim rozvojom výrobných síl. Skracovanie pracovnej doby, rozvoj terciárneho sektora vyvolávajú reštrukturalizáciu aktivít v prospech voľného času. S rastúcou veľkosťou sídla sa možnosť aktívneho aj pasívneho využitia voľného času zvyšuje, pretože bezprostredne súvisí s úrovňou a rôznorodosťou občianskej vybavenosti.

Jednou z výrazných sociálnych výhod väčších  miest je zníženie časových strát pri ceste za prácou a mimopracovné cesty. Pri zvyšujúcich sa tarifách mestskej a prímestskej hromadnej dopravy a pri vysokej dennej dochádzke za prácou
 je to dôležitý faktor sociálneho aj ekonomického rozvoja.
 

2.5 Podnik ako subjekt priestorového ekonomického SYSTÉMU

2.5.1 Podnik ako otvorený systém


Podnik je otvorený systém, ktorý má rôzne vzťahy so svojím ekonomickým, spoločenským a prírodným okolím. 


Väzby podniku na okolie môžeme rozdeliť na:

· horizontálne vzťahy ( vzťahy sledujúce výrobkový reťazec),

· vertikálne vzťahy (vzťahy s prírodným, sociálnym a inštitucionálnym prostredím).

Horizontálne vzťahy sú pre podnik mimoriadne dôležité. Sú to vzťahy k zásobovaciemu a odbytovému trhu.
Zásobovací trh  priestorovo diferencujú najmä tieto faktory:

· prírodné zdroje (ich výskyt, stav životného prostredia, krajinné charakteristiky),

· pracovné sily (sú diferencované podľa kvalifikácie, mzdovej úrovne resp. stupňa 

  odborovej organizácie),

· dodávatelia tovarov a služieb (v závislosti od hustoty podnikov a štruktúry odvetvia),

· informačná inovačná dostupnosť (množstvo kontaktov s výskumnými zariadeniami, s

  relevantnými službami a transferovými zariadeniami).

Odbytový  trh priestorovo diferencuje:

· prístup na trh (prístup na trh je výrazne priestorovo diferencovaný a to z hľadiska 

     dopravných nákladov, trhového potenciálu, dostupnosti informácií a kontaktov 

     umožňujúcich nadviazanie obchodných vzťahov).

Priestorová štruktúra trhu závisí od dosahu výrobkov a služieb, čiže od toho, v akom

okruhu dokáže výrobca uspokojovať dopyt. Podľa toho rozlišujeme výrobky lokálneho, regionálneho, národného a medzinárodného významu.  

Na zásobovacom trhu podnik získava výrobné faktory, energie, služby, ktoré potrebuje na výrobu svojich finálnych výrobkov.

Hotové výrobky, práce, resp. služby podnik predáva na odbytovom trhu a to iným podnikom, domácnostiam, resp. inštitúciám.
 


Vzťahy ktorými je podnik pospájaný s partnermi na dodávateľskom a odbytovom trhu majú rôznu formu. Majú podobu výrobkov a služieb, platieb, informácií. S dôležitým

obchodnými partnermi vstupuje podnik do užších vzťahov, ktoré môžu mať podobu neformálnych dohôd, zmluvných záväzkov až po spájanie podnikov.


Vertikálne vzťahy sú vzťahy k:

· socio-ekonomickému prostrediu, ktoré formuje predovšetkým štát prostredníctvom 

  svojich inštitúcií. Podnik musí rešpektovať v konkrétnom priestore platné právne  

  predpisy, daňové zákony, sociálne a politické zvyklosti, normy a spoločensky 

  akceptované hodnoty. Vplyv právneho systému, politického a sociálneho systému sa 

  v regiónoch daného štátu nemení. Na medzinárodnej úrovni sú však tieto faktory veľmi 

  diferencované, čo ovplyvňuje najmä lokalizačné rozhodnutia nadnárodných podnikov, 

  ktoré prijímajú globálne lokalizačné rozhodnutia,

· prírodnému prostrediu, z ktorého čerpá zdroje a môže poškodzovať jeho životné 

      prostredie vypúšťaním škodlivín,

· ostatným subjektom priestorového ekonomického systému, ktorými sú najmä iné 

      podniky ktoré nie sú dodávateľsky, resp. odberateľsky napojené, ale aj od navzájom 

      prepojených podnikov (kde dochádza najmä k prenosu tovarov, financií a informácií) 

      a taktiež od profesných, resp. záujmových zväzov.

Podstatnú časť dôležitých informácií podnik získava od iných podnikov. Kvantita aj kvalita väčšiny týchto vzťahov závisí od lokality a preto ovplyvňuje lokalizačné rozhodnutia podniku. Napr. sila odborov, pracovný zmier sú dôležité lokalizačné kritériá pre nadnárodné firmy. Vplyv dobrovoľných zväzov sa v rámci jedného štátu obyčajne nemení.

                                                                                              Vzťahy podniku s okolím                                                     Obr. 3


                                                            


        

                                                                                                                                         












2.5.2 Dôležitosť lokalizačných faktorov

( 
Lokalizačný faktor je pre podnik dôležitý ak:

· má vplyv na náklady. resp na výnosy podniku. Ide tu o peňažné aj 

                  o nepeňažné náklady a výnosy (napr. náklady času, náklady na „dozrievanie“, 

                  strednodobé a dlhodobé dôsledky atď.,

· disponibilnosť, kvalita alebo cena faktora musí byť priestorovo diferencovaná.

Iba vtedy, keď sú obidva predpoklady splnené, vznikajú pre podnik v rôznych lokalitách rôzne podmienky a podnik ich pri lokalizačných rozhodnutiach musí zohľadňovať.


Od lokalizácie nezávisí iba hospodársky výsledok podniku, ale aj vývoj obce alebo regiónu je vo vysokej miere ovplyvňovaný lokalizovanými podnikmi.


Dopyt po výrobných faktoroch prináša do regiónu platby za faktory a príjmy. Dopyt po výrobkoch vytvára trhy pre iné podniky a ponuka výrobkov a služieb toho - ktorého podniku v konečnom dôsledku zvyšuje kvalitu zásobovania v regióne.

2.5.3 Zložitosť a dlhodobosť lokalizačných rozhodnutí


Lokalizačné rozhodnutia sú zložité a dlhodobé. Lokalitu možno zmeniť iba s vysokými nákladmi, lokalizačné rozhodnutie je teda relatívne ireverzibilné. Postavená budova s inštalovaným zariadením (kapitál), zaškolená pracovná sila, ako aj prácne vybudovaný okruh miestnych zákazníkov sú veľmi málo mobilné. Ceny vstupov a výstupov, trhové príležitosti, vznik nových konkurentov atď., možno na dlhšie obdobie len ťažko odhadnúť. Priestorové rozmiestnenie dodávateľov, odberateľov a konkurentov sa môže v tomto období podstatne zmeniť (trhová neistota). Okrem toho môžu nové výrobné metódy, dopravné a komunikačné techniky zmeniť dôležitosť faktorov vo výrobnom procese 

a spôsobiť, že momentálne optimálne vyzerajúca lokalita sa zmení na suboptimálnu, a tým vytlačiť podnik do stratovej zóny (technologická neistota).

2.5.4 Potenciálna relevantnosť lokalizačných faktorov


( Potenciálne relevantné faktory výberu lokality sú nasledovné:
· disponibilnosť inputových faktorov a prístup k nim,

· na outputovej strane prístup k relevantným trhom a odberateľom,

· faktory účinné na inputovej aj outputovej strane.

Kritériá lokalizačného rozhodnutia v rozličných priestorových rovinách











Tab. 3



	Priestorová rovina
	Kritériá

	Krajina
	Dane, politická a hospodárska stabilita, odbory, inflácia, rast, štátna podpora na úrovni regiónov.

	Región
	Charakteristika pracovných síl, mzdy, odborové organizácie, prístup na trh a jeho dynamika, rozloha, hospodárska štruktúra, dodávatelia, služby, regionálne podpory.

	Obec
	Dopravný prístup (lietadlom, vlakom, autom), kvalita a kvantita pracovných síl, špecifická infraštruktúra (univerzity, výskumné zariadenia), lokálna hospodárska politika a podpory, životný štandard.

	Pozemok
	Infraštruktúrne napojenie, veľkosť a cena, stav životného prostredia.


   Priestorové rozmiestnenie lokalizačných faktorov











Tab. 2


	Typ faktora
	Typ priestorového rozmiestnenia

	Faktory na vstupe (inputy)
	Sú priestorove rozdielne disponibilné a dostupné. Ide najmä o klasické výrobné faktory – pôdu, prácu a kapitál, ale aj prírodné zdroje, 

medziprodukty a know-how a technológie.



	Faktory na výstupe (outputy)
	Sú  priestorovo rozlične vyvinuté, pretože domácnosti, podnik

y, ale aj verejný sektor sú koncentrované v určitých lokalitách. Takáto priestorová diferenciácia trhu je významná predovšetkým v prípade výrobkov s malým dosahom (miestne a regionálne výrobky a služby).



	Faktory  na vstupe aj výstupe
	Patrí sem väčšia časť infraštruktúry, ktorú ako verejný tovar poskytuje štát  resp. obce. (Dopravný a komunikačný systém, vzdelanie, zdravotnícka a sociálna starostlivosť, zber a odvoz odpadu atď.). Aj „aglomeračné efekty“, čiže výhody, ktoré vyplývajú z hustoty aktivít, pôsobia na strane inputov aj na strane outputov.




2.5.5 Význam lokalizačných faktorov

( Význam lokalizačného faktora je daný druhom výrobku,  typom technológie, stupňom lokalizácie a mobilitou.

Faktory, ktoré sú pre daný podnik dôležité, musia spĺňať špecifické požiadavky na množstvo, kvalitu a cenu.

2.5.5.1  Lokalizačné požiadavky odvetví na výrobné faktory
Rôzne hospodárske odvetvia majú rôzne nároky na pôdu, zdroje, kapitál, prácu a jej kvalifikáciu. V ostatnom čase sa zvýšil význam faktora technický pokrok/inovácie.

· Odvetvia náročné na pôdu sú poľnohospodárstvo, veľkoobchod, skladovanie  

      a doprava.

· Odvetvia náročné na zdroje sú baníctvo a energetika, potravinársky a drevársky  

      priemysel, cestovný ruch.

· Odvetvia náročné na kapitál sú hlavne odvetvia s automatizovanými výrobnými 

      procesmi ako je automobilový priemysel, papierenský alebo chemický priemysel.

· Odvetvia náročné na prácu  sú diferencované podľa nárokov na jej kvalifikáciu.

Odvetvia s nízkymi kvalifikačnými požiadavkami sú tie, kde možno pracovné sily zaučiť v relatívne krátkom čase. Je to napr. odevný priemysel, spracovanie kože, alebo montáž v elektrotechnickom priemysle.

Odvetvia s vysokými kvalifikačnými požiadavkami sú strojárstvo, elektronika, výroba pracovných nástrojov, výrobné služby.
Odvetvia náročné na technický pokrok / inovácie  sú tie, v ktorých ešte nie sú vyčerpané a dozreté technologické možnosti ako napr. chémia, biochémia, biotechnológie, vývoj nových materiálov, strojárstvo, elektronika, výroba pracovných nástrojov. Pre tieto odvetvia sú väčšinou charakteristické relatívne vysoké aktivity výskumu a vývoja, preto ich nazývame „technologicky náročné“ odvetvia.

2.5.5.2 Lokalizačné požiadavky odvetví na stupeň lokalizácie a mobilitu

Stupeň lokalizácie znamená hustotu výskytu lokalizačného faktora v priestore.

Môže byť koncentrovaný, alebo disperzný.



Koncentrovaný výskyt znamená výskyt lokalizačného faktora v niekoľkých  málo lokalitách.

Disperzný výskyt znamená výskyt lokalizačného faktora vo všetkých (alebo väčšine) lokalitách.


Mobilita lokalizačného faktora znamená možnosť jeho presunu (resp. možnosť 

presunu výrobku) a tiež náklady na jeho presun.

Rozlišujeme lokalizačné faktory nemobilné, málo mobilné a mobilné.

Nemobilné sú tie lokalizačné faktory, ktoré vôbec nie je možné v priestore presunúť.

Málo mobilné sú neskladné a ťažké výrobky a výrobky ľahko podliehajúce skaze.
 Patria sem aj služby, ktoré si vyžadujú nadviazanie osobného kontaktu
.

Aj pracovné sily sú kvôli rodinným a sociálnym väzbám málo mobilné.

Vysoko mobilné sú predovšetkým informácie
, ľahko presunuteľné výrobky a určité formy energie.

Vysokú lokalizačnú relevanciu majú faktory, u ktorých je kombinácie silnej koncentrácie a nemobility, resp. malej mobility.

2.5.6 Priestorová diferenciácia lokalizačných faktorov


Priestorovú diferenciáciu jednotlivých lokalizačných faktorov možno členiť nasledovne:

Pôda a pozemky sú imobilný faktor a pôsobia priestorovo silne diferencujúco. Platí to najmä o pozemkoch s určitou kvalitou prístupu k nim a o cenách pozemkov.

Prírodné zdroje (suroviny, energie) sú prevažne presunuteľné. Ich výskyt môže byť v priestor tiež silne koncentrovaný, avšak pri súčasných dopravných technológiách sa silná priestorová závislosť sa surovinách a energiách znižuje.

Kapitál je priestorovo tiež značne koncentrovaný.
 Jeho mobilita závisí od druhu kapitálu. Vysoko mobilný je finančný kapitál. Vecný kapitál, ak je už raz investovaný (zabudované investície), je prakticky nemobilný, keďže náklady na jeho presun sú vysoké.

V prípade investičného kapitálu závisí mobilita od druhu organizácie a od typu podniku. Malé a stredné podniky zväčša investujú vo svojej lokalite, alebo v blízkom okolí. Väčšie podniky, s viacerými organizačnými jednotkami majú podstatne väčšiu mobilitu, pretože rádiu získavania informácií a akčný rádius majú tiež podstatne väčší.

Pracovné sily sú pokiaľ ide o ich disponibilitu, kvalitu a cenu priestorovo veľmi diferencované. Táto diferencovanosť súvisí s regionálne diferencovaným reprodukčným správaním obyvateľstva, s jeho vzdelaním, s úpadkom hospodárskych odvetví, čo má za následok rast nezamestnanosti. Maloplošne je obyvateľstvo vysoko mobilné (denná dochádzka za prácou)
, avšak veľkoplošná mobilita (migrácia) obyvateľstva medzi regiónmi je veľmi obmedzená.

Technický pokrok / inovácie  sú priestorovo diferencované. Informovanosť o novej technike  a o nových organizačných formách, je relatívne mobilná, avšak reálne zavádzanie novej techniky závisí od dopytu podnikov. Určité typy podnikov neprejavujú záujem o novú techniku. Tu nadobúda význam výskytu rôznych doplnkových faktorov ako napr. prítomnosť špecialistov a technikov alebo určitého druhu infraštruktúry.

Priestorová diferenciácia lokalizačných faktorov
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� Slovensko možno v európskom kontexte zaradiť medzi krajiny so stredným stupňom urbanizácie. Podľa kritérií OECD dosahuje Slovenská republika 58 % mieru urbanizácie. Priemer členských štátov OECD je 64,5 %. V rámci skupiny členských štátov OECD sú značné rozdiely. Najvyšší stupeň urbanizácie dosahuje Holandsko 91,9 %, Belgicko 99,8 %, kým napr. Nórsko 40 %, Fínsko 43,2 %. Veľkosťou a j prírodnými podmienkami porovnateľné Rakúsko dosahuje úroveň 57,4 %.


� Tento faktor je zrejmý z rozdielnej miery nezamestnanosti v sídlach. Napr. miera nezamestnanosti v mestských sídlach v SR sa pohybuje v rozmedzí 4 – 12 %, zakiaľ vo vidieckych sídlach dosahuje výšku 20 – 70 %.


� V obciach do 5 000 obyvateľov sa nachádza v priemere 10 druhov zariadení občianskej vybavenosti, kým v obciach do 50 000 obyvateľov je to 126 a v obciach nad 100 000 je to 201 druhov zariadení občianskej vybavenosti.


� V podmienkach SR sa uvádza dochádzka za prácou z vidieka do miest na úrovni 80% zamestnaného obyvateľstva.


� Rôzne literárne pramene uvádzajú, že vysoké dopravné náklady na dochádzku za prácou z vidieka do miest sú jedným z dôležitých faktorov neochoty časti vidieckeho obyvateľstva aktívne si hľadať prácu v mestách.


� Narušenie dodávateľsko – odberateľských vzťahov medzi podnikmi a ich partnermi na zásobovacích a odbytových trhoch je jednou z hlavných príčin problémov v procese transformácie sociálno –ekonomického systému spoločnosti.


� Tieto sú obyčajne priestorovo diferencované. Týka sa to klasických výrobných faktorov – pôdy, práce a kapitálu, ako aj prírodných zdrojov, medziproduktov a tiež know – how a technológií.


� Sú priestorovo rozlične vyvinuté. Domácnosti, firmy, alebo verejný sektor sú koncentrované v určitých lokalitách. Takáto priestorová diferenciácia trhu je významné predovšetkým v prípade výrobkov s malým dosahom (lokálne a regionálne výrobky a služby).


� Patrí sem veľká časť infraštruktúry, ktorú zväčša poskytuje štát (dopravný a komunikačný systém, vzdelanie, zdravotnícka starostlivosť, zber a odvoz odpadu). Aj „aglomeračné efekty, ktoré vyplývajú z hustoty aktivít pôsobia na strane inputu aj outputu.


� Koncentrovaný výskyt majú najmä zariadenia na vysokej úrovni, ako sú univerzity, výskumné centrá, letiská, vysokokvalifikovaná pracovná sila, zriedkavo sa vyskytujúce suroviny.


� Disperzný výskyt majú napr. nekvalifikované pracovné sily,  podniky s malým trhovým dosahom a základná infraštruktúra.


� Patrí sem napr. poľnohospodárska pôda, stavebné pozemky, zariadenia infraštruktúry, budovy a pod. Patria sem aj aglomeračné efekty.


� Tieto sú málo mobilné kvôli vysokým dopravným nákladom.


� Sú to napr. poradenské služby.


� Tieto sú vysoko mobilné v prípade, ak existujú príslušné infraštruktúrne siete.


� Mestské lokality, priemyselné oblasti.


� Na Slovensku denne dochádza za prácou (dennou dochádzkou sa rozumie dochádzka mimo miesta trvalého bydliska), cca 80% zamestnaného obyvateľstva.
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