1.A Makroekonomické sektory, subjekty, makroekonomický kolobeh.

Ekonomické sektory: domácnosti, podniky, vláda a zahraničie. 

Všetky ekonomické problémy, ako sú inflácia, nezamestnanosť, stabilita meny, cyklický vývoj ekonomiky, súvisia s výkonnosťou národného hospodárstva. Výkonnosť národného hospodárstva je determinovaná efektívnou činnosťou a vzájomnou spoluprácou štyroch trhových sektorov, subjektov v rámci makroekonomického kolobehu.

1. Sektor domácnosti (jednotlivci)
Domácnosti ako vlastníci výrobných faktorov (pôda, práca a kapitál) uspokojujú svoje potreby prostredníctvom trhu, kde vystupujú ako kupujúci. Svoje príjmy z vlastníctva výrobných faktorov rozdeľujú na nákup tovarov krátkodobej a dlhodobej spotreby na služby a ostatnú časť na úspory. Môžu mať príjmy aj od štátu(prídavky na deti, starobné a invalidné dôchodky a iné). Domácnosti považujeme ako spotrebiteľské subjekty, ktorých chovanie vychádza z individuálnych preferencií. Do tohto sektoru nezahrňujeme výrobné aktivity drobných podnikateľov, ktorý sú súčasťou sektoru podniky. Dôchodky – príjmy domácnosti sa využívajú a rozdeľujú na: zaplatenie daní, nákup predmetov krátkodobej spotreby (potraviny), nákup predmetov dlhodobej spotreby (auto), služby nemateriálnej povahy ( nájomné), tvorba osobných úspor.
2. Sektor podniky (firmy)

V podnikoch prebiehajú rozmanité výrobno-technické, ekonomické a sociálne procesy, ktorých cieľom je vyrobiť určitý produkt, alebo poskytnúť službu pre trh. Do sektoru podniky zahrňujeme výrobcov tak materiálnej výrobnej sféry ako podniky sféry služieb, podniky vo verejnom a súkromnom vlastníctve, vo sfére trhovej a netrhovej. Medzi podniky patria tiež jednotlivci, ktorí sú vlastníci budov, bytov a iných nehnuteľností, ktoré buď prenajímajú alebo užívajú pre vlastnú potrebu. Podniky kupujú od domácností výrobné faktory a domácnostiam platia za ich používanie mzdu, zisk, rentu. Zároveň domácnostiam predávajú spotrebné tovary a služby, čím získavajú tržby z predanej produkcie. Dôchodky – príjmy podnikov sa využívajú a rozdeľujú na: úhradu nákladov za výrobné faktory, zaplatenie daní, hrubé úspory podniku (vo výške opotrebovaného fixného kapitálu), čisté úspory podniku (nevyplatená časť zo zisku, čo zostáva v podniku).
3. Sektor Vláda (štát)

Z hľadiska makroekonomickej vládnej regulácie, ide spravidla o reguláciu zo strany centrálnych, miestnych a zákonodarných inštitúcií, v širšom poňatí aj centrálnou bankou. Táto regulácia sa uskutočňuje: pomocou rozpočtových príjmov ( dane, peňažné fondy), ovplyvňovaním úverových možností komerčných bánk( určenie diskontnej sadzby, povinné minimálne rezervy), reguláciou cien a miezd ( protimonopolné opatrenia), usmerňovaním dovozov a vývozov (clá, podpora exportu). Príjmy štátneho rozpočtu: dane, povinné platby na sociálne a zdravotné zabezpečenie, príjmy zo splácania úverov, pôžičiek a z predaja účastín. Výdaje štátneho rozpočtu: transfery podnikateľským subjektom a štátnym fondom, verejná spotreba obyvateľstva(školstvo, zdravotníctvo, kultúra), verejná spotreba štátu (obrana a bezpečnosť, súdy, krajské a okresné úrady), kapitálové výdavky ( transfery podnikateľským subjektom a obciam), úvery, pôžičky a účasť na majetku. Celkové výdaje vlády môžeme pre účely makroekonómie rozdeliť na vládne nákupy tovarov a služieb a na vládne transferové platby. Vládne nákupy sa skladajú z vládnej spotreby a z vládnych investícií. Najdôležitejšími vládnymi transfermi sú transfery domácnostiam (sociálne dávky, podpora v nezamestnanosti) a pre podniky sú typické subvencie a dotácie ( poľnohospodárstvo, doprava).
4. Sektor Zahraničie (svet)

Zahraničné subjekty: domácnosti, podniky a vláda – cudzinci označujeme súhrnne ako sektor zahraničie – otvorená ekonomika. Zahraničie býva dôležitým odberateľom domácich výrobkov a služieb, zároveň domáce podniky dovážajú tovary a služby zo zahraničia. Preto je dôležité rozlišovať medzi tým, čo sa v danej krajine vyrobí a čo nakúpi a spotrebuje, čo vlastne ovplyvňuje export a import.

Makroekonomický kolobeh:

Makroekonomické veličiny z časového hľadiska rozdeľujeme na : 1. Stavové veličiny (stav) – vyjadrujú veľkosť danej veličiny – stav objektu sledovanie k danému dátumu ( stav zásob na začiatku roka, ku konci roka). 2. Tokové veličiny (tok) – vyjadrujú pohub ekonomických veličín za jednotku času ( zásoba investícií za rok, mesiac). Toky vyvolávajú zmeny v zásobách: nahromadenie rozpočtového deficitu za niekoľko rokov vedie k zväčšeniu štátneho dlhu, alebo zmeny v zásobách kapitálu na konci bežného roka v porovnaní so zásobami na konci predchádzajúceho roka nám v podstate vyjadrujú tok čistých investícii za rok. Vzájomná spätosť tokových a stavových veličín nám tvorí základ pre zostrojenie makroekonomického kolobehu.
1.B Začiatok a priebeh ekonomickej transformácie SR – proces privatizácie.

SR patrila do roku 1989 medzi socialistické štáty, v ktorých existovala príkazová ekonomika. Bol to systém organizácie a riadenia hospodárskej činnosti založený na príkazoch a administratívnych rozhodnutiach z centra, čiže strany vlády.  Typické pre túto ekonomiku bolo centrálne plánovanie, štátne vlastníctvo, monopolné postavenie výrobcov. Spravidla bola to ekonomika nedostatková, kde nejaký tovar chýba a iný, nepotrebný sa hromadí, pretože ho nikto nekupuje. Tento systém neumožňoval efektívne využívať výrobné zdroje krajiny, či už materiálne alebo personálne. November 1989 naštartoval proces, ktorý nazývame ekonomickou transformáciou, a ktorý bol založený okrem iných aspektov aj na rýchlej a rozsiahlej zmene vlastníckych vzťahov. Začiatok roku 1990 sa niesol v znamení súťaže dvoch koncepcií nastavajúcej transformácie československej ekonomiky a to: Gradualistycká koncepcia, ktorá presadzovala nutnosť postupného dávkovania reformných krokov v dlhšom období. V oblasti privatizácie sa prikláňala k štandardným metódam s dôrazom na zamestnanecké a manažérske vlastníctvo. Radikálna koncepcia presadzovala rýchli postup reformy pri čom argumentovala tým, že akýkoľvek prechod ekonomického systému je možný len vtedy, ak sa zmenia jeho systémové prvky. V oblasti privatizácie presadzovala okrem štandardných metód aj neštandardnú – kupónovú privatizáciu. V júni 1990 parlament schválil scenár ekonomickej reformy Československej federatívnej republiky čím potvrdil víťazstvo radikálnej koncepcie. Scenár ekonomickej reformy bol postavený na piatich základných pilieroch: 1. Liberalizácia cien – sa ukázala ako nevyhnutnosť. Ceny sa tvorili v centre a neodrážali skutočnú hodnotu, ktorú prezentovali. Okrem toho časť cien bola dotovaná. V roku 1991 sa zrušili dotácie, čo viedlo k rastu ceny. Tým, že liberalizácia sa realizovala pred vytvorením konkurenčného prostredia, došlo k prudkému rastu cien. Rozpadol sa štátny veľkoobchodný systém. 2. Úsporná rozpočtová a menová politika – sa presadzovala v snahe zvýšiť objem peňazí v ekonomike a následne obmedziť dopyt po peniazoch rastom ich ceny. Drahé peniaze ( vysoká úroková miera) bránila v realizácii veľkého množstva podnikateľských zámerov, čím spomaľovala ekonomický rast. Na druhej strane prísna kontrola vstupu peňazí do ekonomiky by vytvárala stav, v ktorom dopyt nadobudne prevahu nad ponukou, výsledkom čoho je inflačný rast cien. 3: Liberalizácia zahraničného obchodu – zrušenie monopolu štátu v zahraničnom obchode – vyplynulo z potreby rozšírenia zahraničnoobchodných vzťahov a z ich zefektívnenia. Podniky zahraničného obchodu boli bariérou medzi našimi firmami a svetovým trhom. 4. Vnútorná konvertibilita meny – vytvárala podmienky, aby každý subjekt, ktorý získa oprávnenie obchodovať v zahraničí, mal možnosť voľne nakúpiť cudzie valuty. Túto možnosť získali aj občania. Na druhej strane každý subjekt, ktorý získal valuty z predaja tovarov a služieb, mal ponukovú povinnosť voči peňažnému ústavu v zmysle devízového zákona. Devalvácia meny – administratívne znehodnotenie meny, umožnilo zahraničnoobchodné vzťahy realizovať v konvertibilných menách za svetové ceny. Zvýhodnenie vývozcov, ktorí realizovali finálne produkty za zvýšené ceny. Znevýhodnenie dovozcov, hlavne surovín a materiálov , ktorí nakupovali za svetové ceny, ale na vnútornom trhu realizovali produkciu za regulované ceny.                       5. Transformácia vlastníctva, rýchla a rozsiahla privatizácia.- Jednou zo základných podmienok ekonomickej reformy ja zmena vlastníckych vzťahov, ktorá zahrňuje: privatizáciu, odštátnenie, demonopolizáciu a reštitúcie. Cieľom privatizácie je popri zmene vlastníckych vzťahov vytvoriť vlastnú podnikateľskú vrstvu, ktorá sa stane garantom dynamizácie ekonomiky. Privatizácia je procesom, pri ktorom sa podniky v štátnom vlastníctve stávajú súkromnými. Ide o subjekty, ktoré v predchádzajúcom období boli vybudované štátom. Pod odštátnením rozumieme upustenie od prísneho dirigovania štátnych podnikov zo strany štátnych orgánov. Odštátnenie sa uskutočňuje premenou štátnych podnikov na akciové spoločnosti. Odštátnenie sa môže uskutočniť aj tak, že štátny majetok sa premieňa na majetok verejný. Demonopolizácia je proces odstraňovania monopolne výsadného postavenia určitého ekonomického subjektu. Reštitúcia – odškodnenie našich občanov za majetkové krivdy, ktoré utrpeli po februári 1948 vyvlastnením ich majetku. S ekonomickou transformáciou SR dochádza k reštrukturalizácii hospodárstva, čím sa vytvárajú základy trhovej ekonomiky a východiskové podmienky pre budúci rozvoj. V rámci základných pilierov transformácie má rozhodujúci význam a najväčší podiel na prevode majetku štátu malá a veľká privatizácia. Prvá etapa privatizácie – malá privatizácia sa privatizovala časť majetku štátu, hlavne štátne prevádzky zamerané na obchod, poskytovanie služieb a malý priemysel. Jedinou metódou malej privatizácie bola verejná dražba – predaj privatizovaného majetku, ktorý je majetkom štátu, verejným spôsobom, vo vopred určenej dobe, neurčenému počtu záujemcov, ktorí museli však spĺňať podmienky stanovené pre účasť vo verejnej dražbe. Vyvolávacia cena bola určená znaleckým posudkom, pričom na nadobúdateľa  neprechádzali záväzky spojené s privatizovanou prevádzkovou jednotkou. V malej privatizácii bolo formou verejnej dražby predaných 9500 prevádzkových jednotiek s účtovnou hodnotou majetku 12,3 mld. Sk za vydraženú cenu takmer 14 mld. Sk tieto finančné prostriedky boli príjmami osobitného účtu Ministerstva pre správu a privatizáciu národného majetku SR, ktorý nebol súčasťou štátneho rozpočtu a neskôr boli prevedené na Fond národného majetku v objeme 12,1 mld. Sk. Druhá etapa privatizácie – veľká privatizácia, bola rozdelená do dvoch častí na prvú a druhú vlnu. Rozdelenie procesu privatizácie bolo determinované náročnosťou procesu privatizácie z hľadiska procedurálneho, počtu privatizovaných subjektov... Cieľom bolo privatizovať majetok štátnych podnikov v hospodárstve, s výnimkou strategicky dôležitých štátnych podnikov. Prvá vlna privatizácie zahrnula majetok 678 štátnych podnikov v celkovej hodnote 169 mld. Sk a týkala sa majetku štátnych podnikov z oblasti priemyslu, služieb a ostatných oblastí. Druhú vlnu privatizácie charakterizoval prechod od neštandartných metód k metódam štandartným a to k priamemu predaju – je to predaj vopred určenému záujemcovi ku ktorému prichádza na základe schválenia privatizačného projektu vládou, ide o nesúťažnú metódu. Medzi hlavné oblasti transformácie v SR možno zahrnúť: 1. Reforma verejnej správy, reforma zdravotníctva, školstva, sociálneho systému. 2. Ukončenie privatizácie bánk, štátnych podnikov. 3. Dotváranie legislatívy na zabezpečenie rovnosti šancí a transparentnosti. 4. Reforma súdnictva, zabezpečenie vymáhateľnosti práva. 5. Riešenie korupcie. 6. Integrácia SR v európskych štruktúrach, aproximácia noriem s normami EÚ.
2.A. Makroekonomická stabilita a nestabilita, ciele a nástroje makroekonómie – „ magický štvoruholník“
Makroekonomickú stabilitu možno vo všeobecnosti charakterizovať ako dosiahnutie žiaduceho stavu vývoja ekonomiky v podobe normatívne vymedzenej a udržovanej úrovne makroekonomických veličín. Základné ciele, ktoré sú rozhodujúce pri koncipovaní hospodárskej politiky štátu: 1. Ekonomický rast – vysoká úroveň a tempo rastu reálneho produktu (GDP v %), 2. Plná zamestnanosť a nízka miera nezamestnanosti  (U v %), 3. Nízka miera inflácie a stabilita cenovej hladiny (P v %), 4. Vyrovnaná platobná bilancia zahraničného obchodu (B v %). Vzájomná konfliktnosť cieľov viedla k formulácii termínu „magický štvoruholník“, ktorého vrcholy tieto ciele predstavujú. Nástroje stabilizačnej hospodárskej politiky: 1. Fiškálna politika – predstavuje rozhodujúcu stabilizačnú aktivitu vlády. Jej význam vstupuje do popredia v rámci keynesiánskeho poňatia hospodárskej politiky. Tento typ politiky prostredníctvom daní a vládnych výdajov ovplyvňuje funkciu agregátneho dopytu. Zvýšením vládnych výdajov alebo znížením daní je vyvolaný rast ekonomiky ( expanzívna), znížením vládnych výdajov alebo zvýšením daní je ekonomický rast brzdený (reštriktívna). 2. Monetárna politika – je typom stabilizačnej politiky uplatňovanej aktivitou centrálnej banky. Pôsobenie tejto politiky spočíva v zmenách ponuky peňazí a v regulácii podmienok pre poskytovanie úverov. Expanzívna monetárna politika znamená rast ponuky peňazí a reštriktívna znižovanie ponuky peňazí. 3. Zahranično-obchodná politika – je uplatňovaná s cieľom dosiahnutia vonkajšej ekonomickej rovnováhy. Pri jej hodnotení sa používa platobná bilancia – záznam všetkých transakcií, ktoré boli v priebehu jedného roka uskutočnené cez hranice daného štátu. Okrem základných nástrojov fiškálnej a monetárnej politiky používa nástroje ako sú clá, dovozné a vývozné kvóty...4. Dôchodková politika – je považovaná za jednu z foriem stabilizačnej makroekonomickej politiky. Jej prostredníctvom ovplyvňuje štát vývoj, stabilitu a rozdeľovanie dôchodkov v spoločnosti. Makroekonomická nestabilita – existujú nejednotné názory. Pomocou kritéria ako je hodnotená úloha a miesto trhového mechanizmu v ekonomických systémoch, vyčleňujeme dva základné prístupy riešenia problémov nestability: 1. Liberálne názory: vychádzajú z predpokladu, že trhy sa pružne prispôsobujú zmenám v dopyte a ponuke zmenou cien. Poruchy a odchýlky sú spôsobené nevhodnými zásahmi štátu. Vláda nemá korigovať samoregulujúci trh, jej úloha v ekonomike má byť veľmi obmedzená. Liberálnymi princípmi sa vyznačujú niektoré prúdy ekonomického myslenia: klasická ekonómia (Smith, Ricardo) „ neviditeľná ruka trhu“, na nich nadväzuje neoklasická makroekonómia, ktorá vychádza z predstavy, že trhový mechanizmus má dostatok vlastných samoregulačných síl, ktoré sú schopné bez negatívnych dopadov uvádzať ekonomiku do rovnováhy, dostalo sa mu označenia ako nový konzervatinizmus alebo neokonzervativizmus (Friedman – monetarizmus, Lucas – teória ponuky,). Kľúčové kategórie tradičnej a súčasnej neoklasickej makroekonómie: rýchlosť obratu peňazí, ponuka peňazí, dopyt po peniazoch, cenová hladina.. 2. Názory intervencionistické – vychádzajú zo záveru o nemožnosti automatického udržovania vysokej úrovne využitia výrobných faktorov . podľa toho prístupu by mala vláda do ekonomiky systematicky zasahovať princíp „ viditeľnej ruky štátu“. Tieto názory sú prezentovali  Keynesiánci alebo neokeynesiánci. Keinesiánci uznávajú, že trhový mechanizmus efektívne rozmiestňuje výrobné faktory, a že súčasná spoločnosť nevynašla alternatívny systém ktorý by bol schopný nahradiť trhový mechanizmus. Pre obnovu rovnováhy a zaistenia plného využívania zdrojov doporučuje štátne zásahy do ekonomiky prostredníctvom štátneho rozpočtu a peňažnej úverovej politiky. Sústredujú pozornosť na problém efektívneho dopytu ( po spotrebných a investičných statkoch) a jeho orientáciu na krátke obdobie. Kľúčové kategórie tradičnej keynesiánskej a súčasnej neokeynesiánskej makroekonómie sú: efektívny dopyt, ponuka, reálny národný dôchodok, investície, úspory, sklon i investíciám, úsporám, vládne výdaje, dane, štátny dlh..
3.A. Makroekonomický výstup, podstata a meranie GDP
Makroekonomický výstup – hrubý domáci produkt. Vedecká disciplína ktorá sa zaoberá meraním agregátnych veličín v ekonomike na nazýva národné účtovníctvo. Základnou makroekonomickou veličinou, ktorá sa používa na meranie výkonnosti ekonomiky je ukazovateľ hrubý domáci produkt a hrudý národný produkt. Hrubý domáci produkt (GDP) predstavuje hodnotu finálnych tovarov a služieb, vyrobených výrobnými faktormi na území daného štátu, bez ohľadu na to, kto je ich vlastníkom. Hrubý národný produkt (GNP) predstavuje hodnotu finálnych tovarov a služieb vyprodukovaných výrobnými faktormi vo vlastníctve obyvateľov danej krajiny za určité časové obdobie, bez ohľadu na to kde sú tieto výrobné faktory umiestnené. Význam a použiteľnosť týchto agregátov: -tvoria základné najvýznamnejšie makroagregáty produkcie, -slúžia pre posudzovanie vyspelosti národného hospodárstva v medzinárodnom porovnávaní na obyvateľa, -sú významné pre ekonomické analýzy minulého vývoja, pre prognózovanie a plánovanie budúceho vývoja, - ich veľkosť a štruktúra, ako aj závislosť s ostatnými makroekonomickými veličinami napomáhajú vo všeobecnosti ako východisko všetkých makroekonomických úvah, teórií a modelov. Problémy merania GDP: ocenenie tej časti produkcie, ktorá neprechádza trhom. Problémom ekonomickej štatistiky sú odhady objemu hodnôt tieňovej ekonomiky ( krádež, prostitúcia). Vznikajú tiež ťažkosti pri správnom ohodnotení vyššej kvality tovarov. Údaje o GDP nezahrňujú škody zo znečistenia životného prostredia. Meranie hrubého domáceho produktu:1. Výrobná metóda výpočtu GDP: - primárny sektor: ( poľnohospodárstvo, lesníctvo, rybolov, ťažba rúd..), - sekundárny sektor: ( spracovateľský priemysel a stavebníctvo), - terciárny sektor: ( doprava, obchod, spoje služby- školstvo, zdravotníctvo..). pridaná  hodnota – je tvorená hodnotou výstupov ( tržbami) podnikov v podobe predávaného produktu, zmenšená o hodnotu ( náklady) spotrebovaných a spracovaných medziproduktov. Medziprodukt- výstupy podnikov v podobe produktov jednorazovo spotrebovaných alebo ďalej spracovaných vo výrobe (suroviny, energia, polotovary). 2. Produktová – výdajová metóda výpočtu GDP: meria hrubý domáci produkt z hľadiska spotrebiteľov – užitia vyrobených tovarov a služieb. Celú produkciu rozdelíme do štyroch spotrebných sektorov: 1. domácnosti – výdaje na osobnú spotrebu (C) jedlo, šatstvo. 2. Podniky, firmy – výdaje na investície ( I ) stavby, stroje, zásoby. 3. Vláda, štát – vládne nákupy tovarov a služieb ( G ) výstavba vládnych budov. 4. Čistý export (NX) – export – import. GDP = C+I+G+NX. 3. Dôchodkovo príjmová metóda výpočtu GDP : výkonnosť ekonomiky sa meria a vyjadruje pomocou dôchodkov jednotlivých subjektov, ktoré tieto získavajú za služby výrobných faktorov. Patria sem: mzdy a iné zamestnanecké príjmy, čisté úroky, renty, zisk firiem pred zdanením, dôchodky zo samozamestnávania , amortizácia, nepriame dane a štatistické úpravy.
3.B. Nominálny a reálny produkt, cenové indexy
Nominálny GDP meria a vyjadruje hodnotu výstupu v danom období v trhových cenách tohto obdobia t.j. v bežných trhových cenách. Nominálny GDP sa z roka na rok mení pretože sa každoročne mení množstvo vyrobených a predaných tovarov a služieb, každoročne sa v dôsledku inflácie menia bežné trhové ceny. Reálny GDP meria a vyjadruje zmeny v zmenách v množstve vyrobených  tovarov a služieb medzi rôznymi časovými obdobiami tak, že ocení všetky tovary a služby vyrobené v rôznych sledovaných časových obdobiach rovnakými – stálymi cenami základného roka. Porovnávanie vývoja nominálneho a reálneho produktu poukazuje na vývoj GDP. Na to aby sme získali meradlo porovnávania potrebujeme cenové indexy. Indexy sú pomerné čísla ktorými porovnávame rovnomerné ukazovatele v čase, v priestore, prípadne i vo vecných rozdieloch. Index je štatistický nástroj na meranie rozdielov medzi agregátnymi údajmi. Cenové indexy, ktorými meriame zmeny cien, definujeme ako pomer v peniazoch vyjadreného súboru tovarov a služieb za dané obdobie, k tomu istému ukazovateľovi v základnom období. Cenové indexy: 1. Index spotrebiteľských cien CPI , ktorý vyčísľuje zmenu cenovej úrovne tovarov a služieb, ktoré nakupuje určitá typická domácnosť. 2. Index cien výrobcov PPI, býva špecifikovaný pre rôzne odvetvia a odbory, ako index cien výrobcov v priemysle, v poľnohospodárstve... vývoj PPI signalizuje nadchádzajúce zmeny v CPI. Index CPI resp. PPI = pomer medzi dnešnými nákladmi a nákladmi v základnom období, je známy ako Laspayresov cenový index. 3. Deflátor GDP alebo GNP, je index , ktorý sa používa na úpravu hrubého produktu, vzhľadom na zmeny v cenách všetkých tovarov a služieb vyrábaných v danej ekonomike. Index je vypočítaný ako pomer nominálneho produktu v danom roku a reálneho produktu v danom roku, je známy ako Pascheho cenový index. Skutočný a potenciálny GDP: Skutočný GDP, ktorý vypočítame pomocou produktovej alebo dôchodkovej metódy sa líši od potenciálneho GDP tým, že trhová ekonomika nedosahuje plné využitie zdrojov ( práce, pôdy, kapitálu). O Potenciálnom GDP hovoríme, keď sa ekonomika nachádza v štádiu plného využitia výrobných faktorov.
4.A. Základné makroekonomické identity a determinanty GDP, charakteristika odvodených ukazovateľov ( NEW, GNP, NDP, ..)

Identita je vzťah, vyjadruje skutočné ( namerané) veličiny, alebo je odvodená z účtovných vzťahov a preto je vždy platná. Rôzne spôsoby vyjadrovania a merania vytvoreného produktu a dôchodku umožňujú sformulovať dôležité kvantitatívne vzťahy medzi niektorými makroekonomickými veličinami. Vytvorený produkt je možné vyjadriť súčtom jednotlivých výdajov: Y= C+I+G+(X-M), Vytvorenému produktu zodpovedá príslušný dôchodok, vyjadrený rôznymi formami, ide dôchodok v podobe osobného disponibilného dôchodku DY, ktorý je využívaný na spotrebné výdaje domácnosti C a na tvorbu osobných úspor PS. Časť vytvoreného dôchodku je predstavovaná hrubými úsporami podnikov GBS ( opotrebovaný fixný kapitál a nerozdelené zisky). Ostatná časť dôchodku má podobu čistých daní NT ako rozdielu celkových daní TA a transferovými platbami vlády TR. NT=TA-TR, rozpočtové saldo bude vyjadrené : BS=TA-TR-G, potom Y=C+PS+GBS+NT. Porovnaním obidvoch vyjadrení dôjdeme k nasledujúcej identite: I+(X-M)=PS+GBS+BS. Identita umožňuje vytváraním ďalších identít iterpretovať vzájomnú závislosť jednotlivých makroekonomických sektorov – subjektov: 1. súkromné investičné výdaje môžu byť financované súkromnými úsporami, rozpočtovým prebytkom alebo zahraničnými úsporami. Ak boli skutočné súkromné investičné výdaje vyššie ako v danom roku vytvorené súkromné úspory, musel by byť rozdiel sprevádzaný rozpočtovým prebytkom, alebo deficitným čistým exportom: I-(PS+GBS)=(TA-TR-G)+(M-X). 2. ak celkové vládne výdaje prevyšujú vládne príjmy bol by tento rozpočtový deficit spojený buď s prebytkom súkromných úspor nad uskutočnenými investičnými výdajmi, alebo s deficitným čistým exportom: (G+TR)-TA=(PS+GBS-I)+(M-X). 3. deficitný čistý export je spojený buď s doplnením súkromných úspor nad nadmernými súkromnými investičnými výdajmi, alebo s deficitným vládnym rozpočtom: X-M=(PS+GBS-I)+(TA-TR-G). 4 Ďalšie úpravy môžu spočívať v oddelení vládnych investičných nákupov G1(o celkových vládnych nákupov G) a v ich pripojení k hrubým súkromným investičným výdajom (I). Taktiež vyjadrenie čistých úspor vlády (NGS) ako rozdiel medzi čistými daňami a spotrebnými nákupmi vlády: NGS=TA-TR-Gc, I+G1+(X-M)=PS+GBS+NGS, It=St, Ľavá strana identity It predstavuje celkové hrubé národné investície. Pravá strana St predstavuje celkové hrubé národné úspory. NDP- Čistý domáci produkt vypočítame keď od hrubého domáceho produktu odpočítame amortizáciu (odpisy). NDP=C+In+G+NX, kde In= Ig-a pričom In- sú čisté investície, Ig- sú hrubé investície, a- amortizácia. GDP- je meradlom výstupu vyrobeného v ekonomike. DY- Disponibilný osobný dôchodok je úroveň dôchodku, ktorý majú domácnosti k dispozícii na výdaje a úspory. Disponibilný osobný ôchodok= GDP+ čistý dôchodok výrobných faktorov zo zahraničia – amortizácia – nerozdelené zisky + transfery – dane. NEW- čistý ekonomický blahobyt zahŕňa len také položky spotreby a investícií, ktoré priamo prispievajú k ekonomickému blahobytu, kde je zahrnutý voľný čas, tieňová ekonomika, škody zo znečistenia. NEW= GDP + hodnota voľného času + hodnota tieňovej ekonomiky – hodnota škôd zo znečistenia.
4.B. Výkonnosť ekonomiky SR meraná GDP

Meranie výkonnosti ekonomiky má veľký význam pre teóriu, ale aj pre hospodársku politiku. Základnou makroekonomickou veličinou, ktorá sa používa na meranie výkonnosti ekonomiky je hrubý domáci produkt HDP. V rokoch transformácie vykazovalo Slovenské hospodárstvo pomerne vysokú mieru rastu HDP. Rast bol dosahovaný predovšetkým zvyšovaním využitia existujúcich priemyselných kapacít ako aj rastom domáceho a zahraničného dopytu. V počiatočnom období transformácie ekonomiky sa menila vnútorná štruktúra subjektov  tvoriacich HDP z hľadiska vlastníctva. V období rokov 1993 – 2003 sa na Slovensku prejavil postupný rast ekonomiky, meraný veličinou HDP tak v bežných ako aj v stálych cenách. Najvyššia dynamika rastu reálneho HDP bola zaznamenaná v roku 1996 v hodnote 6,2%, najnižšia v roku 1999 1,5%. Nominálna hodnota HDP zaznamenala najväčší prírastok v roku 1997 a to 11,5% pričom najnižší 8,1% bol v roku 2001. nízke tempo rastu HDP súviselo s menšou tvorbou hrubého fixného kapitálu, z absenciou priamych zahraničných investícií a zahraničných úverov, ako aj z dôvodu ustupovania zahraničných investorov od investovania do rizikových aktivít. Vzhľadom na rôznu rozlohu porovnávaných regiónov sa ukazovateľ HDP prepočítava na jedného obyvateľa. Tento ukazovateľ je jedným z hlavných kritérií pri rozhodovaní, či v rámci regionálnej politiky EU bude danému regiónu poskytnutá dotácia zo štrukturálnych fondov. V rámci Slovenska najvyšší podiel HDP na obyvateľa sa vytvára v Bratislavskom kraji, kde sa produkuje 1,9 – 2,2 krát viac HDP na obyvateľa, ako je vyčíslený priemer za celú SR. Ak berieme priemer za celú SR 100% tak Bratislavský kraj dosahuje 211,8%, Západoslovenský 93,0%, Stredoslovenský 84,5%, Východoslovenský 77,6%. V závere uvedenej kvantifikácie rastu reálneho HDP SR možno očakávať, že vnútorný stav ekonomiky ako aj vonkajšie prostredie bude nútiť slovenskú ekonomiku vyrovnať vzťah medzi zdrojmi a potrebami čoraz viac vo väčšej miere tvorbou vlastných zdrojov.
