


4. prednáška KALKULÁCIE A ROZPOČTY

15. 10. 2007
KALKULÁCIE V OBCHODNOM PODNIKU
Obchodný podnik poskytuje služby výrobcom (zabezpečuje im predaj ich výrobkov) aj spotrebiteľom. Predstavuje medzičlánok medzi výrobcom a spotrebiteľom.
Nakoľko sa nezaoberá výrobou, ale predajom, tak podstatnú časť budú tvoriť N na nákup tovaru tovarové N-y, N na dopravu, skladovanie, obaly.

V porovnaní s výrobným podnikom, budeme používať prirážkové kalkulácie.

Hlavné typy kalkulácie v obchode

- nákupné,

- odbytové (predajné).

· Nákupné kalkulácie sa zostavujú z 2 hlavných dôvodov:

1. k výpočtu, stanoveniu nadobúdacej ceny

2. za účelom výberu dodávateľa

Brutto cena podľa   
100 tis. Sk

- DPH

         
19

Brutto cena bez dane
81
- rabat 10 %

73

Netto cena

- skonto 5 %

3,6

Netto pokladničná cena nadob. 70 tis. Sk

Všeobecný kalkulačný vzorec pre

Brutto cena podľa cenníka veľkoobchodu

- položky znižujúce brutto cenu (daň, rabat)

= Netto cena

- položky znižujúce netto cenu (skonto)

= Netto pokladničná cena

+ vedľajšie obstarávacie N (dopravné, poštovné, provízie)

= Nadobúdacia cena

· Odbytové kalkulácie (predajné) – tovarové N predstavujú podstatnú, ale nie úplnú časť N obchodného podniku, ďalšiu časť N tvoria tzv. obchodné N (prevádzkové – personálne, N úroky, reklama – nevieme ich na 1 ks tovaru, majú prevažne režijný charakter, vieme ich určiť na celý objem tovarov)
Celkové N = Tovarové N + Obchodné N

Obchodné N sa najčastejšie stanovujú pomocou režijnej prirážky alebo sadzby, kde rozvrhovou základňou sú prevažne tovarové N:

prirážka obch. N = (Obchodné N/Tovarové N)  x 100 %

Okrem obchodných N si podnik chce pokryť aj tzv. podnikateľský zisk, ten sa stanovuje ako %-o z celkových N-ov..

Všeobecný kalkulačný vzorec

Nadobúdacia cena (tovarové N)

+ %-uálna prirážka obchodných N-ov

= Celkové N

+ %-o podnikateľského zisku

= Pokladničná predajná cena

Rozdiel medzi nadobúdacou a predajnou cenou => obchodné rozpätie, možno ho vyjadriť aj pomocou kalkulačnej prirážky alebo kalkulač. koeficientu.

Obchodné rozpätie = predajná cena – nadobúdacia cena     x    100





predajná cena

Kalkulačná prirážka = predajná cena – nadobúdacia cena    x    100





nadobúdacia cena

Kalkulačný koeficient =          predajná cena




nadobúdacia cena

Pri predaji sa používajú 3 druhy predajných kalkulácií
- predbežná,

- retrogradná (spätná),

- rozdielová. 

· Predbežná kalkulácia slúži na určenie predbežnej predajnej ceny, táto vypočítaná predbežná cena, je skôr kalkulačnou cenou a upravuje sa po marketingovom prieskume trhu. DPH sa musí kalkulovať.

Všeobecný kalkulačný vzorec

Nadobúdacia cena

+ % prirážka obchodných N-ov

= Celkové N

+ % podnikateľského zisku

= Pokladničná predajná cena

+ skonto pre zákazníka

= Pokladničná cena brutto

+ rabat pre zákazníka
= Brutto cena bez dane

+ DPH

= Brutto predajná cena v cenníku

· Retrogradná kalkulácia – predajnú cenu poznáme, je stanovená buď veľkoobchodom, alebo aj výrobcom (vtedy ju nemôžeme ovplyvniť). 

Všeobecný kalkulačný vzorec

Brutto predajná cena v cenníku

- daň z prid. hodnoty

= Brutto cena bez dane

- rabat pre zákazníka

= Netto cena

- skonto

= Netto pokladničná cena

- zisk

= Celkové N

- obchodné N

= N na tovar (nadobúdacia cena).

· Rozdielová kalkulácia – používa sa vtedy, ak obchodník súhlasí nielen s nadobúdacou, ale aj s predajnou cenou. Platobné aj dodávateľské podmienky sú konštantné, a obchodník môže iba sledovať, či zisk pre určitý výrobok, zodpovedá jeho predstavám.

Všeobecný kalkulačný vzorec

Brutto cena podľa cenníka veľkoobchodu

- položky znižujúce (daň, rabat)

= Netto cena

- položky znižujúce (skonto)

= Netto pokladničná cena

+ vedľajšie obstarávacie N

= Nadobúdacia cena

+ % prirážka obchodných N

= Celkové vlastné N

+ % zisku

= Pokladničná cena Netto

+ skonto pre zákazníka

= Pokladničná cena Brutto

+ skonto pre zákazníka

= Predajná cena podľa cenníka

- obchodník porovnáva zisk pri rôznych kalkuláciách, skutočnú a kalkulovanú cenu,aj skutočné a kalkulované obchodné rozpätie.

skutočné rozpätie > kalkulované   akceptujeme to, vyhovuje nám to

Kritický bod N-ov predstavuje objem nakúpeného tovaru, ktorého predajom pokryje všetky svoje N-y.

kritický bod =    Obchodné N v Sk            x   100

 
Kalkulačná prirážka v %

