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Vonkajšia obchodná a menová politika

Vonkajšia obchodná politika slúži na to, aby štát prostredníctvom nej reguloval toky výrobkov, prác a služieb cez colnú hranicu krajiny. 
Najčastejšie nástroje, ktoré používame:

· colná politika

· politika určovania kvót výrobkov, prác a služieb (kvotačná politika)

Pod vonkajšou menovou politikou rozumieme reguláciu kurzu meny. Zmenený kurz potom pôsobí na toky výrobkov, prác a služieb, ale má aj širší vplyv a pôsobí na príliv či odliv kapitálu. 
Význam medzinárodného obchodu spočíva v tom, že môžeme vďaka nemu získavať špecializáciu a prehlbovať deľbu práce na medzinárodnej úrovni. Význam spočíva aj v tom, že niektoré krajiny majú monopol na prírodné klimatické podmienky, prírodné zdroje. Medzinárodný obchod umožňuje lepšie zhodnotiť vyrobené produkty a služby aj vzhľadom k tomu, že v rozličných krajinách existujú rozličné preferencie spotrebiteľov. To potom spôsobí, že v niektorých krajinách dokážu vyrobiť niektoré výrobky pri oveľa nižších nákladoch a teda majú potom možnosť realizovať na svetovom trhu absolútne výhody z medzinárodného obchodu. Z hľadiska jednotlivých krajín možno v plnej miere akceptovať ako výhodu medzinárodného obchodu nielen efekt z absolútnej výhody, ale aj z relatívnej výhody. Pre každú krajinu je najvýhodnejšie vyrábať tie výrobky, pri ktorých majú najnižšie náklady.
(napr. Slováci nepreferujú spotrebu jahňacieho mäsa, ale Taliani áno)

Cieľom vonkajšej politiky je, že zabezpečuje dlhodobo vyrovnanú platobnú bilanciu. Nástroje, pomocou ktorých ovplyvňujeme vyrovnanú bilanciu, nazývame priame (administratívne) a sú to:

· kvóty, tarify na vývozné subvencie 

· administratívne prekážky dovozu

· clá

Potom sú to trhovo orientované nástroje:

· regulácia menového kurzu

· opatrenia monetárnej a fiškálnej politiky, ktoré môžu vplývať na rovnováhu platobnej bilancie 

Kvóta – maximálny objem tovaru alebo služieb, príp. podiel na celkovom obrate tovaru 

Clo – daň za dovezený či vyvezený tovar alebo službu
Proexportné subvencie – záporná daň z vývozu

Vplyv kvót a dane na medzinárodný obchod
Ak používam stanovená kvótu alebo daň (clo), zvýši to cenu tovaru, čo spôsobuje zníženie dopytu, to umožní, aby sa domáci výrobcovia, ktorí by ináč neboli konkurencie schopní, na trhu presadili, vďaka čomu potom na tom chránenom trhu môže rásť produkcia v domácich podnikoch, umožní to udržať, príp. vytvoriť nové pracovné príležitosti (zvyšovanie HDP a zamestnanosť), ale má to aj negatívny dopad – pokles efektívnosti výroby, rast cenovej hladiny (obmedzenie dovozu lacnejšieho zahraničného tovaru).
Okrem colnej ochrany môžeme využívať aj kvóty.

Rozdiel pri ochrane clom a kvótou:

Clo – menej administratívny, pretože platí plošne pre všetkých

Kvóta – úradník musí stanoviť, kto môže a nemôže doviesť nejaký tovar (korupcia – deformácia trhu)

Výhoda colnej ochrany spočíva v tom, že menej sa deformuje trh a clo, je vlastne daň, ktorá predstavuje v ŠR príjem.

Výhodou kvotačnej ochrany je to, že umožňuje presne určiť čas aj množstvo tovaru či služieb. (V agrárnom sektore by to mohlo mať teoreticky veľký prínos, pretože tam máme mnohé produkty sezónneho charakteru.)
Vplyv bilancie zahranično-obchodnej výmeny na zamestnanosť a infláciu

Cieľom zahranično-obchodnej politiky je vyrovnaná bilancia. Vo všeobecnosti existuje predstava, že pozitívna bilancia (veľa exportovať a málo importovať) je pre ekonomiku výhodné, ale aj to je nerovnováha.
Ak export prevyšuje nad importom, hovoríme, že krajina je čistým exportérom. Tento stav je užitočný, ak máme v krajine voľné zdroje (čiže máme voľné kapacity v továrni, nezamestnaných ľudí – teda krajina má problém s tým, ako realizovať vyrobený produkt). Vďaka čistému exportu rastie reálny produkt v krajine (čo nedokážem predať doma, vyveziem, dostanem naspäť peniaze) a rastie zamestnanosť, ale má to mierne negatívny vplyv na rast cenovej hladiny (podobný vplyv na HP ako expanzívna politika).

Ak by bola ekonomika v situácii, že nemáme voľné zdroje (nemáme nezamestnaných a kapacity sú využité) a budeme čistým exportérom, tak táto skutočnosť nám nebude nejako pozitívne pôsobiť na reálny produkt (HDP stagnuje a nerastie), zamestnanosť sa zvyšovať nebude (ak sú všetci zamestnaní, nemám koho zamestnať), negatívny vplyv – rast cenovej hladiny (všetci pracujú a zarábajú, všetok tovar je vyvezený, ľudia nemajú čo kupovať).

Vplyv kurzu na bilanciu zahranično-obchodnej politiky
Ak by sme sa spoľahli na samoreguláciu trhu, tak by sme sa dočkali toho, že ak bude bilancia zahranično-obchodnej dlhodobo pasívna, kurz meny sa oslabí. Keď nemám čo na svetovom trhu ponúkať, nebude záujem o našu menu (nie je za ňu čo kúpiť). Tým, že sa mena oslabí, export sa stáva výhodnejším a import drahším. Keď sa koruna oslabí, vyzerá to, akoby štát dal dotáciu na tovar (tomu sa tešia exportéri).
Pre ekonomiku nemá zvlášť pozitívny dopad na bilanciu, pretože veľká časť exportu je na druhej strane vysoko náročná.
Oslabenie meny má negatívny dopad na infláciu – rast cenovej hladiny.

Nástroje, ktorými ovplyvňuje centrálna banka kurz meny:

· vyhlásenia centrálnej banky, že kurz meny sa posilňuje alebo oslabuje (intervencia na devízových trhoch) – nie je v súlade s vývojom makroekonomických agregátov (CB upozorňuje, že ak vývoj na trhu nebude v súlade s očakávaným, bude kupovať alebo predávať zahraničnú menu – oslabuje alebo spevňuje korunu)

· ovplyvňovanie úrokových sadzieb – ak chcem, aby záujem o korunu stúpal, úrokové sadzby budem zvyšovať (kupovanie koruny a uloženie v našej banke)
Čistý export budeme kladne hodnotiť vtedy, keď kapacity budú nevyužité a nebudú všetci zamestnaní.
Koordinačná činnosť jednotlivých štátov a smerovanie k integrácii

Koordinácia sa vytvára na základe dohôd a v tejto prvej fáze si nevyžaduje inštitucionálne zabezpečenie. Teda jednotlivé národné vlády individuálne uplatňujú vzájomne dohodnuté opatrenia vo svojich ekonomikách (vlády sa navzájom dohodnú). Potom sa môžu vytvoriť inštitúcie, ktoré môžu byť buď bez rozhodovacích kompetencií a ich rozhodovanie spočíva v podpore uzavretých dohôd na úrovni vlád, ale do medzinárodného obchodu takéto inštitúcie priamo zasahovať nemôžu (pomáhajú v poskytovaní úverov – napr. Európska banka, Svetová banka a pod. a pomáhajú presvedčovať jednotlivé krajiny, aby liberalizovali medzinárodný obchod). Potom existuje proces integrácie ako proces vzájomného zlučovania – postupné zanikanie jednotlivých národných ekonomík a vznik väčších nadnárodných ekonomických komplexov. Proces integrácie vyplýva z internacionalizácie (zmedzinárodňovania) ekonomického života. Prehlbovanie špecializácie, teda deľby práce vyžaduje, aby sa čoraz väčšia časť výroby realizovala v zahraničí. Pomáha to prekonávať nedostatok kapitálu, je to snaha znížiť nezamestnanosť, snaha získať trhy, snaha získať suroviny a energiu a snaha získať vedecko-technické poznatky a know-how. 
Proces integrácie môžeme realizovať dvomi cestami. Jednu cestu označujeme ako cestu dirigistickú (príkazovú), ktorá je založená na prointegračnom pôsobení štátnych či nad štátnych orgánov. Takouto cestou vznikla aj RVHP (kto čo bude vyrábať a komu dodávať).
Druhá cesta – funkcionalistická – založená na princípe, že vývoj určí trh (trh pomáha určovať optimálnu alokáciu výrobných faktorov bez zásahu štátnych či nad štátnych orgánov, teda pri uplatňovaní tejto cesty, štát sa podieľa len na odbúravaní prekážok funkcie trhu).
Hovoríme o makro a mikrointegrácii. Obvykle proces integrácie začína na báze mikrointegrácie – podniky medzi sebou si začínajú vymieňať informácie, robia spoločný výskum trhu, môžu si navzájom poskytovať na svoje výrobky spoločný servis a poradenstvo a táto spolupráca môže neskôr prerásť do dohôd o špecializácii a kooperácii, môžu spolu robiť výskum a vývoj a tak sa potom postupne mikroekonomická integrácia stáva základom integračného procesu. Čiže k tej mikrointegrácii dochádza preto, že pre tie subjekty, ktoré spolupracujú, je to ekonomicky výhodné. Ak by to pre ne nebolo výhodné, tak by nespolupracovali.

Výhody spočívajú v tom, že umožňujú pružné využívanie absolútnych výhod a umožňujú dosahovať výhody z rozsahu (napr. keď je ekonomický subjekt tak veľký, že má pôsobisko na celom svete, využíva situáciu, že suroviny čerpá tam, kde sú najlacnejšie, spracováva ich tam, kde je to najvýhodnejšie...)

Nevýhody – keď chceme, aby dobre fungoval trh, musí tam byť konkurencia a tieto transnacionálne korporácie sa usilujú o ovládanie trhu, pokiaľ je tá korporácia silná, dokáže tlačiť k stene aj vlády. 

Makroekonomická integrácia vzniká spojovaním trhov s konečným cieľom vytvoriť nadnárodný komplex. Prebieha po určitých stupňoch:

1. stupeň – pásmo voľného obchodu, ktoré je založené na zrušení ciel a kvót;
2. stupeň – colná únia, ktorá zabezpečuje spoločnú colnú politiku voči tretím krajinám;
3. stupeň – spoločný trh, ktorý zabezpečuje voľný pohyb výrobkov, pracovných síl aj kapitálu – až potiaľto môže fungovať makroekonomická integrácia na báze spolupráce a členské štáty si zachovávajú svoju samostatnosť;
4. stupeň – hospodárska únia – jednotlivé štáty sa vzdajú časti svojich kompetencií a harmonizujú svoju hospodársku politiku;
5. vrcholný stupeň – úplná ekonomická únia – zjednotená menová, fiškálna a sociálna politika;
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