Ekonomika poľnohospodárstva

I.
  PÔDOHOSPODÁRSKY REZORT V EKONOMIKE SLOVENSKA

1.
Štruktúra pôdohospodárskeho rezortu

Pôdohospodársky sektor je organickou súčasťou nášho národného hospodárstva. Súčasná štruktúra rezortu pôdohospodárstva je výsledkom dlhodobého procesu. Do pôdohospodárskeho rezortu sú začlenené štyri relatívne samostatné odvetvia národného hospodárstva:

· poľnohospodárstvo,

· potravinársky priemysel,

· lesné hospodárstvo,

· vodné hospodárstvo. 

Poľnohospodársky a potravinársky priemysel tvoria v užšom slova zmysle agropotravinársky komplex (APoK).
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PD – poľnohospodárske družstvá,

OS – obchodné spoločnosti,

SHR – samostatne hospodáriaci roľníci,

RO – regionálne odbory,

Org. VVZ – organizácie vedecko-výskumnej základne,

SPPK – Slovenská poľnohospodársko-potravinárska komora (samosprávna organizácia).

Špecializované činnosti v pôdohospodárskom rezorte zabezpečujú tieto organizácie:

· Štátna veterinárna správa (ŠVS),

· Štátny plemenársky ústav (ŠPU),

· Slovenská poľnohospodárska a potravinárska inšpekcia (SPPI),

· Ústredný kontrolný a skúšobný ústav poľnohospodárstva (ÚKSÚP).

Agrárnu politiku pomáhajú zabezpečiť aj štátne podporné fondy a to:

a.) Štátny fond ochrany a zveľaďovania poľnohospodárskeho pôdneho fondu,

b.) Štátny fond trhovej regulácie,

c.) Štátny podporný fond poľnohospodárstva a potravinárstva.

· Slovenský pozemkový fond je správcom nehnuteľností a realizátorom predaja majetku štátu v rámci privatizácie.

· Vedecko-výskumnú základňu v agropotravinárskom komplexe tvorí 19 organizácií, z toho je 10 príspevkových a 9 hospodárskych. 

· Výskumný ústav EPP (v Bratislave) zabezpečuje prepojenie na medzinárodné centrá ekonomických a sociálnych informácií, a spravuje centrálnu databázu rezortu.

· Ústav vedecko-technických informácií pre pôdohospodárstvo (v Nitre) je špecializovanou organizáciou pre vedecko-technické informácie s prepojením na medzinárodné databázy.

· Agroinštitút (v Nitre) riadi a metodicky usmerňuje poľnohospodársko-potravinárske učilištia a zároveň zabezpečuje ďalšie vzdelávanie dospelých a odborné poradenstvo.

· Slovenská poľnohospodárska a potravinárska komora ako samostatná organizácia má svoje regionálne komory, profesijné zväzy, združenia a únie. V celom agrokomplexe evidujeme viac ako 27 tisíc podnikateľských subjektov, z toho okolo 23 tisíc podniká v poľnohospodárstve.
2.
Charakteristika potravinárskeho priemyslu, agrárnych služieb, lesného a vodného hospodárstva

a.) 
Potravinársky priemysel

Potravinársky priemysel vyrába okolo 10 tisíc výrobkov v hodnote približne 70 mld. Sk.

V tomto období evidujeme okolo 3500 subjektov, ktoré podnikajú v potravinárstve. V posledných rokoch sa potravinársky priemysel podieľa na tvorbe HDP viac ako 4%. Na zamestnanosti sa podieľa 2,5% a na pridanej hodnote okolo 5%. Je jedným zo štyroch odvetví priemyslu, ktoré zaznamenali rast výroby. Teraz je potravinársky priemysel u nás organizačne rozdelený na 15 výrobných odborov.


Vzhľadom na to, že výroba v odboroch potravinárskeho priemyslu tak z pohľadu suroviny, ako aj technológie spracovania je rôznorodá, možno určiť niekoľko základných odlišností potravinárskeho priemyslu oproti ostatným priemyselným odvetviam v rámci národného hospodárstva. V podstate ide o tieto:

1. Výroba má hromadný charakter – realizácia vyrobenej rovnorodej produkcie vo veľkom rozsahu (výroba múky, piva, mlieka, cukru, atď.), čo umožňuje využívať výkonné stroje a zariadenia, a tým aj plynulosť výroby s vysokou úrovňou produktivity práce.

2. Do výroby vstupujú veľké množstvá suroviny na spracovanie, a tým aj hotového výrobku – spracováva sa veľké množstvo základnej suroviny na jediný potravinársky výrobok (napr. cukor).

3. Potravinársky priemysel je bezprostredne závislý od poľnohospodárskej výroby.

4. Potravinársku výrobu ovplyvňuje sezónnosť v dodávaní suroviny a tiež určitá sezónnosť v samotnej spotrebe výrobkov (napr. nápoje).

5. V podstate takmer všetky produkované potravinárske výrobky a polotovary, suroviny majú veľmi krátku životnosť, čo si vyžaduje rýchle spracovanie, rýchlu dopravu na miesto spotreby v špeciálnych dopravných prostriedkoch, špeciálne metódy spracovania a zároveň, aby sa spotrebovali v stanovenom časovom rozpätí.

6. Biologická podstata suroviny vyvoláva požiadavky na zvláštnosti technického charakteru. Postupy, ako je kvasenie, fermentácia a pod. vyžadujú špeciálne zariadenie pri výrobe aj pri uskladnení hotových výrobkov.

7. Potravinárska výroba kladie značné nároky na kvalitu, hygienu a zdravotnú nezávadnosť hotových výrobkov a polotovarov (ide najmä o vodu).

8. V porovnaní s ostatnými odvetviami priemyslu má potravinárska výroba osobitné nároky na obalovú techniku pre zachovanie kvality výrobkov.

9. Z organizačného hľadiska vystupuje do popredia určitá rajonizácia pri zásobovaní výrobných podnikov surovinami (cukrovary cukrovou repou, mliekárne mliekom a pod.). S tým súvisí aj rozmiestňovanie kapacít, riešenie dopravy atď.

Nízku nákladovosť a následne aj najlepší hospodársky výsledok u veľkých potravinárskych podnikov sprevádza aj najvyššia produktivita práce. Najväčší podiel na produkcii potravín majú podniky mäsovej výroby, výrobne nealkoholických nápojov a mliekárne. Na začiatku roka 2000 zo záporného salda zahraničného obchodu tvorili nahraditeľné komodity až 35%.

b.)
Agrárne služby        

Podnikateľské subjekty a organizácie, ktoré sú nositeľmi agrárnych služieb, tvoria organickú súčasť pôdohospodárskeho rezortu. 


Služby môžu byť nemateriálnej povahy (školstvo, zdravotníctvo) a materiálnej povahy (opravy, servis, obchod). Vyspelé krajiny majú spravidla rozvinutejšie služby. Požiadavky na služby so zvyšovaním úrovne spoločnosti neustále stúpajú.

Poľnohospodárske služby je možné deliť na:

· vnútropodnikové,

· nadpodnikové.

Do prvej skupiny patria najmä dielne, opravovne, stavebné skupiny, doprava, mechanizačné prostriedky, spracovanie informácií.

Druhú skupinu rozdeľujeme na:

a) Všeobecné služby, sú vytvorené v rámci celého národného hospodárstva. Sú to služby, ktoré poľnohospodárstvu poskytujú subjekty ostatných národohospodárskych odvetví. Patria sem služby na úseku poľnohospodárskej výstavby, niektoré služby na úseku poľnohospodárskej techniky a chemizácie poľnohospodárstva, skladovania a pod., a to v takom prípade, keď sú vykonané podnikmi, ktoré tvoria súčasť iných národohospodárskych odvetví mimo poľnohospodárstva.  

b) Špecifické služby, tiež rezortné, alebo vnútroodvetvové, len pre poľnohospodárstvo (semenárstvo a šľachtiteľstvo, opravárenstvo, plemenárstvo a pod.).

Uvedené služby môžeme rozdeliť na dve skupiny:

· štátne,

· neštátne.

Služby pre poľnohospodárstvo často rozdeľujeme aj podľa obsahu a predmetu činnosti na:

· výrobné,

· nevýrobné.

Výrobné sú také služby, ktoré sú spojené s tvorbou úžitkových hodnôt v poľnohospodárstve. Ide najmä o technické služby, ďalej služby pri výžive a ochrane rastlín a pod.

Medzi nevýrobné služby patria riadiace a kontrolné služby, dodávateľské a odberateľské a pod.


V tomto období služby pre poľnohospodárske podniky poskytuje okolo 1200 rôznych podnikateľských subjektov. Najpočetnejšiu skupinu tvoria subjekty zabezpečujúce obchodné služby a biologické služby pre odvetvia RV a ŽV.


Náklady na služby v poľnohospodárskych podnikoch predstavujú spravidla viac ako 2500 Sk na 1 hektár poľnohospodárskej pôdy, je to takmer 10% z celkových nákladov.


Štátne podniky služieb hospodária so stratou, neštátne zo ziskom. Malé a stredné podniky agrárnych služieb hospodária zo ziskom, veľké so stratou.


Pridaná hodnota na pracovníka činí v podniku služieb okolo 250 tisíc Sk.


V oblasti služieb pre ŽV v ďalšom období nepredpokladáme podstatnejšie zmeny. Naďalej to budú služby šľachtiteľské, plemenárske a veterinárske. 


Na úseku služieb pre odvetvia RV predpokladáme, že postupne špecializované činnosti charakteru technických služieb budú zabezpečovať tieto typy podnikateľských subjektov:


Typ „agronákup“, ktorý vznikne zo súčasných poľnohospodárskych nákupov a okrem skladovania zrnín bude zabezpečovať čiastočne aj ich spracovanie a výrobu kŕmnych zmesí.


Typ „agroslužby“, ktorý vznikne z doterajších agrochemických podnikov a okrem výživy a ochrany rastlín bude zabezpečovať aj poľné mechanizované práce.


Typ „agrodružstvo“ predstavuje formu nadpodnikového využívania techniky, najmä zberových, ale aj ostatných strojov.


Typ „služieb potravinárskeho priemyslu“, ktorý bude poskytovať služby pestovateľom (sejba, ochrana porastov, výživa, zber). 

c.)

Lesné a vodné hospodárstvo

Lesy Slovenska zaberajú okolo 40% plochy nášho územia. Súčasnou produkciou dreva sme na hranici sebestačnosti, preto jeho export musíme regulovať. (máme 1m3 dreva na obyvateľa)


Lesné hospodárstvo sa v roku 1999 na HDP podieľalo 0,66%. Podiel lesného hospodárstva na HDP neobsahuje verejnoprospešné efekty lesov, ktoré najmenej trojnásobne prevyšujú efekt produkčnej funkcie. 


Lesníctvo má významné ekonomické špecifiká. Z nich najzávažnejší je dlhý výrobný cyklus, ktorý trvá niekoľko ľudských generácií (priemerne viac ako 100 rokov). Ďalej je to, že prírodno-výrobné podmienky sú neporovnateľne ťažšie (sklon terénu, nadmorská výška a pod.).

Lesnícka činnosť sa člení na:

· pestovnú činnosť (najdôležitejšia),

· ťažbovú činnosť (vlastná ťažba),

· semenárstvo a škôlkárstvo,

· inú lesnú výrobu (poľovníctvo),

· opravy a údržba HIM.


Rentabilita lesného hospodárstva má klesajúcu tendenciu nielen u nás, ale aj v iných krajinách sveta. Pritom tržby za surové drevo rozhodujú o krytí nákladov na obnovu lesa. Tvoria až 80% podielu na celkových výnosoch. Na ekonomiku lesného hospodárstva má nepriaznivý vplyv rastúca kalamita.


Vodné hospodárstvo sa podieľa na ochrane územia pred povodňami, zabezpečuje zásobovanie obyvateľstva, priemyslu a poľnohospodárstva pitnou a úžitkovou vodou. Podieľa sa aj na tvorbe a ochrane životného prostredia, spravuje vodné toky a objekty na nich, vodovody, kanalizácie a čistiarne odpadových vôd. Súčasťou vodohospodárstva je aj rybárstvo.

Rybné hospodárstvo prispieva k výžive obyvateľstva. Okrem toho rekreačný rybolov umožňuje širokému okruhu záujemcov regeneráciu síl v domácom prostredí.


V koncepcii vodného hospodárstva SR do roku 2005 sú uvedené tieto hlavné ciele:

· zabezpečenie pitnej vody,

· zabezpečenie vody na ďalšie hospodárske účely,

· prevencia a zmierňovanie následkov povodní a sucha,

· ochrana životného prostredia.

3.
Vertikály poľnohospodársko-potravinárskych komodít

Formy vertikál v agropotravinárskom komplexe nie sú doteraz jednoznačne vymedzené. V ekonomickej literatúre sa pre vyjadrenie vertikály vo výrobe potravín najčastejšie stretávame s pojmami:

· reprodukčná vertikála (obnoviteľná),

· výrobná (výrobková) vertikála,

· potravinová vertikála,

· marketingová vertikála,

· agrovertikála a ďalšie.


Najčastejšie sa chápe vertikála ako integrovaná (scelená) sústava hierarchicky na seba nadväzujúcich špecializovaných odvetví alebo súbor funkčne a technologicky zreťazených odborov a činností pri výrobe a distribúcii potravín.


Vertikály poľnohospodársko-potravinárskych komodít definujeme ako cestu produktu od jeho vývoja, výskumu, biologického a technického riešenia, cez hromadnú poľnohospodársku výrobu, jeho spracovanie na finálny výrobok vrátane predaja spotrebiteľom. Nejde o organizačnú, ale technologickú formu spojenia. Účelom vytvárania vertikál je racionálne prepojenie najrôznejších organizačných foriem hospodárskych subjektov v horizontálnom i vertikálnom smere, vo vnútri odvetvia medzi odvetvím a jeho dodávateľom, odberateľom, obchodom vrátane zahraničného s cieľom plynulého priechodu produktu celou cestou pri kvalitnom uspokojení dopytu. Rozsah tohto dopytu je funkciou príjmu obyvateľstva a jeho rozdelení na časti, z ktorých jedna tvorí výdaje na potraviny.


Vertikály začínajú spravidla v predvýrobných fázach, pokračujú v prvovýrobe, ďalej nasleduje spracovateľ, potom obchodné organizácie a nakoniec spotrebiteľ. Keď priamo predáva prvovýrobca je vertikála tvorená len prvovýrobcom a spotrebiteľom. Základným prvkom vertikál je poľnohospodársky podnik, ktorý produkuje pre trh. Východiskový bod vertikály konečných trhových produktov tvorí konzument.


Z uvedeného vyplýva, že vertikála sa člení na:

· poľnohospodársky výrobný cyklus s fázou predvýrobnou, hromadnou poľnohospodárskou výrobou a odbytom surovín,

· cyklus finalizácie výrobkov s fázami skladovania suroviny, spracovania na finálny výrobok, skladovania, odbyt a spotreby finálneho výrobku.


Každá fáza sa člení na články. Článok je ucelená časť výrobného procesu založená na jednej technológii. Články sa ďalej rozdeľujú na prvky. Prvkami sú jednotlivé subjekty zúčastnené v reprodukčnom procese výroby potravín v rámci vertikály.


Cieľom hodnotenia vertikál je posúdenie ekonomickej výhodnosti vybranej komodity pre jednotlivých účastníkov. Postupy hodnotenia možno rámcovo rozdeliť do jednotlivých etáp:

1. vymedzenie postavenia komodít v ekonomike krajiny a vo vzťahu k zahraničnému obchodu,

2. výroba komodity v poľnohospodárskej prvovýrobe zahŕňa:

· analýzu produkčného potenciálu,

· nákladovú analýzu komodity ako suroviny,

· speňažovanie a odbyt komodity (ekonomické efekty).

3. spracovanie komodity:

· väzby spracovateľa na prvovýrobcu a požiadavky na kvalitu,

· spôsob spracovania suroviny na finálne výrobky,

· nákladová analýza spracovateľa,

· ekonomické efekty pre spracovateľa.

4. obchod:

· distribúcia od spracovateľa k spotrebiteľovi,

· predaj spotrebiteľovi,

· spotrebiteľská cena a jej vplyv na celú vertikálu.

5. konkurencieschopnosť komodity:

· na domácom trhu,

· na zahraničnom trhu,

· vplyv nástrojov agrárnej politiky.  

Vertikály je možné vytvárať na rôznych úrovniach ekonomiky (v celoštátnej, regionálnej a v miestnej).


Princípy spolupráce vo vertikálach by mali vychádzať z rovnoprávnosti účastníkov trhu a z poskytovania vzájomných výhod. Významné je aj dodržiavanie dohodnutých záväzkov v množstve a v kvalite, pritom musí byť zabezpečená aj produkcia podľa požiadaviek partnerskej firmy (odberateľ).


Agropotravinárske vertikály sú zložité z toho dôvodu, že reprodukčný proces časti vertikály má biologický charakter a celú vertikálu ovplyvňuje veľa činiteľov. Vertikály produktov rastlinného a živočíšneho pôvodu spracúvajú odborníci z vedeckovýskumnej základne a univerzít. 
 

4.
Ekonomická charakteristika agropotravinárskeho komplexu
V šesťdesiatych rokoch sa u nás začali formovať národohospodárske medziodvetvové komplexy, v rámci ktorých reprodukčný proces určitej skupiny prebieha od predvýrobných fáz až po výrobu finálnych produktov a ich realizáciu. Z medziodvetvových komplexov je u nás národohospodársky veľmi dôležitý poľnohospodársko-priemyselný komplex (PPK) alebo agrárno-priemyselný komplex (APK). Tento komplex je tvorený priemyslom, ktorý vyrába a dodáva do poľnohospodárstva mechanizačné prostriedky, stroje a zariadenia, priemyselné hnojivá, agrochemikálie a pod.        


Súčasťou poľnohospodársko-priemyselného komplexu je poľnohospodársko-potravinársky komplex (PPoK), agrárno-potravinársky komplex (APoK), agrokomplex (AX). Takzvaný čistý agropotravinársky komplex je tvorený poľnohospodárstvom, agrárnymi službami a potravinárstvom. 


V krajinách s najvyspelejším poľnohospodárstvom sa agrárno-priemysleno-obchodný komplex (APOK) podieľa na tvorbe HDP až takmer 40% a predstavuje v nich najsilnejšie hospodárske zoskupenie. U nás zamestnáva takmer 30% pracovníkov. Uzatvára celý potravinový reťazec od prvovýroby až po domácnosť. APOK zahŕňa okrem poľnohospodárskej a potravinárskej výroby aj obchod s potravinami, špeciálny bankový kapitál a poisťovne, špecializované poľnohospodárske strojové odvetvie, agrochemickú výrobu, poľnohospodársku dopravu, stavebníctvo ako aj celú infraštruktúru trhu z burzami.


Agrárno-potravinársky komplex môžeme rozčleniť na tri časti:

1. výrobcovia a dodávatelia poľnohospodárskej techniky a prostriedkov agrárnej služby a inštitúcie zabezpečujúcej reprodukciu kvalifikovaných pracovných síl;

2. podnikateľské subjekty v poľnohospodárskej výrobe;

3. sú začlenení spracovatelia poľnohospodárskej suroviny, obchod a spoločné stravovanie.

Z priestorového hľadiska môže mať agrokomplex tieto polohy:

a.) národohospodársku polohu (makroúroveň),

b.) podnikovú polohu (mikroúroveň),

c.) regionálnu polohu (oblastná úroveň, v ktorej sa prejavujú makro i mikroekonomické momenty).   
  

5.
Postavenie agrokomplexu v rámci ekonomiky SR 

Agropotravinársky komplex a jeho postavenie v ekonomike štátu môžeme hodnotiť prostredníctvom viacerých ukazovateľov:

· podiel agrokomplexu na celkovej zamestnanosti,

· štruktúra pôdneho fondu,

· produkčné parametre jednotlivých komodít,

· podiel výdavkov domácností na potraviny (30-40%),

· ceny rozhodujúcich poľnohospodárskych produktov,

· výdaje na agrárnu politiku a mechanizmy poľnohospodárskej politiky,

· podiel agrokomplexu na:

· zahraničnom obchode,

· celkovej spoločenskej výrobe krajiny,

· vytvorenom HDP,

· celkových investíciách.


Na celkovej zamestnanosti sa poľnohospodárstvo podieľa približne 5%, v EÚ je to tiež okolo 5%, vo vyspelých krajinách je to 2-3%. V relatívnom vyjadrení máme na 100 ha poľnohospodárskej pôdy viazaných necelých štyroch pracovníkov.


V štruktúre poľnohospodárskeho pôdneho fondu sa Slovensko najviac približuje Španielsku, Portugalsku a Francúzsku. V porovnaní s EÚ máme u nás veľmi nízke zastúpenie trvalých kultúr.


Produkčné parametre jednotlivých komodít slovenského poľnohospodárstva dosahuje zhruba 56-80% úroveň EÚ.


Podiel výdavkov domácností na potraviny je na Slovensku stále výrazne vyšší ako v krajinách EÚ, kde je to necelých 20%. V rozvojových krajinách výdavky obyvateľstva na potraviny často predstavujú 80-90% z ich príjmov.


Ceny rozhodujúcich potravinárskych výrobkov sa v priemere pohybujú pod úrovňou cien Európskej Únie.


Výdaje na agrárnu politiku v EÚ sú podstatne vyššie v porovnaní so SR. Väčšina krajín EÚ má nižšie daňové zaťaženie potravín ako SR a niektoré štáty nemajú potraviny zdaňované vôbec. Hospodárska reforma v poľnohospodárstve po roku 1990 priniesla so sebou okrem deformácie cenového vývoja v potravinovom reťazci aj zníženie dotácií.    


V
porovnaní s EÚ máme u nás veľmi nízke zastúpenie trvalých kultúr. 60-80% z úrovne EÚ dosahuje úžitkovosť zvierat na úrody.


Ceny poľnohospodárskych výrobkov sa v priemere pohybujú pod úrovňou cien EÚ a to predovšetkým u rastlinných výrobkov.

6.
Vývojové tendencie Slovenského poľnohospodárstva
· podiel poľnohospodárstva na HDP klesá (pod 4%),

· podiel potravinárskeho priemyslu na HDP sa zvyšuje (nad 4%),

· podiel poľnohospodárstva na celkových investíciách stagnuje,

· vysoký pokles zamestnanosti v poľnohospodárstve,

· efektívnosť vkladov do poľnohospodárstva je nepriaznivejšia ako pri väčšine odvetví NH,

· postupne sa zvyšuje záporné saldo zahraničného obchodu s poľnohospodárskymi a potravinárskymi komoditami.   

Vývojové tendencie odvetvia rastlinnej výroby
Možno ich zhrnúť do nasledovných bodov:

· zvýšilo sa zastúpenie obilnín a olejnín v oseve,

· znížil sa podiel krmovín na ornej pôde,

· značný útlm vykázalo ovocinárstvo, vinohradníctvo a chmeliarstvo,

· rozšíril sa sortiment výkonných osív a sadív.

Z hľadiska pestovateľských technológií sa obdobie rokov 1990-2000 vyznačovalo:

· nástupom energeticky menej náročných pôdo-ochranných technológií,

· pomalou obnovou techniky.


Hrubá poľnohospodárska produkcia (HPP) sa v období rokov 1990-2000 znížila približne o 30%. V celovej štruktúre poľnohospodárskej pôdy stúpli plochy trvalých trávnych porastov (TTP) a znížil sa podiel chmeľníc, viníc a sadov. 


Vývoj rastlinnej výroby bol ovplyvnený nižšou spotrebou priemyselných hnojív a odčerpávaním živín z pôdnych zásob. Množstvo použitých pesticídov malo tiež klesajúci trend. Rentabilita rastlinnej výroby je priaznivejšia v porovnaní so živočíšnou výrobou.

Vývojové tendencie odvetvia živočíšnej výroby 

Na zmenu trhových podmienok v odvetviach živočíšnej výroby poľnohospodári reagovali:

· znížením stavov hospodárskych zvierat,

· obmedzovaním vstupov,

· nižšou chovateľskou starostlivosťou.

Následne sa:

· zhoršovala štruktúra stáda,

· klesala úžitkovosť zvierat,

· zhoršili sa reprodukčné ukazovatele pri všetkých druhoch hospodárskych zvierat.


Najväčší úbytok stavov bol pri hovädzom dobytku. Relatívne najmenší úbytok bol zaznamenaný pri hydine. 


Celková produkcia objemových krmív dlhodobo nepokrýva požiadavky živočíšnej výroby z hľadiska kvantitatívneho, ale najmä kvalitatívneho.


Systémy výroby krmív a výživy zvierat v porovnaní s vyspelými krajinami nie sú u nás na potrebnej úrovni. Vyrábané kŕmene zmesi majú nízku biologickú hodnotu a z toho vyplýva aj nízka intenzita účinnosti krmív. V živočíšnej výrobe v období rokov 1990-2000 prevládala stratovosť.  


II.
  SOCIÁLNO-EKONOMICKÝ VÝVOJ NÁŠHO POĽNOHOSPODÁRSTVA

7.
Vývoj poľnohospodárstva do roku 1945
Poľnohospodárstvo je v histórii ľudskej spoločnosti jedným z najstarších odvetví nášho hospodárstva a jeho rozvojom došlo k vzniku ďalších odvetví materiálnej výroby.


Po rozpade Rakúsko–Uhorska bolo Slovensko pri vzniku prvej ČSR zaostalým územím. Vznikom ČSR sa spojili dve oblasti rozdielnej hospodárskej úrovne.

V Českých krajinách sa prenikanie kapitalizmu do poľnohospodárstva prejavilo lepším strojovým vybavením, vyššou úrovňou obrábania pôdy, používaním priemyselných hnojív, kvalitnejších osív a sadív, čo sa následne prejavilo aj na hektárových úrodách a úžitkovosti zvierat.

Rozvoj poľnohospodárstva na Slovensku spomaľovali:

· polofeudálne vzťahy a vplyv mocnej šľachty,

· spoločné vlastníctvo pôdy vo forme urbárov (Urbár = združovanie lesných pôd),    

· pomalý prechod z trojpoľného a úhorového hospodárenia na modernejší spôsob striedania plodín (úhor = neobrábaná pôda, nechá sa oddýchnuť a až po dvoch rokoch sa obrába),

· odovzdávanie časti úrody cirkvi,

· málo pracovných príležitostí mimo poľnohospodárstva,

· vysťahovalectvo.


Vtedajší vývoj ovplyvnila I. pozemková reforma v roku 1919, tzv. záborový zákon, ktorý obmedzoval vlastníctvo pôdy na výmeru 250 ha celkovej a 150 ha poľnohospodárskej pôdy. Pozemková reforma bola ukončená v roku 1930 a významne zasiahla aj do vývoja poľnohospodárskych družstiev. Základ nášho družstevníctva tvorili úverové družstvá, ktoré boli pre agrárny kapitál prostriedkom centralizácie voľných peňažných prostriedkov. Ďalšiu skupinu poľnohospodárskych družstiev tvorili nákupné a predajné družstvá, predovšetkým družstvá skladištné. 


Poľnohospodárske družstvo v období rokov 1918-1938 tvorili 3 základné skupiny družstiev:

1. nákupné a odbytové družstvá (skladištné, družstvá pre speňažovanie dobytka, vajec, ovocia a zeleniny),

2. výrobno-spracovateľské družstvá (liehovary – pálenice, mliekarenské družstvá a iné),

3. pomocné družstvá (napr. strojové).


Vlastné hospodárenie na pôde zostávalo však mimo rámec poľnohospodárskeho družstevníctva. 

Poľnohospodárske družstvo
Predchodcami prvých slovenských družstiev boli bratstvá a cechy. Bratské pokladnice pretrvávali až do 20. storočia. Ďalej to boli nákupné alebo kupecké spolky, ovocinárske spolky, včelárske spolky, ovčiarske spolky, obilnice, spolkové sýpky, poisťovacie alebo odškodňovacie spolky a spoločnosti.


V tomto období podstatnú zložku Slovákov tvorilo roľnícke družstvo. Viacerí prešli na Dolnú zem, kde získali úrodnú pôdu, ktorá poskytovala výhodný priestor pre poľnohospodársku činnosť.


Významná etapa vo vývoji slovenského roľníckeho družstevníctva je ohraničená rokmi 1890-1918. Na slovenskom vidieku sa na prelome 19. a 20. storočia začína budovať sieť výrobných družstiev.


V podmienkach Slovenska vrcholila hospodárska kríza v rokoch 1921-1922. Časť  družstiev, hlavne potravných, zastavila svoju činnosť, zanikli aj dobytok poisťovacie družstvá a niektoré mliekarenské a liehovarnícke družstvá. Od roku 1923 sa družstevníctvo opäť začalo rozvíjať, ale výrazne zaostávalo za českými krajinami.

Ukazovatele:

Vývoj sociálnej štruktúry obyvateľstva:

	Roky
	SLOVENSKO
	ČESKO

	1890
	70%

(roľníkov z počtu obyvateľstva)
	43%

	1921
	60%
	31%

	1930
	57%
	25%



Priemerná výmera poľnohospodárskeho podniku v roku 1921 bola 6,5 ha. Zastúpenie obilnín v oseve predstavovalo v roku 1920 až 60% a v roku 1929 sa zvýšilo dokonca na 65%. V roku 1933 kryla úroda pšenice potreby domáceho trhu, čo sa prejavilo v znížení dovozu obilia. Obdobie v rokoch 1918-1945 je charakteristické nízkou technickou vybavenosťou slovenského poľnohospodárstva a nízkou produktivitou práce. Na obrobenie 1 ha poľnohospodárskej pôdy v hospodárstvách s malou výmerou sa vynakladalo 140 až 210 pracovných dní.


Hlavným princípom agrárnej politiky Slovenského štátu bolo budovanie dedičských roľníckych hospodárstiev s výmerou 15-30 ha.

8.
Vývoj nášho poľnohospodárstva po II. svetovej vojne
Po roku 1945 sa postupne rozširovala sieť roľníckych družstiev. Pred začiatkom socializácie sme mali viac ako 3000 družstiev.


Nepriaznivú situáciu v poľnohospodárstve mala vyriešiť  II. pozemková reforma, ktorá prebehla v troch etapách:

1. konfiškácia pôdy a poľnohospodárskeho majetku nepriateľov a zradcov bez náhrady,

2. revízia prvej pozemkovej reformy (záberového zákona),

3. nová pozemková reforma, ktorá obmedzila rozsah pozemkového vlastníctva na 50 ha.


Okrem zákona o novej pozemkovej reforme boli v tomto období prijaté ďalšie právne normy, ktoré riešili hospodársko-technickú úpravu pozemkov, poľnohospodársky úver a daň, národné poistenie roľníkov a iné. V roku 1948 naše poľnohospodárstvo dosiahlo zhruba predvojnovú úroveň. Nová pozemková reforma výrazne ovplyvnila aj vývoj družstevníctva na Slovensku.


V roku 1949 bol vydaný zákon o jednotných roľníckych družstvách. Zákonom boli zlúčené a pretvorené všetky doterajšie formy poľnohospodárskych družstiev v jednotné družstvá a ďalej sa zakladali už len JRD. 


Zásady, princípy a právne normy, na základe ktorých boli JRD zakladané, boli zo súčasného hľadiska nedemokratické.


V počiatočnej fáze kolektivizácie poľnohospodárstva vzniklo viac typov poľnohospodárskych výrobných družstiev. Išlo o štyri základné typy a to od spoločného obrábania  pôdy až po spoločné rozdeľovanie výsledkov výroby. 


Okrem zlúčených JRD vznikali aj úzko špecializované spoločné poľnohospodárske podniky, orientované jednak na rastlinnú, ale najmä na živočíšnu výrobu a tiež na služby pre poľnohospodársku výrobu.


Základným ekonomickým nástrojom riadenia poľnohospodárstva do roku 1989 bol plán. Ďalej to boli jednotné nákupné ceny poľnohospodárskych výrobkov, pevné, či maximálne ceny niektorých prostriedkov pre poľnohospodárstvo a služieb pre prvovýrobu, tiež ostatné nástroje, ako diferenciálne príplatky a príplatky k nákupným cenám, dotácie, subvencie a intervencie k predajným cenám, a pod.     


OECD charakterizovala hlavné ciele poľnohospodárskej a potravinárskej politiky u nás pred rokom 1989 takto: sebestačnosť v poľnohospodárskych výrobkoch mierneho pásma, nízke a stabilné ceny potravín pre spotrebiteľa a rovnomerné rozdelenie príjmov v rámci poľnohospodárstva. Sebestačnosť mala byť dosiahnutá centrálnym plánovaním alokácie zdrojov a poľnohospodárskej produkcie, ktorému napomáhala politika preferencie poľnohospodárstva, ktorá prerozdeľovala čistý materiálový produkt v prospech poľnohospodárskej výroby.


Podľa OECD nová poľnohospodárska politika u nás po roku 1989 bola stanovená v súlade so základnými princípmi spoločenského a hospodárskeho systému a jej zámerom bolo vytvorenie trhovo orientovaného, efektívneho a medzinárodne konkurencieschopného poľnohospodárskeho sektoru. Silná preferencia poľnohospodárskych výrobcov už prestala platiť.


Nové ciele poľnohospodárskej politiky možno rozdeliť na krátkodobé a dlhodobé. Z krátkodobého hľadiska bola hlavným cieľom rýchla transformácia a zmena celého poľnohospodársko-potravinárskeho rezortu. Zámerom dlhodobých cieľov bolo udržať základný cieľ trhovej orientácie, výkonnosť a medzinárodnú konkurencieschopnosť. 

9.
Súčasný stav agropotravinárskeho komplexu    

Po novembri 1989 došlo k výrazným zmenám aj v poľnohospodárstve. V prvej fáze nastala kríza, ktorej vrchol sa dosiahol v roku 1992. Klesli hektárové úrody, početné stavy zvierat a ich úžitkovosť. Potravinová bezpečnosť sa v tomto období definovala ako domáca produkcia základných potravín na úrovni blízkej skutočnej spotrebe. Do roku 1989 poľnohospodárstvo fungovalo ako stabilizujúci faktor národného hospodárstva. V posledných rokoch je agrokomplex stratový a negatívne ovplyvňuje chod našej ekonomiky. Poľnohospodárska prvovýroba nie je schopná vytvárať zdroje ani pre jednoduchú reprodukciu. 


Základ súčasného hospodárskeho mechanizmu v agropotravinárskom sektore bol položený v roku 1993 prijatím Koncepcie a zásad agrárnej politiky.

Ciele agrárnej politiky boli stanovené takto:

· zaistenie potravinovej bezpečnosti štátu,

· dôchodková primeranosť poľnohospodárstva,

· zveľaďovanie a ochrana poľnohospodárskej pôdy,

· zachovanie poľnohospodárstva v nekonkurenčných podmienkach.


Poľnohospodárstvo a potravinársky priemysel má v tomto období 7,5% podiel na HDP a klesajúcu medziročnú tendenciu, ale okrem výroby potravín plní poľnohospodárska výroba nenahraditeľné krajinotvorné a ekologické funkcie. Klesá zamestnanosť v poľnohospodárskej prvovýrobe, rastie produktivita živej práce, ale naďalej sa prehlbuje mzdová disparita medzi poľnohospodárstvom a ostatnými odvetviami národného hospodárstva.



Podľa Správy o stave poľnohospodárstva a potravinárstva v Slovenskej republike potravinový trh funguje bez porúch. Otvorenosť zahraničného obchodu je žiadúca z dôvodu konkurencie a dovozu potravín, ktoré u nás nevyrábame.   


Ekonomickú efektívnosť poľnohospodárskych podnikov negatívne ovplyvňuje najmä cenová disparita. Cenová disparita odčerpala z poľnohospodárstva od roku 1990 viac ako 15 mld. Sk.  


Na ekonomiku poľnohospodárskych podnikov významne aj v tomto období pôsobia ekonomické nástroje. Vysoké ceny vstupov každoročne odčerpávajú značné prostriedky z poľnohospodárstva. Poskytovaná dotačná podpora spolu s cenami dlhodobo nerieši úhradu nákladov poľnohospodárskych výrobkov. Daňové zaťaženie poľnohospodárstva je koncentrované do priamych daní. Trh s pôdou je nerozvinutý.


Poľnohospodársku výrobu charakterizuje vysoký stupeň opotrebovania strojov a zariadení. Do nákupu novej poľnohospodárskej techniky by bolo treba jednorázovo investovať asi 40 mld. korún. Za znepokojujúce sa označuje rozširovanie plôch neobrábanej a zaburinenej pôdy. Strata na 1 ha poľnohospodárskej pôdy predstavuje okolo 800 Sk.

10.

Predpokladaný rozvoj PPoK do roku 2005-2010
V nasledujúcich rokoch predpokladanú poľnohospodársku produkciu ovplyvní výmera pôdneho fondu. Vzhľadom k tomu, že priemerný ročný úbytok poľnohospodárskej pôdy predstavuje okolo 5000 ha možno predpokladať, že výmera poľnohospodárskej pôdy v roku 2005 sa bude pohybovať na úrovni 2.400.000 ha a ornej pôdy 1.470.000 ha. Poľnohospodársku produkciu veľmi výrazne ovplyvnia aj zmeny osevných plôch a početné stavy zvierat. Do roku 2005 treba počítať tiež z ďalším úbytkom pracovných síl v poľnohospodárstve.


Rozhodujúcim strategickým rámcom agrárnej a potravinovej politiky SR po roku 2000 je európsky model multifunkčného poľnohospodárstva.

Ďalší vývoj nášho agrokomplexu ovplyvní aj:   

· konkurencieschopnosť jednotlivých výrobkových odvetví (cenový a nákladový vývoj),

· vývoj reálnych príjmov obyvateľstva,

· postup rekonštrukturalizácie podnikateľskej sféry,

· hospodársky a sociálny vývoj v znevýhodnených oblastiach,

· vývoj ponuky, dopytu a cien agropotravinárskych komodít na trhoch našich najdôležitejších obchodných partnerov,

· opatrenia Spoločnej agrárnej politiky EÚ a krajín CEFTA.


Agrárna a potravinová politika bude prednostne podporovať a zvýhodňovať využitie domácich spracovateľských kapacít.


Pre tvorbu novej koncepcie ako východisko slúži Program rozvoja poľnohospodárstva a potravinárstva do roku 2010, ktorý predpokladá 3 vývojové fázy:

1. obdobie stabilizácie a najmä náprava dôchodkového deficitu (2000-2002),

2. etapa prípravy na vstup do EÚ (2003-2005),

3. obdobie po vstupe do EÚ.


Nový program vyplynul z potreby zosúladiť našu agrárnu politiku so Spoločnou agrárnou politikou EÚ inovovanou v zmysle Agendy 2000. V strednodobej koncepcii hospodárskeho a sociálneho rozvoja SR sa pre poľnohospodársku politiku stanovil cieľ posilnenia efektívnosti a konkurencieschopnosti agropotravinárskeho sektora tak, aby sa dosiahlo primerané využitie domácich výrobných faktorov, ako aj výhod medzinárodného obchodu s rešpektovaním enviromentálnych a sociálnych funkcií poľnohospodárstva v spoločnosti.  

A.

Rastlinná výroba
V programe sa predpokladá, že výroba obilnín, olejnín, strukovín, zemiakov, ovocia, zeleniny i hrozna bude naďalej rásť, ale produkcia cukrovej repy bude pravdepodobne stagnovať. Jednou zo zásadných podmienok zmeny produkčnej intenzity a rentability plodín je zmena úrovne výživy, ochrany rastlín a orientácia na plošnú aplikáciu vedecko-technických poznatkov, osobitne možnosti vo využití biotechnológií. 


Rast produkcie obilnín bude vyplývať zo zvýšenia výroby pšenice ako najobchodovateľnejšej obilniny, z rastu produkcie jačmeňa a rastu produkcie zrnovej kukurice, ktorá je žiadaná na domácom i zahraničnom trhu. Predpokladaný rast priemerných hektárových úrod obilnín môže skôr viesť k miernemu zníženiu výmery pestovateľských plôch obilnín. 

Z ďalším zvyšovaním osevných plôch sa počíta aj u olejnín. Mierny pokles osevných plôch sa očakáva u zemiakov.


V pestovaní zeleniny je záujem predovšetkým o zvýšenie produkcie najmä špecializáciou a rastom výťažnosti plodín z 1 ha.  

     V pestovaní ovocia je cieľom zvýšiť výmeru ovocných sadov. 


Plochy rodiacich vinohradov sa znižujú pri nízkej realizácii produkcie a prudkom poklese intenzity.

B.

Živočíšna výroba
V živočíšnej výrobe po roku 1989 nastala zložitá situácia spôsobená najmä poklesom spotreby produktov živočíšneho pôvodu.

U hovädzieho dobytku, ošípaných a hydiny v roku 2005 počítame s miernym nárastom stavov. Výraznejšie zvýšenie počtu zvierat sa očakáva u oviec.


Budúci rozvoj a dynamika produkcie živočíšnej výroby bude ovplyvňovaná najmä úrovňou kúpyschopnosti obyvateľstva. Základné predpoklady vývoja živočíšnej výroby vychádzajú z toho, že je nevyhnutné podstatne vyššie využívanie produkčných schopností hospodárskych zvierat a aplikovaných biotechnológií. 


Pre zabezpečenie perspektívnej spotreby hovädzieho mäsa sa vyžaduje v SR chovať hovädzí dobytok s dvoma úžitkovými typmi, a to:

· dobytok s trhovou produkciou mlieka,

· dobytok bez trhovej produkcie mlieka.


Programové zámery v intenzifikácii jatočných ošípaných sa popri zvýšení prasníc vo veľkochovoch opierajú najmä o zvýšenie intenzity plodnosti prasníc zvýšením počtu vrhov, pripadajúcich na 1 prasnicu za rok.


Dlhodobejšie uplatňovaná podpora chovu prasníc štátom sa postupne bude prejavovať intenzifikáciou chovov vo veľkovýrobných podmienkach, reštrukturalizáciou chovov oviec na produkciu jatočných jahniat a syra.


Na základe tendencií rastu spotreby hydinového mäsa možno predpokladať, že v nasledujúcich rokoch sa budú zvyšovať i počty hydiny. Rátame s miernym poklesom zásobovania u obyvateľstva. 


Náklady na krmivá predstavujú podstatnú časť celkových nákladov živočíšnej výroby. Rast efektívnosti živočíšnej výroby bude teda najmä otázkou dosiahnutia vysokej konverzie krmív.             

Očakávaná spotreba potravín v roku 2005:

Mäso











75 kg

Mlieko a mliečne výrobky




220 l

Vajcia










300 ks

Tuky











24 kg

Cukor










35-40 kg

Zemiaky









90 kg

Obilniny









110 kg

III.
  VÝROBNÉ PODMIENKY V POĽNOHOSPODÁRSTVE

11.

Prírodné výrobné podmienky v poľnohospodárstve
Sú vytvárané samou prírodou, človek ich môže meniť a prispôsobovať iba vo veľmi obmedzenej miere. Pestré prírodné podmienky, vyplývajúce najmä z rozdielnych pôdnych, klimatických, geografických a iných podmienok sú veľmi významným diferenciačným činiteľom v našom poľnohospodárstve. Prírodné výrobné podmienky pôsobia nezávisle od nás a poľnohospodári ich môžu ovplyvniť len čiastočne.

Do prvej skupiny výrobných podmienok patria:

a) pôda so svojimi prirodzenými vlastnosťami,

b) prirodzená poloha pozemkov,

c) klimatické podmienky (podnebie a počasie),

d) slnečná energia s účinkami žiarenia a množstvom sveteľných dní,

e) vodstvo (potoky, jazerá, rybníky, vodné nádrže),

f) biologické organizmy (rastliny a zvieratá).

Pôda ako základná výrobná podmienka

Poľnohospodárska pôda je základnou výrobnou podmienkou a zároveň výrobným faktorom (zdrojom). Pôda zahrňuje nielen pôdne typy, ale tiež nerasty, lesy a iné plochy poskytované prírodou. Možno ich rozdeliť na obnoviteľné (napr. lesy) a neobnoviteľné (napr. nerastné suroviny). Pôda plní viaceré funkcie, pritom podmieňuje rozvoj rastlinnej, ale tiež živočíšnej i ostatnej poľnohospodárskej výroby.


Základnou vlastnosťou pôdy je úrodnosť. Úrodnosť pôdy môžeme rozdeliť na tri časti a to:

1. prirodzenú (bez zásahu človeka),

2. hospodársku (je výsledkom pôsobenia ľudí),

3. ekonomickú (je spojená s tvorbou renty a dôchodkov). 
     


Prirodzená úrodnosť pôdy vznikla účinkom pôdotvorných činiteľov na pôdotvorný substrát bez zásahu človeka. Prirodzená úrodnosť pôdy je veľmi rozdielna. Ide najmä o komplex výživných látok v pôde, ktoré ešte neurčujú skutočnú kvalitu pôdy, pretože nie všetky živiny nachádzajúce sa v pôde musia byť rastlinám prípustné.


Hospodárska úrodnosť pôdy je založená na prirodzenej úrodnosti, ale je spolu vytvorená zásahmi človeka prostredníctvom vkladov do pôdy s cieľom zvýšiť jej produkčnú schopnosť.


Ekonomická úrodnosť pôdy je spojená s tvorbou renty a dôchodkov. Okrem prirodzenej a hospodárskej úrodnosti sa do ekonomickej úrodnosti premietajú aj mikro a makroekonomické výrobné podmienky.   

Metódy posudzovania úrodnosti pôdy:

1. Jednostranné metódy,

2. Komplexné metódy (posudzovanie oboch stránok výrobného procesu).

1. Jednostranné metódy:

a.) metóda bodového hodnotenia úrodnosti pôdy – zohľadňuje produkčnú schopnosť pôdy z jednotky plochy. Odvodzuje sa od hektárových úrod.

b.) nákladová metóda – kvalitu pozemkov hodnotíme cez vynaložené vlastné náklady na 1 ha.
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2. Komplexné metódy:

a.) dôchodková metóda – je základom pre stanovenie úradnej a tiež trhovej ceny pôdy. Úrodnosť pôdy vyjadríme vzťahom čistého dôchodku na 1 ha.

b.) rentová metóda – hodnotu pozemku vyjadríme vzťahom produkcie k nákladom.

c.) substitučná metóda – hodnotu pozemku vyjadríme vzťahom k prírastku produkcie a k prírastku vlastných nákladov.

Pri úrodnosti pôdy platí tzv. tretinové pravidlo:

1/3 našich pôd má vysoký produkčný potenciál,

1/3 našich pôd má strednú úrodnosť,

1/3 našich pôd má málo úrodných pôd.


Okrem úrodnosti má pôda aj ďalšie vlastnosti, či zvláštnosti, ktoré ovplyvňujú ekonomické výsledky rastlinnej a živočíšnej výroby. Označujeme ich aj ako ekonomické vlastnosti pôdy. Zaradzujeme medzi ne: nerozmnožiteľnosť, neprenosnosť, obmedzenosť pôdneho fondu, strategický význam pôdy, neopotrebovateľnosť, pôda ako operačný priestor.


Pôda je vo svojej podstate nerozmnožiteľná a neprenosná. Na jednej strane vyjadruje obmedzenosť základného výrobného zdroja a na druhej strane kladie vysoké požiadavky na organizáciu poľnohospodárskej výroby. Pretože rozsah pôdy je ohraničený, z hľadiska racionálneho hospodárenia sa musí efektívne využívať. 

Štruktúra plodín na ornej pôde:

Obilniny okolo






50%

Krmoviny








15%

Olejniny









12%

Okopaniny








10%

Strukoviny








  5%
      

Ostatné plodiny






  8%


Pod prirodzenou polohou pozemkov rozumieme ich umiestnenie v teréne, ktoré je charakterizované ich sklonom, expozíciou k svetovým stranám, vzdialenosťou, tvarom a veľkosťou. Svahovitosť pozemkov má vplyv na ich obrábanie, využitie  a nákladovosť výroby. Na Slovensku je až 34,4% pôdy so svahovitosťou nad 10° a 45,2% do 5°. Pozemky s vyššou svahovitosťou sa nachádzajú najmä v horských a podhorských regiónoch. Výskumný ústav pôdnej úrodnosti podľa sklonu terénu za optimálnu veľkosť honu považuje 30-50 ha na rovine, 13-30 ha v podmienkach strednej erózie, 5-10 ha v podmienkach silnej erózie. Tvar honu by mal byť v smere vrstevnice. Prirodzená poloha pozemkov ovplyvňuje voľbu poľnohospodárskych plodín aj kultúr, intenzitu výroby, stupeň mechanizácie prác, využitie strojov, nákladovosť a rentabilitu výroby.      

Ostatné prírodné výrobné podmienky

Ide najmä o klimatické podmienky, vrátane slnečnej energie, vodné plochy a vodné zdroje, rastlinné a živočíšne organizmy.


V súvislosti s klimatickými podmienkami rozlišujeme pojmy podnebie a počasie. Podnebie (klíma) vyjadruje priemernú hodnotu meteorologických prvkov na určitom mieste za dlhšie časové obdobie. Počasie je okamžitý stav javov v ovzduší. Podnebie je teda dlhodobý priemer priebehu počasia. Pre poľnohospodársku výrobu sú najdôležitejšie slnečné žiarenie a slnečný svit, teplota vzduchu a pôdy, tlak vzduchu, prúdenie a pohyb vzduchu, vlhkosť vzduchu, oblačnosť, zrážky, výška snehovej prikrývky a iné. Uvedené faktory určujú celkové vegetačné obdobie v roku. 
Klimatické podmienky závisia predovšetkým od zemepisnej polohy a nadmorskej výšky. Naša republika patrí do vnútornej časti mierneho podnebného pásma s výrazným striedaním ročných období.

12.

Mikroekonomické výrobné podmienky

Do tejto skupiny (vnútorné ekonomické podmienky poľnohospodárskeho podniku) zahrňujeme: veľkosť podniku, zameranie podniku, hospodárska poloha podniku (vnútorná a vonkajšia), stav ciest, technická a kultúrna úroveň pracovníkov podniku, investičná a materiálová vybavenosť podniku a ďalšie, ktoré môžu byť mikroekonomické, ale tiež makroekonomické výrobné podmienky.


Veľkosť poľnohospodárskeho podniku je daná nielen rozsahom pôdneho fondu (výmerou), ale najmä rozsahom (objemom) výroby. Stanovenie optimálnej plošnej veľkosti poľnohospodárskeho podniku je problém veľmi zložitý, pretože túto dôležitú mikroekonomickú podmienku ovplyvňuje mnoho činiteľov.


Veľkosťou podnikov a industriálnym charakterom uplatňovanej technológie sa skôr približujeme k tomu, čo nazývame americký model, ako k typu hospodárenia, ktorý prevláda v západnej Európe.


Podnikateľské subjekty v poľnohospodárskej prvovýrobe, službách i v potravinárskom priemysle patria podľa počtu pracovníkov v prevažnej väčšine do veľkostnej skupiny stredných podnikov. Podiel malých podnikov sa zvyšoval.


Výrobné zameranie poľnohospodárskeho podniku vo významnej miere závisí od prírodných podmienok. Pritom subjekty nedokážu rovnako využiť podmienky, v ktorých hospodária. Výsledky podnikateľských subjektov aj v rovnakých výrobných podmienkach môžu byť rozdielne. Prírodné podmienky výrazne ovplyvňujú tiež výrobné zamerania celých regiónov.


Hospodárska poloha podniku je ďalšou mikroekonomickou výrobnou podmienkou. Rozlišujeme vnútornú a vonkajšiu polohu poľnohospodárskeho podniku.


Vonkajšia poloha poľnohospodárskeho podniku je charakterizovaná jeho vzdialenosťou od odberateľských a dodávateľských organizácií, spotrebiteľských centier, významných inštitúcií a pod. Dôležitá je nielen vzdialenosť, ale aj možnosti využitia dopravy, spojov, sociálnych, kultúrnych a iných zariadení. Podľa uvedených a ďalších faktorov poznáme podniky s priaznivou a nepriaznivou vonkajšou hospodárskou polohou.


Vnútorná poloha poľnohospodárskeho podniku je charakterizovaná vzdialenosťou pozemkov od hospodárskeho strediska, koeficientom scelenosti pozemkov a voľnosťou pohybu v hospodárskom stredisku.


Pod voľnosťou pohybu rozumieme dostatočne veľkú plochu hospodárskeho strediska so správnym rozmiestnením budov a stavieb, skladovacích a manipulačných priestorov, vhodne uložené dopravné linky, aby preprava materiálov bola ekonomická. 


Doprava a stav komunikácií je tiež významnou mikroekonomickou výrobnou podmienkou poľnohospodárskeho podniku, pretože treba v priebehu roka premiestniť značný objem rôznym materiálov. V poľnohospodárskych podnikoch rozoznávame hlavné a vedľajšie cesty, na ktoré spravidla nadväzujú spojovacie cesty. Ich stav ovplyvňuje najmä nákladovosť dopravy a životnosť dopravných prostriedkov.


Stav a štruktúra pracovníkov v poľnohospodárskom podniku môže byť priaznivá, ale i nepriaznivá. Závisí to od počtu pracovných síl, ich vekového zloženia, kvalifikačnej štruktúry, podielu podľa pohlavia, výrobných skúseností a tradícií.


Aj vybavenosť poľnohospodárskeho podniku strojmi, zariadeniami, budovami a stavbami, dopravnými prostriedkami, ďalšou technikou a materiálmi možno zaradiť medzi mikroekonomické výrobné podmienky, ktoré vplývajú na celkovú výkonnosť podnikateľského subjektu a jeho ekonomiku najmä cez produktivitu práce a nákladovosť.   

13.

Makroekonomické výrobné podmienky
Do tejto skupiny výrobných podmienok môžeme zaradiť: ekonomickú polohu štátu a jeho dopad na medzinárodnú deľbu práce s potrebou a možnosťami zahraničného obchodu s agrokomoditami, stupeň rozvoja ostatných odvetví národného hospodárstva, rozmiestnenie spracovateľského priemyslu, cenovú politiku poľnohospodárskych produktov, ale aj nepoľnohospodárskych prostriedkov určených pre využitie v rastlinnej a v živočíšnej výrobe, úroveň poľnohospodárskej vedy, výskumu a školstva. 

Makroekonomické prostredie v poľnohospodárskej výrobe je vymedzené spoločenským systémom a nástrojmi agrárnej politiky. 


Zabezpečenie ekonomickej stability poľnohospodárstva a jeho celkovej konsolidácie1 je dlhodobým procesom. Na súčasnom vývoji poľnohospodárstva sa podieľajú výsledky v transformácii a pokračujúca adaptácia2 podnikateľskej sféry na podmienky trhovej ekonomiky. Ide tiež o opatrenia na podporu agrárnej politiky, najmä o súbor opatrení v oblasti legislatívy, stabilizácie trhu, dotačnej a daňovej politiky, ako aj podporné finančné mechanizmy.


Štát môže regulovať výrobu i spotrebu poľnohospodárskych produktov a potravín celou sústavou cien. Výrobcov ochraňuje tzv. minimálnymi cenami. Spotrebiteľov, najmä z ekonomicky slabších skupín ochraňuje štát tzv. maximálnymi cenami.


Ekonomickú efektívnosť poľnohospodárskych podnikov však negatívne ovplyvňuje najmä prehlbujúca sa cenová disparita3. Ceny vstupov rastú rýchlejšie ako ceny poľnohospodárskych výrobkov. Cenová úhrada má dlhodobo deficitný charakter. Vytvorené zdroje nepokrývajú prevádzkové a investičné potreby, čoho dôsledkom je spomalený reprodukčný proces a obmedzovanie intenzifikácie výroby.

Významným prínosom pre ekonomickú konsolidáciu poľnohospodárstva boli oparenia v oblasti daňovej politiky, zohľadňujúce špecifiká poľnohospodárstva. Daňové zaťaženie signalizuje diferencovaný dosah jednotlivých druhov daní na podnikateľské subjekty v poľnohospodárstve. Podiel daní súhrnne na celkových nákladoch predstavuje okolo 2,5%.


Úverová politika poľnohospodárstva sa odvíja od všeobecne platných podmienok úverovania odvetví národného hospodárstva. 

Poľnohospodárske poistenie je založené na zmluvných vzťahoch. Z hľadiska vývoja zaplateného poistného a vyplatených náhrad škôd pretrváva disproporcia4 v neprospech poľnohospodárstva.


Dotačná politika je orientovaná na realizáciu cieľov agrárnej a výživovej politiky štátu. Na celkových dotáciách mali najvyšší podiel dotácie na podporu hospodárenia v horších prírodných podmienkach.


Náš vnútorný trh s agrokomoditami ovplyvňujú štátne fondy. Štátny fond trhovej regulácie uskutočňuje štátny intervenčný nákup vopred vyhlásených množstiev komodít za minimálne garantované ceny, podporuje vývoz najmä tých produktov, ktorých máme prebytok, prípadne dovoz nedostatkových komodít. Cieľom fondu je podpora obnovy strojov, technológií a technologických podmienok, nákupu pôdy, rozvojových regionálnych programov, ako aj zvyšovania konkurencieschopnosti produkcie. Poskytuje lacnejšie úvery, záruky na úvery z komerčných bánk a čiastočne bonifikuje5 úverové sadzby.


Dôležitým makroekonomickým nástrojom je aj colná politika. Štát prostredníctvom cla, dovoznej prirážky, dovozných a vývozných limitov môže chrániť domácich výrobcov a usmerňovať import a export. Slovenský agropotravinársky trh je pomerne málo chránený proti dovozu.


Štát ovplyvňuje podnikanie aj mnohými ďalšími nástrojmi (mzdová regulácia, politika zamestnanosti, sociálna politika, protiinflačná, protimonopolná, ekologická, zahranično-obchodná politika a iné). 


Vzhľadom na výraznú regionálnu diferenciáciu poľnohospodárstva sa v pôdohospodárskom rezorte vypracoval program regionálnej politiky, ktorý je pre najbližšie obdobie orientovaný na zlepšenie konkurencieschopnosti poľnohospodárskych subjektov, zlepšenie spracovateľských a odbytových štruktúr a rozvoj ľudských zdrojov.


1 Konsolidácia – zjednotenie rozličných záväzkov do jedného záväzku,

2 Adaptácia – prispôsobenie,

3 Disparita – nerovnosť medzi cenami domácich a zahraničných výrobkov,

4 Disproporcia – nerovnomernosť,

5 Bonifikovať – nahrádzať.
14.

Rajonizácia a rozmiestnenie poľnohospodárskej výroby       
       

Rajonizácia (rozdeľovanie na oblasti, na rajóny) je klasifikácia poľnohospodárskeho pôdneho fondu na základe údajov o prírodných podmienkach, ktoré určujú, aké plodiny možno účelne pestovať v jednotlivých oblastiach pre dosahovanie vyšších úrod i lepšej kvality a ktoré odvetvia a výrobné zameranie živočíšnej výroby teba zvoliť pre dosiahnutie vyššej úžitkovosti pri najmenšom vynaložení celkovej práce.


Pod rozmiestnením poľnohospodárskej výroby rozumieme spoločnú deľbu práce z územného hľadiska. Ide o maximálne zosúladenie požiadaviek plodín a hospodárskych zvierat v jednotlivých oblastiach s prírodnými podmienkami, pri súčasnom zohľadnení ekonomických výrobných podmienok.

Rozmiestnenie možno charakterizovať týmito ukazovateľmi:

· podielom jednotlivých územno-správnych celkov (krajov a okresov) alebo výrobných oblastí, či regiónov na celoštátnej produkcii,

· produkciou určitého výrobku na 100 ha poľnohospodárskej pôdy,

· výrobou krmív na kus zvieraťa.

S rozmiestnením a rajonizáciou úzko súvisí územná koncentrácia, špecializácia, kooperácia a integrácia poľnohospodárskej výroby.

    Územná koncentrácia je proces sústreďovania výroby na určité územie do väčších celkov. Jej ekonomický efekt sa prejaví znížením nákladov. Ak sa však prekročí hranica optimálnej koncentrácie, môže to mať nepriaznivý vplyv na životné prostredie obyvateľstva.


Územná špecializácia je proces znižovania druhov výroby v jednotlivých oblastiach. Tvorí základ hospodárskeho komplexu danej oblasti a bezprostredne súvisí s medzioblastnou deľbou práce. Špecializácia vytvára charakter oblastí a určuje ich úlohu v ekonomike štátu. Prináša podobné výhody ako špecializácia odvetvová. Podľa stupňa špecializácie poznáme úzku a širšiu špecializáciu. Úzka špecializácia sa vyskytuje najmä v tých odvetviach, ktoré nie sú pevne viazané na pôdu. Opakom špecializácie je diverzifikácia, o ktorej hovoríme pri mnohoodvetvovej štruktúre. Z hľadiska priestoru, v ktorom sa špecializácia uskutočňuje, poznáme:

· oblastnú špecializáciu (zonálnu),

· podnikovú špecializáciu,

· vnútropodnikovú špecializáciu (deľba práce vo vnútri podniku).

Územná kooperácia je forma spolupráce hospodárskych oblastí (územných častí) založená na územnej špecializácii. Medzipodniková kooperácia môže byť užšia a širšia a tiež horizontálna a vertikálna. Vyššou formou územného prepojenia je integrácia.


Územná ekonomická integrácia je proces vedúci k sústreďovaniu (zlučovaniu) výroby (ekonomickej činnosti) s cieľom efektívnejšieho využitia prírodných a ekonomických podmienok. Horizontálna integrácia je forma medzipodnikovej spolupráce umožňujúca špecializáciu jednotlivých podnikov a uzatváranie reprodukčného cyklu odvetví organizovaných v rámci niekoľkých podnikov. Prvkom horizontálnej integrácie je aj medzipodnikové (nadpodnikové) využívanie špeciálnych strojov, zariadení a technológií. Vertikálna integrácia je spolupráca subjektov pôsobiacich v rôznych fázach spracovania poľnohospodárskej suroviny. 


Územie nášho štátu sa vyznačuje pestrými výrobnými podmienkami. Veľké rozdiely vo výrobných podmienkach sa odrážajú v nerovnakých výsledkoch výroby. V priaznivejších podmienkach sa spravidla pestujú produkčnejšie plodiny. V horších výrobných podmienkach sa dosahuje nižšia produkcia z jednotky plochy a spravidla pri vyšších jednotkových nákladoch.


Po II. svetovej vojne (v roku 1949) sa vytvorila sústava tzv. geometrických výrobných typov:

· výrobný typ kukuričný (podtypy pšeničný, jačmenný a ražný),

· výrobný typ repársky (podtypy pšeničný, jačmenný a ražný),

· výrobný typ zemiakársky (podtypy pšeničný, jačmenný a ražný),

· výrobný typ horský (podtyp na hlbších a na plytších pôdach)       

Zároveň sa stanovili zóny vhodnosti pre pestovanie jednotlivých plodín, ako aj druhov plemien hospodárskych zvierat. Zóna vhodnosti vyjadrovala stupeň zosúladenia požiadaviek biologického organizmu s existujúcimi prírodnými podmienkami určitého územia.  

Základné stupne zón vhodnosti boli štyri:

· zóna veľmi vhodná (všetky podmienky sú plne zabezpečené),

· zóna vhodná (jedna z hlavných podmienok nie je plne zabezpečená),

· zóna menej vhodná (jedna hlavná podmienka je plne zabezpečená a ostatné len čiastočne),

· zóna nevhodná (nie je zabezpečená žiadna hlavná podmienka).

Zóny vhodnosti, vypracované na základe pôdnych klimatických a fenologických údajov boli spracované na mapách.

Výrobné oblasti boli charakterizované prevažujúcim výrobným typom a subtypom:

· kukuričné výrobná oblasť s 3 podoblasťami,

· repárska výrobná oblasť s 3 podoblasťami,

· zemiakárska výrobná oblasť s 2 podoblasťami,

· zemiakársko-ovsená výrobná oblasť a podoblaťou,

· horská výrobná oblasť s 2 podoblasťami.

Poľnohospodárska výroba v horských a podhorských výrobných oblastiach

Horské a podhorské oblasti z hľadiska produkčného potenciálu sa označujú za marginálne a nekonkurenčné. Ich produkčný potenciál je obmedzený takými výrobnými podmienkami, ako je nižšia úrodnosť pôdy, kratšie vegetačné obdobie, vysoké zastúpenie trávnatých porastov, tiež značná svahovitosť pozemkov, ktorá zvyšuje energetickú náročnosť a ďalšie.


V horských a podhorských oblastiach treba uplatniť také technológie, ktoré znížia eróziu pôdy a spotrebu energie. Jedna z možností ako zvýšiť produkčný potenciál pri zachovaní ekologickej stability krajiny je zakladanie plantáží netradičných kultúr, napr. čučoriedky, brusnice a pod. Významnými aktivitami sa môže stať vidiecka turistika, agroturistika a rozvoj výroby ekologických produktov, vrátane liečivých a aromatických rastlín.    

IV.
  EKONOMICKÁ TRANSFORMÁCIA V POĽNOHOSPODÁRSTVE A VÝROBNÉ FAKTORY

15.

Ekonomická transformácia v poľnohospodárstve
Pod ekonomickou transformáciou rozumieme proces premeny príkazovej ekonomiky na trhovú ekonomiku. Nevyhnutnosť transformácie vyplynula z nízkej efektívnosti centrálne plánovanej ekonomiky, ktorá sa premietla do čoraz väčšieho zaostávania Slovenska za vyspelými štátmi. Ekonomická transformácia je zložitý dlhodobý proces, ktorý so sebou prináša dočasný pokles ekonomickej aktivity a s tým spojené viaceré nepriaznivé sociálne dôsledky. Do ekonomickej transformácie zahŕňame zásadné zmeny v oblasti vlastníckych práv, odštátnenie, demonopolizáciu, privatizáciu, cenovú liberalizáciu, zmeny v legislatíve a v inštitúciách zabezpečujúcich rozvoj trhovej ekonomiky v štáte.

Pod odštátnením rozumieme upustenie od prísneho dirigovania štátnych podnikov zo strany orgánov a ukončenie závislosti týchto podnikov od dotácií zo štátneho rozpočtu. Odštátnenie sa uskutočňuje premenou štátnych podnikov na akciové spoločnosti a presunom ich majetku do Fondu národného majetku.

Demonopolizácia je proces odstraňovania monopolne výsadného postavenia určitého ekonomického subjektu. Cieľ demonopolizácie sa môže dosiahnuť tým, že monopolný subjekt sa rozčlení na niekoľko menších podnikov, alebo že popri ňom vzniknú ďalšie subjekty, ktoré vytvárajú konkurenčné prostredie. 

Privatizácia je proces, pri ktorom sa podniky v štátnom vlastníctve stávajú súkromnými. Ide o subjekty, ktoré v predchádzajúcom období boli vybudované štátom.

Reprivatizácia je presun tých podnikov, ktoré boli pôvodne súkromné a neskôr zoštátnené do rúk súkromných podnikateľov.

Reštitúcia je odškodnenie našich občanov za majetkové krivdy, ktoré sa udiali po februári 1948 vyvlastnením ich majetku a to buď vrátením majetku alebo formou peňažnej náhrady.

Revitalizácia je ekonomické oživenie podniku s cieľom využitia ekonomického potenciálu tak, aby sa dosiahol jeho hospodársky rast.
16. 
Pôda ako základný výrobný zdroj
Poľnohospodárska pôda je primárnym výrobným faktorom a zároveň základnou podmienkou.  Plní funkcie, ktoré môžeme začleniť do 3 skupín:

1. Prírodné funkcie – pôda ako prírodný zdroj. Pôda tvorí životný priestor a základ života pre človeka, rastliny, zvieratá a pôdne organizmy, je súčasťou látkového kolobehu v prírode, najmä kolobehu vody a živín.

2. Úžitkové funkcie – pôda ako úžitková hodnota. Pôda je stanovišťom poľnohospodárskych plodín, tvorí priestor pre bývanie, rekreáciu, odpočinok a pod.

3. Pôda ako kultúrne dedičstvo. Pôda je archívom dejín prírody, zmien vegetácie a klímy, dejín činností ľudí vrátane dejín hospodárenia na pôde.

Pôdny fond ako plocha v hraniciach určitej jednotky (štátu, oblasti, podniku) sa člení podľa spôsobov hospodárskeho využitia na:

· pôdu využívanú na poľnohospodársku výrobu,

· pozemky využívané lesným hospodárstvom.

Pôdny fond môžeme rozdeliť na:

· pôdu plodnú (napr. poľnohospodárska pôda),

· pôdu neplodnú, ktorú nemožno kultúrne obhospodarovať.

Prehľad o celosvetovom využívaní pôdy hovorí, že tretina plochy je produktívna, či už prirodzenou cestou, alebo zásahmi človeka. Druhú tretinu pokrývajú lesy, takmer štvrtinu trávne porasty, 1,6% vodné plochy a toky, kultivovaná pôda zaberá približne len 11% z celkovej výmery.

Pôdu najčastejšie rozdeľujeme na:

· poľnohospodársku pôdu, do ktorej začleňujeme ornú pôdu, lúky, pasienky, záhrady, ovocné sady, vinice, chmeľnice. Ide o kultúrne plochy (kultúry).

· lesné pozemky, ktoré slúžia na pestovanie a ťažbu dreva.

· nepoľnohospodárska pôda, kde patria vodné plochy, zastavané plochy a nádvoria, ostatné pozemky vrátane tých, ktoré poskytujú trvalý úžitok z rôznych dôvodov.

Prevažnú väčšinu poľnohospodárskej pôdy obhospodarujú súkromné podnikateľské subjekty na podklade nájmu od Slovenského pozemkového fondu a súkromných vlastníkov. Rastie záujem o užívanie poľnohospodárskej pôdy, v dôsledku čoho sa zvýšila úroveň nájomného za pôdu v najlepších prírodných podmienkach ojedinele až na 3.500 Sk/ha ornej pôdy za rok.

Na silne erózne ohrozených pôdach je pestovanie plodín z pravidla ekonomicky nerentabilné. Vplyvom erózie je v priemere každý ha erodovanej pôdy chudobnejší asi o 2500 Sk zisku.

Oceňovanie poľnohospodárskej pôdy

Po roku 1948 bol pojem vlastníctva pôdy značne obmedzený. Zmenou podmienok celospoločenskej a ekonomickej klímy vzniká u nás nová kategória – cena pôdy.


Vo väčšine európskych krajín sa kúpna cena predávanej pôdy tvorí na voľnom trhu a odvíja sa od ponuky a dopytu. Trh s pôdou je však dosť nepružný.


Poľnohospodársku pôdu všeobecne možno získať:

1. nákupom z vlastných zdrojov,

2. nákupom z cudzích zdrojov, 

3. prenájmom,

4. zdedením,

5. dražbou a darom.

Priemerná cena jednotky poľnohospodárskej pôdy je v jednotlivých štátoch veľmi rozdielna.


Nákup pôdy predstavuje značnú investíciu, a preto z vlastných zdrojov sa spravidla nepraktizuje. Vo väčšej miere sa pôda nakupuje prostredníctvom úveru. Poľnohospodárske subjekty spravidla hospodária na prenajatej pôde, pretože náklady na nájomné sú súčasťou prevádzkových nákladov, a tak znižujú daňový základ pre výpočet dane z príjmov.  Nájom je výhodnejší a lacnejší ako priama kúpa pôdy.


Na trhu s pôdou sa v súčasnosti stretávame s viacerými cenami, ale z praktického hľadiska najpoužívanejšie sú:

· ceny zmluvné (trhové),

· ceny úradné.

Ceny zmluvné (trhové) sa vytvárajú dohodou medzi predávajúcim a kupujúcim. Vytvárajú sa voľne na trhu na základe ponuky a dopytu. Zmluvné ceny pôdy nie sú limitované. Možno ich stanoviť vlastnou úvahou alebo prostredníctvom znalcov. Ponuka je obmedzená výmerou pôdy, rozhodujúci je preto dopyt. V tomto období je u nás vyššia ponuka ako dopyt. Pri nákupe pôdy, ktorá je fixným aktívom v agropodnikaní, sa prihliada na kapitalizovanú rentu, ktorú jednotka pôdy poskytuje. Trhová cena sa preto odvodzuje z dosahovaného čistého výnosu z jednotky plochy a hodnoty úrokovej miery peňažného kapitálu (tzv. výnosová metóda):
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  kde Cp – cena pôdy, ČV – čistý výnos, ÚM – úroková sadzba v %.

Takto vypočítaná cena zabezpečí vlastníkovi rovnaký výnos zo získaných peňažných prostriedkov, ako by mal z pôdy a predstavuje vlastne dolnú hranicu ceny pôdy.

Úradná cena pôdy plní dvojakú funkciu:

1. orientačnú (informatívnu),

2. záväznú (pre potreby výpočtu pozemkovej dane).
Úradné ceny sa netvoria voľne, ale majú právnu úpravu v cenovom predpise. Základom pre stanovenie úradných cien poľnohospodárskej pôdy boli výsledky bonitácie pôdneho fondu na podklade komplexného prieskumu pôd. Úradná cena pôdy vychádza z pôdnych, klimatických a topografických podmienok pozemku a ekonomických podmienok výroby a realizácie poľnohospodárskej produkcie.


Hrubý ročný rentový efekt a cena poľnohospodárskej pôdy sa vyčísli prostredníctvom nasledovných vzťahov:
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17.

Pracovné sily v poľnohospodárstve a ich reprodukcia

Práca je cieľavedomá ľudská činnosť. Spolu s pôdou a kapitálom patrí medzi najdôležitejšie produkčné faktory. Je prvotným výrobným zdrojom, pretože nie je produktom výrobného procesu. Cieľom práce je mzda.

Práca má stránku:

1. kvantitatívnu – je daná množstvom vynaloženej práce na produkciu. Mení sa v závislosti od množstva produktov, preto sa zaraďuje k variabilným výrobným nákladom,

2. kvalitatívnu – tvorí ju úroveň vzdelania, profesijná štruktúra, všeobecné podmienky kultúrnej vyspelosti a zdravia obyvateľstva.

Na trhu práce sa stretávame s termínmi zamestnanosť a nezamestnanosť. Zamestnanosť vyjadruje mieru využitia práce. Miera nezamestnanosti všeobecne znamená percentuálny podiel nezamestnaných na ekonomicky aktívnom obyvateľstve.


Mzda je cena jednotky práce a nazýva sa nominálna. Je určená počtom peňažných jednotiek za určitý čas. Reálnu mzdu určuje kúpna sila nominálnej mzdy. Vyjadruje sa množstvom tovarov a služieb, ktoré si môže príjemca nominálnej mzdy kúpiť.

Prácu v poľnohospodárstve rozdeľujeme na:

· prácu priamo produktívnu, ktorá tvorí priamo nové výrobky na jednotlivých úsekoch poľnohospodárstva,

· prácu nepriamo produktívnu, ktorej úlohou je vytvárať podmienky pre zvyšovanie činnosti produktívnej práce.

Z ekonomického hľadiska prácu delíme na vlastnú a cudziu. Prácu ďalej možno rozlíšiť podľa spôsobu vykonávania na duševnú a telesnú. Historicky stúpa význam a úloha duševnej práce.

Prácu je ďalej možné rozdeliť aj na:

· mechanickú (rutinnú),

· tvorivú (kreatívnu).

Ďalším hľadiskom, podľa ktorého rozdeľujeme prácu, je jej povaha v jednotlivých výrobných odvetviach:

· práca v rastlinnej výrobe,

· práca v živočíšnej výrobe,

· práca v obslužných výrobných činnostiach,

· práca v ostatnej výrobe.

Z hľadiska pracovnej naliehavosti poznáme prácu:

· každodennú,

· neodkladnú,

· odsunuteľnú,

· príležitostnú.

Práca môže byť jednoduchá alebo zložitá. 

Živá práca je produktívna. Má schopnosť uvádzať do pohybu minulú prácu. Práca je obsiahnutá vo výrobkoch. Vykonaná práca je výsledkom použitia pracovnej sily.

Pracovné sily delíme podobne ako prácu. Posudzovať pracovné sily môžeme:

· z národohospodárskeho hľadiska,

· z rezortného hľadiska,

· z podnikového hľadiska.

Štatisticky sú pracovné sily rozčlenené spravidla podľa sektorov národného hospodárstva:

· pracovné sily aktívne v primárnom sektore,

· pracovné sily činné v sekundárnom sektore,

· pracovné sily pôsobiace v terciálnom sektore.

Podobne ako prácu tiež pracovné sily možno rozdeliť aj z hľadiska vykonávanej práce na:

· pracovníkov priamo produktívnych, ktorí sú priamymi výrobcami,

· pracovníkov nepriamo produktívnych.

Pracovníkov v poľnohospodárstve môžeme rozdeliť aj na pracovníkov v:

· produktívnom veku,

· poproduktívnom veku.

Potreba pracovníkov závisí predovšetkým od štruktúry výroby a technického vybavenia v poľnohospodárstve. Vzhľadom na sezónnosť v rastlinnej výrobe potreba pracovníkov je rozdielna v jednotlivých obdobiach.

Vzhľadom na nedostatočný prísun mladej generácie do poľnohospodárstva, pri predpokladaných pokračujúcich úbytkov zamestnanosti, vzniká reálne nebezpečie ohrozenia reprodukcie pracovných síl v tomto odvetví národného hospodárstva. 

Reprodukciu pracovných síl je treba chápať v širšom slova zmysle, pretože okrem obnovy počtu pracovníkov je nutné obnovovať aj kvalitu pracovnej sily a pracovné podmienky. Obnova pracovných síl sa zabezpečuje predovšetkým mzdou.

Priemerné mesačné mzdy v poľnohospodárstve patria dlhodobo medzi najnižšie v porovnaní s ostatnými odvetviami národného hospodárstva. Mzdová parita sa nezlepšuje. Rast priemernej mzdy v poľnohospodárskom rezorte je nižší ako zvyšovanie inflácie.

Fyzická reprodukcia pracovných síl sa hodnotí podľa veku, kvalifikácie, povolania a pohlavia. Osobitnú pozornosť treba venovať regionálnemu rozmiestneniu pracovných síl.

Nutnosť reprodukcie pracovných síl v poľnohospodárstve vyplýva z jej spotreby. Úroveň reprodukcie pracovných síl je daná všeobecnými podmienkami v ekonomike krajiny a špecifickými podmienkami spotreby pracovnej sily v poľnohospodárstve.

Zvláštnosti trhu práce v poľnohospodárstve vyplývajú z odlišností poľnohospodárskej výroby od ostatných národohospodárskych odvetví. Ide najmä o tieto:

· veľká časť pracovných síl je viazaná na vlastné hospodárstvo, prípadne na vlastníctvo pôdy,

· nerovnomernosť v potrebe práce počas pracovného dňa,

· práca je fyzicky namáhavejšia, produktivita práce je nižšia, pretože v niektorých poľnohospodárskych odvetviach sú značne obmedzené možnosti náhrady živej práce prácou minulou,

· nepriaznivý vplyv klimatických podmienok na pracovníkov v RV,

· veľké rozdiely medzi zdrojmi pracovných síl a pracovnými príležitosťami v jednotlivých regiónoch.        

18.

Kapitál ako sekundárny výrobný faktor

Popri pôde a práci je kapitál jeden zo vzácnych výrobných zdrojov, ktorý je predmetom obchodu na kapitálovom, peňažnom a tovarovom trhu. Patrí medzi najdôležitejšie ekonomické kategórie a jeho charakteristika je diferencovaná podľa viacerých hľadísk:

· pod kapitálom možno rozumieť úspory, ktoré sa premieňajú na investície;

· kapitál je osobitný tovar, ktorý sa predáva a kupuje na kapitálovom trhu;

· kapitál ako hodnota, ktorá zhodnocuje a prináša výnos. Vyjadruje zmysel kapitálového podnikania.

Ukazovatele hodnotenia investičného kapitálu

Investičný majetok v poľnohospodárstve je položka súvahy na strane aktív. Pre jeho hodnotenie používame viaceré ukazovatele:

1. Celková hodnota investičného kapitálu sa vyjadruje v nadobúdacej alebo v priebežne zostatkovej cene za celý fixný kapitál alebo podľa jednotlivých skupín.

2. Štruktúra investičného kapitálu predstavuje podiel jednotlivých skupín z jeho celkovej hodnoty. Najvýznamnejší je podiel strojov a zariadení, ktorý sa nazýva aj stupeň aktivity investičného kapitálu.

3. Reprodukcia investičného kapitálu
a.) stupeň naturálnej reprodukcie 
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b.) koeficient likvidácie 
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c.) koeficient investícií 
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d.) stupeň naturálnej obnovy 
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4. Technická úroveň investičného kapitálu, resp. technická úroveň investičného prostriedku oproti štandardu a v porovnaní so špičkovým prostriedkom u nás a v zahraničí, porovnanie výrobku, ktorý je výsledkom použitia investičného prostriedku s priemerným a špičkovým výrobkom u nás a v zahraničí.

5. Využívanie investičného majetku je významným činiteľom efektívnej výroby v podnikateľskom subjekte.

a.) extenzívne (časové) využívanie 
[image: image10.wmf]čas

 

možný

 

.

max

čas

 

ý

odpracovan

 

skutočný

=


Závisí od počtu hodín, počas ktorých je investičný prostriedok v prevádzke. Ročné extenzívne využívanie je limitované (365 x 24h). Skutočné časové využitie IM ovplyvňuje celý rad činiteľov.  

b.) intenzívne (výkonové využitie). Pri intenzívnom využívaní IM sa má vyrobiť čo najväčší počet výrobkov za jednotku času. 
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Súhrnným ukazovateľom využitia IK je ukazovateľ účinnosti:
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Ú = účinnosť IK,

Q = ročný objem výroby v Sk,

IK = priemerný ročný stav IK v nadobúdacej cene.

Tento ukazovateľ vyjadruje aj vplyv zmien produkcie a investičného kapitálu.

6. Ekonomická efektívnosť investičného kapitálu
a.) efektívnosť IK
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b.) hospodárnosť IK 
[image: image14.wmf]výnosy

IK

=


c.) rentabilita IK 
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7. Doba návratnosti IK 
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8. Ostatné ukazovatele hodnotenia investičného kapitálu
· vyčísliť je možné aj percento opotrebenia investičného majetku (kapitálu),

· vybavenosť pracovnej sily IK,

· vybavenosť poľnohospodárskeho podniku.

Ukazovatele hodnotenia prevádzkového kapitálu

Bez prevádzkového kapitálu (obežného majetku) nemožno zabezpečovať výrobný proces. Prevádzkové hospodárske prostriedky vo výrobnom procese jednorazovo odovzdávajú svoju hodnotu do produktov.


Prevádzkové (obežné) prostriedky môžeme rozdeliť z viacerých hľadísk. Podľa dĺžky ich viazanosti v reprodukčnom procese poznáme trvale viazané a obracajúce sa. Dĺžka viazanosti ovplyvňuje potrebu prevádzkového kapitálu a následne jeho rýchlosť a dobu obratu.


Podľa sféry pôsobenia rozdeľujeme prevádzkový kapitál na:

· sféru výroby, kde začleňujeme materiál, zásoby, náklady budúcich období,

· sféru obehu (tovar, finančné prostriedky, pohľadávky).

Jednou zo základných podmienok efektívnej výroby v podnikateľských subjektoch je racionálne využívanie obežného majetku. Môžeme ho sledovať prostredníctvom viacerých ukazovateľov:

1. Objem obratu predstavuje hodnotu spotrebovaného obežného kapitálu za určité obdobie (rok). Vyčísli sa:







Ob = počiatočný stav + prírastky – konečný stav
2. Doba obratu vyjadruje časový interval alebo trvanie jedného kolobehu obežného majetku v dňoch. Udáva čas, za ktorý sa obežný majetok dostane opäť do svojej pôvodnej podoby. Časový interval má byť čo najkratší, aby sa kapitál obrátil v reprodukčnom procese čo najrýchlejšie.
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3. Počet obrátok alebo rýchlosť obratu (obrátka) za rok vyjadruje, koľkokrát sa uskutoční kolobeh majetku. Je to obrátená hodnota doby obratu.
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Čím rýchlejšie sa prostriedky v procese výroby obracajú a čím je väčšia rýchlosť obratu, tým menej kapitálu sa vo výrobe viaže.

Efektívnosť využitia prevádzkového kapitálu vyjadruje pomer priemerného kapitálu k realizovanej produkcii (koľko obežného majetku sa viaže na 1 korunu realizovanej produkcie). Obrátená hodnota udáva produkciu na 1 korunu spotrebovaného obežného kapitálu, tzv. produkčný účinok.

V.
  NATURÁLNE A HODNOTOVÉ VÝSLEDKY POĽNOHOSPODÁRSKEJ VÝROBY

19.

Naturálne výsledky výroby v poľnohospodárstve
Naturálna výroba je forma výroby, pri ktorej to čo vyrobíme aj spotrebujeme. Naturálny charakter výroby prevládal v predkapitalistickom období. Naturálne množstvo výroby vyjadrené v peňažných jednotkách sa nazýva produkcia. Základnou a východiskovou kategóriou produkcie je produkcia výrobku. V poľnohospodárstve sa pre peňažné vyjadrenie naturálnych výsledkov výroby používajú tieto základné ukazovatele:

· hrubá produkcia,

· výsledná produkcia,

· vlastná produkcia,

· čistá produkcia.

Hrubá produkcia poľnohospodárskeho podniku je súhrn vyprodukovaných výrobkov alebo služieb za určité obdobie, spravidla za rok. Je tvorená hrubou poľnohospodárskou produkciou a hrubou nepoľnohospodárskou produkciou. 

Hrubá poľnohospodárska produkcia a hrubá nepoľnohospodárska produkcia spolu tvoria celkovú hrubú produkciu na úrovni podniku označovanú ako hrubá produkcia podniku. Hrubá poľnohospodárska produkcia sú predovšetkým produkty rastlinnej a živočíšnej výroby za obdobie jedného roka, vyjadrené v peňažných jednotkách.

Hrubá produkcia RV predstavuje súhrn všetkých vyprodukovaných výrobkov rastlinného pôvodu.

Hrubá produkcia ŽV sa vnútorne člení na produkciu výrobkov živočíšneho pôvodu a produkciu zvierat.

Jednotlivé výrobky započítané do hrubej produkcie sa od seba odlišujú druhom a funkciou, ktorú plnia v procese výroby. Prvým hľadiskom členenia je pôvod produktov (kde sa vyrobili). V druhej fáze sa produkcia člení podľa účelu použitia výrobných produktov.

Podľa toho sa hrubá produkcia člení na:

· konečný (finálny) produkt,

· medziprodukt.

Konečný produkt poľnohospodárskeho podniku je tá časť hrubej produkcie, ktorá opúšťa výrobný proces. Konečný produkt sa člení na trhovú produkciu a naturálnu nevýrobnú spotrebu. Trhová časť je tá časť hrubej produkcie, ktorá sa realizuje na trhu odberateľom. Naturálna nevýrobná spotreba je druhou časťou konečného produktu. Môže byť individuálna a spoločenská.

Medziprodukt poľnohospodárskeho podniku zahŕňa tú časť hrubej produkcie, ktorá slúži na zabezpečenie ďalšej výroby. Sú to produkty určené na výrobnú spotrebu.

Medziprodukt môže byť:

· podnikový,

· medzipodnikový,

· odvetvový.

Medziprodukt podnikový – predstavuje spotrebu vlastných výrobkov a služieb.

Do medziproduktu medzipodnikového zahŕňame výrobky, ktoré produkujú poľnohospodárske podniky, realizujú ich, ale iné ich nakupujú a spotrebovávajú vo výrobnom procese.


Medziprodukt odvetvový – sú to výrobky, ktoré spotrebovávajú poľnohospodárske podniky, ale ich vyrábajú iné odvetvia národného hospodárstva a používajú ich na reprodukciu svojej výroby. 

Výsledná produkcia poľnohospodárskeho podniku vyjadruje výrobný efekt navonok, preto táto kategória neobsahuje výrobky, ktoré boli v podniku vyrobené a transformovali sa do výrobkov iných. Výsledná produkcia neobsahuje spotrebu vlastných výrobkov, to znamená, že spotrebovaný vlastný (podnikový) medziprodukt sa do nej nezapočítava. Výslednú produkciu potom tvoria podniky, ktoré opustili výrobný proces. Ak výslednú produkciu vyjadríme len za odvetvia poľnohospodárskej výroby, vtedy hovoríme o výslednej poľnohospodárskej produkcii, keď za odvetvie nepoľnohospodárskej výroby, tak ide o výslednú nepoľnohospodársku produkciu. 

Ich súčtom dostaneme celkovú výslednú produkciu alebo výslednú produkciu poľnohospodárskeho podniku. Výsledná produkcia prezentuje poľnohospodársky podnik výrobkami, ktoré odovzdáva spoločnosti.

Z hľadiska podnikového je výsledná produkcia veľmi dôležitou kategóriou naturálnych výsledkov.

Vlastná produkcia poľnohospodárskeho podniku je súhrn jeho výrobkov, ktorými prezentuje výsledky navonok, znížený o výrobky nakúpené od iných poľnohospodárskych podnikoch a spotrebovaných v priebehu bežného roka. Vlastná produkcia vyjadruje podiel daného podniku na výsledku celého poľnohospodárstva v krajine. Ide najmä o odvetvové hľadisko.

Pojem čistá produkcia sa spája s národohospodárskym hľadiskom pri vyčísľovaní naturálnych výsledkov výroby. Metodicky pri výpočte čistej produkcie postupujeme tak, že od vlastnej produkcie odpočítame medziprodukt odvetvový. 

Čistá produkcia neobsahuje zhmotnenú prácu, a preto je novo vytvorenou úžitkovou hodnotou. Z hľadiska spôsobu transformácie výrobkov do novej produkcie možno medziprodukt odvetvový rozčleniť na:

· výrobky spotrebované jednorázovo,

· výrobky transformujúce sa po častiach (odpisy).

Pridanou hodnotou nazývame rozdiel medzi vstupnou a výstupnou hodnotou. Keď od vlastnej produkcie odpočítame výrobky jednorazovej spotreby vyrobené v iných národohospodárskych odvetviach, dostaneme čistú produkciu na úrovni hrubej priamej hodnoty. Ak čistú produkciu na úrovni hrubej pridanej hodnoty znížime aj o odpisy, potom vyčíslime čistú produkciu na úrovni čistej pridanej hodnoty.

Základom pre výpočet čistej produkcie môže byť aj celková hrubá produkcia, ktorá sa rozčlení na 2 časti:

· fond úhrady (spotreba zhmotnenej práce),

· čistá produkcia.

Čistá produkcia je peňažným vyjadrením vytvorenej hodnoty prácou v poľnohospodárskom podniku za jeden rok.


Čistá produkcia ako naturálny výsledok výroby v poľnohospodárstve je obnovou hrubého dôchodku, ktorý je hodnotovým ukazovateľom.

20. 
Hodnotové výsledky v poľnohospodárstve a ich rozdelenie (peňažné príjmy a kategórie dôchodkov)

Príjmy poľnohospodárskych subjektov spravidla plynú najmä z poľnohospodárstva. Tieto príjmy vyjadrujeme cenou výslednej poľnohospodárskej produkcie (CVPP). Príjmy z nepoľnohospodárskej výroby tvoria cenu výslednej nepoľnohospodárskej produkcie (CVNP). Ich súhrnom dostaneme cenu výslednej produkcie (CVP):
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Okrem príjmov z výroby môžu poľnohospodárske podniky získať peňažné zdroje aj z iných aktivít. Súhrne tieto príjmy označujeme ako nevýrobný dôchodok. Nevýrobný dôchodok zvyšuje hospodársky výsledok, zvyšuje zdroje na rozdelenie. Spolu výrobné príjmy a nevýrobné príjmy tvoria celkový príjem. Cena výslednej produkcie a nevýrobný dôchodok tvoria výnosy. Najdôležitejšou súčasťou výnosov sú tržby.
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Keď od ceny výslednej produkcie odpočítame výrobnú spotrebu a odpisy (fond úhrady), dostaneme hrubý dôchodok (HD), ktorý vyjadruje čistú pridanú hodnotu vo výrobe.
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Čistá pridaná hodnota predstavuje novovytvorenú hodnotu, ktorá je výsledkom živej práce. Okrem nevýrobného a hrubého dôchodku z hľadiska ekonomickej teórie poznáme aj ďalšie termíny:

· osobný dôchodok (OD),

· čistý dôchodok (ČD),

· výrobné dôchodky (VD)
-
poľnohospodárske výrobné dôchodky (PVD),

-
nepoľnohospodárske výrobné dôchodky (NVD),

· celkové dôchodky (PD)
-
celkový hrubý dôchodok (CHD),

-
celkový čistý dôchodok (CČD),

· použité dôchodky (CD)
-
použitý hrubý dôchodok (PHD),











-
použitý čistý dôchodok (PČD),

· celkové použité dôchodky (CPD) 
-
celkový použitý hrubý dôchodok (CHPD)

-
celkový použitý čistý dôchodok (CPČD).

Odpočítaním osobného dôchodku od hrubého dôchodku dostaneme čistý dôchodok, ktorý vyjadruje nadhodnotu vyprodukovanú vo výrobe.


Hrubý a čistý dôchodok sú výrobné dôchodky. Ich forma je predovšetkým peňažná, pretože ich výpočet vychádza z ceny výslednej produkcie, ktorej základ tvoria tržby.

Výrobné dôchodky upravené o nevýrobný dôchodok sa menia na celkové a po úhrade všetkých daní a odvodov sa rozdeľujú v poľnohospodárskych podnikoch ako použité dôchodky na:

· rozšírenie výroby (akumuláciu),

· osobnú spotrebu,


· spoločenskú spotrebu,

· ostatné použitie.  









HD + ND = CHD






CHD – O = CPHD






HD – O = PHD


ČD + ND = CČD







CČD – O = CPČD






ČD – O = PČD

21.
Vývoj hospodárskych výsledkov v poľnohospodárskej výrobe (tuto otázku sa nemáme učiť!)
VI.
  NÁKLADY V POĽNOHOSPODÁRSTVE AKO EKONOMICKÁ KATEGÓRIA

22. 
Klasifikácia nákladov v poľnohospodárstve

Klasifikácia nákladov sa používa na hodnotenie úrovne nákladových položiek a tiež nákladov celého podniku aj na odkrývanie rezerv pri ich znižovaní.

Náklady sa v poľnohospodárstve sledujú:

a.) ako náklady, ktoré predstavujú peňažné čiastky vynaložené na výrobu poľnohospodárskych produktov,

b.) ako položky, ktoré nie sú peňažnými čiastkami, ale podľa účtovníctva sú zahrnuté medzi náklady.

Náklady posudzujeme z hľadiska:

1. národohospodárskeho,

2. podnikového (podnikateľského).

Pritom národohospodár a podnikateľ ich neposudzujú rovnakým spôsobom. Národohospodár vychádza z pozície celku, a preto chápe náklad ako sumu, ktorá sa musí platiť podnikateľom, aby sa od nich dostalo určité množstvo výrobkov a bola u nich zabezpečená reprodukcia. Preto ide o tzv. reprodukčné náklady.

Dôležité je členenie nákladov na spoločenské a individuálne. Za spoločenské náklady možno považovať všetko to, čo sa musí na výrobu konkrétnych produktov za určité časové obdobie v priemere vynaložiť. Dôležité je, aby náklady rástli pomalšie ako výroba.

     Individuálne náklady vynakladajú jednotlivé podnikateľské subjekty – výrobcovia, ktoré môžu byť od priemerných nákladov rozdielne.


Za základné možno považovať rozdelenie nákladov podľa ekonomického obsahu spotrebovanej práce:

1. náklady pracovné – spotreba živej práce,

2. náklady materiálové – spotreba zhmotnenej práce.

Vo výrobe každý náklad nemá rovnaký účinok. Preto určitý náklad vynaložený vo výrobnom procese môže byť produktívny alebo neproduktívny.


Za veľmi významné rozdelenie nákladov v poľnohospodárstve možno považovať hľadisko druhové, podľa ktorého rozdeľujeme náklady na:

· náklady materiálové – zahrňujú nákladové položky, ktoré v peňažnej forme vyjadrujú spotrebu a opotrebenie výrobných prostriedkov a služieb v poľnohospodárskych podnikoch,    

· náklady pracovné – sú tvorené mzdovými a ostatnými osobnými nákladmi pracovných síl v poľnohospodárstve,

· náklady finančné – sú nevyhnutné na zaistenie hospodárskej činnosti.

Z organizačného hľadiska možno náklady v poľnohospodárstve rozčleniť na náklady rastlinnej výroby, živočíšnej výroby, náklady ostatnej činnosti, náklady pomocnej výroby alebo vnútropodnikových služieb.

Ďalším hľadiskom je členenie nákladov podľa miesta vzniku. Ak je podnikateľský subjekt väčší, môže mať z hľadiska organizačnej štruktúry viac samostatných stredísk. Postavenie všetkých stredísk môže byť rovnaké alebo je možné ich rozdelenie na vyššie – hospodárske strediská, v ktorých sa sledujú materiálové a peňažné toky nákladov a výnosov a nižšie – nákladové strediská, kde sa sledujú len toky nákladové.

Podľa oblastí činnosti podniku (účtovné hľadisko) rozlišujeme náklady:

· prevádzkové, ktoré súvisia priamo s prevádzkou (výrobou) podniku. Do tejto skupiny patrí spotreba materiálu, energie, odpisy, mzdové náklady, dane, odvody a ďalšie položky,

· finančné – zahrňujú náklady súvisiace s predajom cenných papierov, kurzové straty, tvorba rezerva a pod.,

· mimoriadne, ktoré vznikajú pri mimoriadnych udalostiach, napr. manká a škody.       



Podľa ekonomického charakteru náklady v poľnohospodárstve možno členiť na:

· náklady výroby,

· náklady obehu.  




Podľa toho, či určitá nákladová položka predstavuje „čistý“ nákladový druh, alebo či vzniká súhrnom niekoľkých druhov, ide o:

· jednoduché náklady,

· komplexné náklady.

Z hľadiska obratu spotrebovanej práce členíme náklady na prvotné a druhotné.

Stretávame sa aj s rozdelením nákladov na:

· externé – prichádzajú do podniku od dodávateľov a predstavujú hodnotu spotrebovaného nakúpeného materiálu, 

· interné – vznikajú spotrebou vlastných výrobkov.

Podľa obdobia vynaloženia náklady rozčleňujeme na:

· náklady minulých rokov – náklady na prípravu pôdy, hnojenie, sejbu a pod.,

· náklady bežného roka – vynakladané na zabezpečovanie produkcie v bežnom roku,

· náklady na produkciu v budúcom roku, ktoré v bežnom roku len evidujeme.

Podľa sféry vynaloženia možno náklady rozčleniť na:

a.) vlastné náklady výroby, do ktorých zahŕňame priame náklady, pracovné a materiálové, náklady pomocných výrob a výrobnú réžiu,

b.) vlastné náklady výkonu, ktoré predstavujú vlastné náklady výroby zvýšené o správnu réžiu,

c.) úplné vlastné náklady – celkové náklady.

Podľa ekonomického účinku rozdeľujeme náklady na také, ktoré pôsobia na objem produkcie, ktoré menia štruktúru nákladov a mali by znížiť ich celkovú hodnotu, ďalej skombinovanou účinnosťou a ostatné.

Podľa vzťahu k objemu produkcie náklady rozdeľujeme na:      

· fixné (pevné, stále, nepružné),

· variabilné (premenlivé).

Stupeň premenlivosti nákladov je rozdielny. Na základe toho variabilné náklady rozdeľujeme na:

· proporcionálne – lineárne, ktoré sa vyvíjajú v tom istom pomere ako produkcia,

· neproporcionálne – nelineárne náklady môžu byť:

a.) progresívne,

b.) degresívne,

c.) regresívne.  

Progresívne sú také náklady, ktorých celková výška rastie rýchlejšie ako objem produkcie.

Degresívne náklady sa menia s objemom produkcie tak, že rast ich úhrnnej výšky je pomalší ako rast objemu produkcie. To sa prejaví v poklese nákladov na jednotku produkcie.

Regresívne náklady sa vyvíjajú nepriamo úmerne s objemom produkcie, t.j. ich celková výška pri raste objemu výkonov klesá a pri ich poklese stúpa.

Závažnou ekonomickou kategóriou sú hraničné náklady (marginálne, prírastkové), ktoré treba vynaložiť v súvislosti so zvýšením produkcie o jednotku. Predstavujú pomer zmeny nákladov k jednotke zmeny produkcie.

Náklady priemerné predstavujú podiel celkových nákladov pripadajúcich na jednotku výroby pri určitom objeme produkcie. 

Náklady v poľnohospodárskych podnikoch sú vo veľkej miere závislé od prírodných podmienok, v ktorých hospodária.

Podmienky výroby ovplyvňujú nielen vývoj nákladovosti, ale aj štruktúru nákladov. Štruktúra nákladov predstavuje percentuálny podiel jednotlivých nákladových položiek na celkových nákladoch.

Zoskupenie nákladov z hľadiska jednotlivých činiteľov vo výrobnom procese členíme na:

a.) materiálové náklady (spotreba materiálu a energie),

b.) služby (externé),
c.) mzdové a ostatné osobné náklady,
d.) dane a poplatky,
e.) iné prevádzkové náklady,
f.) odpisy,
g.) finančné náklady,
h.) rezervy,
i.) mimoriadne náklady (vrátane mánk a škôd),
j.) dane z príjmov. 

Uvedené skupiny obsahujú len jeden nákladový druh v tej forme a výške, ako pôvodne vznikali.

23.

Význam sledovania vlastných nákladov a možnosti ich znižovania

Zvyšovanie efektívnosti výroby je v súčasných podmienkach bezprostredne spojený s nákladmi. V podstate ide o dosahovanie maximálneho objemu výkonov s minimom spotreby prostriedkov a práce. Pritom cieľom je jednotka produkcie vyrobená pri najnižších nákladoch.


V zásade je nutné rozlišovať pojmy náklady a výdaje, lebo ide o obsahovo rozdielne termíny. Rozdiel medzi nákladmi a výdajmi je v tom, že náklady vznikajú až prechodom prostriedkov zo sféry obehu do sféry výroby. Výdaje vznikajú akoukoľvek zmenou prostriedkov na iný druh prostriedkov.


Medzi základné rezervy znižovania nákladov v poľnohospodárstve je možné zaradiť:

· zvyšovanie kvality poľnohospodárskych výrobkov a služieb, ktoré sa na trhu výhodne realizujú,

· využívanie výrobných kapacít a ich neustála inovácia, zníženie nadbytočných (nevyužitých) kapacít,

· racionálna spotreba materiálov a energie,

· využívanie obežného kapitálu a zrýchľovanie jeho obratu,

· úsporné vynakladanie prostriedkov na zvyšovanie úrod a úžitkovosti,

· efektívne využívanie pracovníkov, progresívnych postupov a technológií.

Sledovanie vlastných nákladov v poľnohospodárstve nemôže byť samoúčelné, ale slúži predovšetkým pre odhaľovanie rezerv vo vynaložení živej práce a materiálových nákladov. Skúmaním vlastných nákladov možno stanoviť, ktoré výrobky sú pre poľnohospodársky podnik, vzhľadom na výrobné podmienky, ekonomicky najefektívnejšie.

Žiadne náklady nemôžu existovať bez produkcie. Preto je vzťah nákladov k objemu produkcie veľmi významný. Zmena objemu produkcie priamo ovplyvňuje vývoj nákladov.

Vývoj nákladov sa mení vplyvom zmeny podmienok činnosti podnikateľského subjektu. Vplyvom zmeny objemu produkcie, stupňa využitia výrobnej kapacity, zmenou cien, technológie, materiálov atď., sa menia variabilné náklady. Tento jav sa nazýva flexibilita (ohybnosť) nákladov.

Každý podnik znížením nákladov nepriamo zvyšuje zisk, čím sa zvyšujú prostriedky pre rozdelenie. Pritom pôjde o znižovanie najmä priamych, ale aj nepriamych nákladov.         

VII.
  KATEGÓRIE EKONOMICKÝCH VZŤAHOV V POĽNOHOSPODÁRSTVE

24. 
Intenzita a intenzifikácia v poľnohospodárskej výroby

Intenzita charakterizuje stupeň využitia pôdy ako zvláštneho prostriedku, na ktorom prebieha poľnohospodárska výroba. Poľnohospodárovo disponuje určitým rozsahom pôdneho fondu a využíva jeho prirodzenú úrodnosť.

Rozšírenie reprodukčného procesu na pôde (zvyšovanie objemu produkcie) sa uskutočňuje:

- extenzívnym spôsobom (zapojením ďalších poľnohospodárskych využiteľných plôch),

- intenzívnym spôsobom (zvyšovaním výroby na pozemkoch už predtým obhospodarovaných).

Ciele reprodukčného procesu sú dané potrebou zaistenia výživy obyvateľstva. Z toho hľadiska intenzita poľnohospodárskej výroby bezprostredne súvisí s množstvom pôdy, ktorá pripadá na jedného obyvateľa a s možnosťami dovozu potravín.


Dlhodobé zvyšovanie produkcie pri nezmenenom (alebo aj klesajúcom) rozsahu pôdy sa nazýva intenzifikácia. 


Intenzifikáciu sprevádza rast technického vybavenia, nové technologické riešenia, využívanie biotechnológií a výsledkov výskumu, nové poznatky v oblasti manažmentu a marketingu. Intenzifikačné procesy sa neobmedzujú len na poľnohospodársku výrobu, ale sa prakticky dotýkajú všetkých oblastí ľudskej činnosti.


Všetky opatrenia, ktoré vedú k zvyšovaniu intenzity výroby sa nazývajú intenzifikačné. Výsledkom zrealizovaných intenzifikačných opatrení môže byť predovšetkým:

1. zvýšenie objemu produkcie – opatrenia s produkčným účinkom,

2. zmena nákladov na výrobu – opatrenia s nákladovým účinkom.
Intenzifikácia poľnohospodárskej výroby vyjadruje dynamiku vynakladania kapitálu a práce na pôde a tým aj dynamiku dosiahnutých výsledkov výroby z jednotky plochy.


Ak nie je záujem na tom, aby sa reprodukčný proces v poľnohospodárstve rozšíril, nastupuje pokles intenzity – extenzifikácia. Záujem na extenzifikácii výroby v určitom štáte môže byť spojený napr. s vplyvom konkurencie lacnejšej zahraničnej produkcie v porovnaní s domácou výrobou.


Intenzita a extenzita sú pojmy relatívne. Ich význam vynikne pri vzájomnom porovnávaní niekoľkých podnikov medzi sebou, alebo vývojového štádia jedného podnikateľského subjektu za viac rokov.

V praktickom ponímaní sa pod intenzitou výroby rozumie:

a.) množstvo prostriedkov a práce vynaložené na jednotku pôdy. Za rozhodujúci znak pre určenie veľkosti výrobného procesu sa považuje rozsah výrobných činiteľov. Vyššia intenzita výroby je potom spojená s vynaložením väčšieho množstva prostriedkov a práce. Naopak nižšia intenzita s vynaložením menšieho množstva.

b.) množstvo produkcie vyrobené z jednotky plochy. Výsledkom výroby sa zisťuje stupeň využitia pôdy, kapitálu a práce alebo ich produktívnosť (efektívnosť). Pri pestovaní zeleniny rýchlenej pod fóliou alebo v skleníkoch vyprodukujeme väčšie množstvo výrobkov z jednotky plochy, ako pri pestovaní poľnej zeleniny.


Z pomeru plochy poľnohospodárskej pôdy k počtu stálych alebo prepočítaných pracovníkov vyplýva pojem plošná intenzita. Pre posúdenie intenzity poľnohospodárskej výroby je nevyhnutné využívať ukazovatele, ktoré zároveň umožňujú odhaľovať rezervy v oblasti zvyšovanie úrovne rastlinnej a živočíšnej výroby.

25. 
Produkčné parametre poľnohospodárstva
Proces výroby poľnohospodárskych komodít je ovplyvňovaný viacerými zvláštnosťami, ktoré zvýrazňujeme takmer v každej súčasti ekonomiky poľnohospodárstva. Ide predovšetkým o priamu zvláštnosť (cez rastlinnú výrobu), alebo sprostredkovanú previazanosť na pôdu (cez živočíšnu výrobu) a s pôdou súvisiace prírodné zdroje. V dôsledku toho sa v poľnohospodárskej výrobe uplatňujú určité špecifiká a dochádza tak k zvláštnym kombináciám faktorov ekonomického vývoja.    

Produkčný potenciál pôd je jedným z rozhodujúcich prírodných a výrobných faktorov determinujúcich poľnohospodársku výrobu.


Slovenské poľnohospodárstvo má menej priaznivé prírodné a produkčné podmienky ako krajiny EÚ. Produkčný potenciál je limitujúcim faktorom heterogénnych hospodárskych výsledkov v RV v jednotlivých regiónoch Slovenska. So stúpajúcou produkčnou schopnosťou pôd sa zvyšuje nákladovosť výroby, stúpajú však tržby a zisk.


Produkčná schopnosť (produktívnosť) pôdy je výsledkom jej úrodnosti. Vyjadrujeme ju vzťahom:
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= produkčná schopnosť pôdy,
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= produkcia (množstvo vyrobených produktov),

V

= výmera pôdy, na ktorej sa produkcia vyrobila.

Kvantifikácia produktívnosti pôdy  sa vzťahuje na odvetvia rastlinnej a živočíšnej výroby a poľnohospodársku výrobu ako celok.


Produktívnosť pôdy môžeme podľa rozsahu výroby vyjadriť za:

1. podnik,

2. rastlinnú výrobu,

3. živočíšnu výrobu,

4. odvetvie rastlinnej výroby,

5. jednotlivé produkty,

Keď vyrobenú produkciu prepočítame prostredníctvom fyzických jednotiek na jednotku plochy (ha), výsledkom je hektárová úroda. 

6. Produkčnú schopnosť hospodárskych zvierat za jednotlivé odvetvia a produkty ŽV vyjadríme úžitkovosťou na kus a deň alebo na kus a rok,

Z celkovej situácie v ŽV vyplýva, že tempo intenzifikácie je pomalé a dosiahnuté výsledky nie sú adekvátne produkčnému potenciálu, ani požiadavkám na ekonomicky efektívnu produkciu. 

7. Ukazovateľom produkčnosti pôdy a zvierat je aj výroba živočíšnych produktov na jednotku plochy.

Na vyjadrenie produkčnosti pôdy a zvierat sa využívajú tržby za celý podnik, za poľnohospodársku výrobu, za RV, za ŽV na 1 ha poľnohospodárskej pôdy.

26. 
Ukazovatele intenzity poľnohospodárskej výroby

Ukazovatele môžeme rozdeliť na 2 skupiny:

1. priame ukazovatele,

2. pomocné (doplňujúce) ukazovatele.

Priame ukazovatele intenzity poľnohospodárskej výroby informujú o predpokladoch pre dosiahnutie určitého rozsahu výroby. Môžeme ich sledovať už na začiatku alebo v priebehu výrobného procesu. Rozdeľujeme ich na súhrnné a čiastkové.

Súhrnné ukazovatele vyjadrujú pomer medzi spotrebou všetkých činiteľov v korunách a výmerou pôdy.

Čiastkové sa vyčísľujú ako pomer medzi spotrebou jednotlivých produkčných faktorov vo fyzických alebo peňažných jednotkách a výmerou pôdy. Fyzické jednotky sa používajú predovšetkým pri kvantifikácii spotreby tých produkčných činiteľov, ktoré majú rozhodujúci vplyv na výsledky poľnohospodárskej výroby.

Základným súhrnným ukazovateľom sú vynaložené porovnateľné náklady na 1 ha poľnohospodárskej pôdy. Z hľadiska posúdenia intenzity je najvýznamnejšie sledovanie intenzifikačných nákladov.

Medzi pomocné ukazovatele, ktoré sú tiež označované ako ukazovatele podmienok výrobného procesu zaraďujeme:

1. Štruktúru poľnohospodárskej pôdy. Ide o zastúpenie kultúr na celkovej výmere poľnohospodárskej pôdy. Podiel ornej pôdy z poľnohospodárskej pôdy nazývame stupňom (percentom) zornenia.

2. Štruktúru plodín na ornej pôde alebo na osevnej ploche. Vyjadruje využitie ornej pôdy (ornej plochy).

3. Početné stavy hospodárskych zvierat na 1 ha produkčnej plochy a ich štruktúru.

4. Hodnotu kapitálu na 1 ha poľnohospodárskej pôdy a jeho štruktúru (pomer obežného a neobežného kapitálu).

5. Počty pracovníkov na 1 ha, výmeru pôdy na 1 pracovníka, štruktúru pracovných síl. Štruktúra pracovných síl je percentuálne zastúpenie jednotlivých skupín na celkovom počte pracovníkov.

6. Stupeň mechanizačného a stavebného vybavenia na 1 ha.

Napriek tomu, že objem investícií na obstaranie novej poľnohospodárskej techniky sa postupne zvyšuje, obnova strojového parku je stále nedostatočná a z celkového pohľadu naďalej pretrváva pokles stavov mechanizačných prostriedkov. Jednou z foriem efektívneho využívania mechanizácie je rozvoj služieb. Ukazovatele intenzity poľnohospodárskej výroby môžeme použiť pre porovnanie horizontálne i vertikálne a na základe komparácie odhadovať rezervy a možnosti pre ďalší rast intenzity výroby. Zároveň ukazovatele intenzity je treba porovnávať aj s ukazovateľmi produktivity práce, pretože cieľom je zabezpečiť aj rast produktivity práce.

27.

Zákonitosti vývoja intenzifikačného procesu

Intenzifikáciu poľnohospodárskej výroby treba chápať ako dlhodobý proces. Každé úsilie o zvýšenia intenzity musí vychádzať z analýzy konkrétnych podmienok.

Jednotlivé krajiny volia stupeň intenzity poľnohospodárskej výroby s ohľadom na potrebnú mieru potravinovej bezpečnosti, dostupnosť požadovaného množstva produktov rastlinného a živočíšneho pôvodu na svetovom trhu.

Pôsobenie a dopad ekonomiky intenzifikačných opatrení na dosiahnuté výsledky výroby nie je rovnaký. Konečný efekt závisí aj od toho, pri akej úrovni intenzity poľnohospodárskej výroby opatrenie uplatníme.

Intenzifikácia poľnohospodárskej výroby závisí od:

· rozvoja vedných odborov,

· schopnosti ostatných národohospodárskych odvetví zabezpečiť pre poľnohospodárov prostriedky a služby na primeranej úrovni, 

· kvality produktov vyrábaných v poľnohospodárstve,

· úrovne využitia prostriedkov v poľnohospodárskom procese.


Základným predpokladom intenzifikačného procesu v poľnohospodárskej výrobe je zvyšovanie úrodnosti pôdy.

Ďalší faktor intenzifikácie rastlinnej výroby je spojený s používaním novovyšľachtených výkonných odrôd osív a sadív.

Aj zvyšovanie výkonnosti jednotlivých odvetví živočíšnej výroby patrí medzi rozhodujúce činitele intenzifikácie.

Efektívne využívanie výkonnej a modernej poľnohospodárskej techniky v spojení s kvalifikovanými pracovníkmi rozhoduje o účinnosti ďalších intenzifikačných faktorov.

Intenzifikačný proces v našom poľnohospodárstve možno rozdeliť do 2 základných vývojových etáp.

V prvej etape išlo o dosiahnutie sebestačnosti vo výrobe vlastných potravín. Tomu zodpovedali aj neustále rastúce vstupy do poľnohospodárskej výroby.

Druhú etapu evidujeme po roku 1990, kedy došlo k zmenám v oblasti agrárnej a výživovej politiky. To nastolilo nové požiadavky na poľnohospodársky sektor.

Hlavným cieľom je postupne nahradzovať intenzifikačnú funkciu chémie biologickými intenzifikačnými vstupmi. Poľnohospodárstvo v tomto období vstúpilo do novej fázy svojho rozvoja, v ktorom významné miesto zaujímajú práve biotechnológie ako nový smer vo výrobe potravín.

V súvislosti s intenzifikáciou rastlinnej výroby sa v posledných rokoch stretávame aj s geneticky upravenými plodinami. Geneticky modifikované rastliny umožňujú výrazne urýchliť proces šľachtenia a v konečnom dôsledku aj tvorbu nových odrôd s vysokými produkčnými parametrami. Pestovanie takýchto plodín môže mať nepriaznivé dôsledky na životné prostredie.

Program biologizácie spoločnosti musí byť podľa Perspektívneho návrhu biologizácie poľnohospodárstva na obdobie najbližších 15-tich rokov založených na dimenzii:

1. ekologickej (zachovanie rôznorodosti podmienok a foriem života na zemi), ktorej základom je usmernenie ľudských aktivít v krajine, v súlade s medzami únosnosti prirodzených ekosystémov, 

2. ekonomickej, ktorá vychádza s vyváženosti základného ekonomického vzťahu “zisk – náklady“, kde náklady musia zohľadňovať aj enviromentálne ukazovatele,

3. sociálnej, ktorá má za cieľ zabezpečiť dôstojnú a primeranú kvalitu života pre každého človeka.

28.

Produktivita živej a celkovej práce

Produktivita práce vyjadruje stupeň účinnosti vynaloženej ľudskej práce. Množstvo vyrobených úžitkových hodnôt je priamo úmerné veľkosti spotreby pracovnej sily a naopak, účinok ľudskej práce sa prejavuje v množstve vytvorených úžitkových hodnôt prostredníctvom vyrobenej produkcie. Pretože odmerať spotrebu živej práce, jej intenzitu (veľkosť pracovného úsilia), je veľmi obtiažne, sleduje sa množstvo vynaloženej práce len trvaním práce v čase. Potom pomer medzi množstvom vyrobených úžitkových hodnôt a časom potrebným na ich výrobu sa nazýva produktivita práce.

Produktivitu práce môžeme vyjadriť 2 spôsobmi:

1. Priamym spôsobom – úroveň produktivity práce je vyjadrená kvantitatívnym pomerom množstva vyrobenej produkcie k množstvu času spotrebovaného na jej výrobu.
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P = produktivita práce,

Q = objem výroby,

T = vynaložený pracovný čas.

Priamy spôsob sa používa predovšetkým pre súhrnné vyjadrenie produktivity práce. Produktivita práce je tým vyššia, čím viac vyrobených produktov pripadá na jednotku vynaloženej práce.

2. Nepriamym spôsobom – úroveň produktivity práce je vyjadrená pomerom vynaloženého pracovného času k množstvu vyrobenej produkcie. Ide teda o recipročnú hodnotu priameho vyjadrenia.
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Nepriamy spôsob sa využíva pri vyjadrení produktivity práce pri jednotlivých výrobkoch. Znížením prácnosti, t.j. znížením spotrebovaného času na výrobu jednotky produkcie rastie produktivita práce.


V prvom prípade je produktivita práce vyjadrená priamo množstvom výrobkov, v druhom prípade nepriamo, vynaloženým časom.


Do výrobného procesu v poľnohospodárstve sa zapája stále väčšie množstvo prostriedkov (techniky), ale sa znižuje počet pracovníkov. Z dôsledku toho sa mení jednak množstvo vynaloženej živej a minulej práce, ale aj pomer medzi nimi. Dochádza k tzv. substitúcii živej práce minulou.

Vyjadrovanie produkcie a práce v poľnohospodárstve
Pri vyjadrovaní produktivity práce v poľnohospodárskej výrobe sa tak ako aj v ostatných národohospodárskych odvetviach vychádza zo základného vzťahu Q/T. Aby sme mohli vyčísliť produktivitu práce musíme poznať:

a.) množstvo vyrobenej produkcie,

b.) množstvo vynaloženej práce (spotrebovaného času).

Množstvo vyrobenej produkcie v poľnohospodárskej výrobe môžeme kvantifikovať prostredníctvom fyzických jednotiek (RV, ŽV) a dohodnutých jednotiek(produktivita práce na medzinárodnej úrovni).


Jedným z problémov vyjadrovania produktivity práce v poľnohospodárstve je meranie množstva vynaloženej práce živej, ale aj celkovej. Najvhodnejším spôsobom merania množstva vynaloženej práce sú časové jednotky. Množstvo spotrebovaného času by malo čo najpresnejšie vyjadrovať čas vynakladanej práce. Popri odpracovaných hodinách sa môže tiež sledovať počet odpracovaných dní.


Pre výpočet produktivity práce sa používa obdobie jedného roka. Preto v poľnohospodárstve pod produktivitou práce všeobecne rozumieme množstvo produktov vyrobených jedným pracovníkom za obdobie jedného roka. Pri sledovaní produktivity práce za dlhšie časové obdobie používame väčšie časové jednotky vyjadrujúce ročný fond pracovného času práceschopného pracovníka. Tento fond sa vyjadruje počtom hodín pripadajúcich na jedného pracovníka.


Vyčísľuje sa viacerými spôsobmi:

· meranie práce počtom stálych pracovníkov. Stály pracovník má v poľnohospodárstve hlavné alebo jediné zamestnanie. Tento spôsob merania spotreby práce neprihliada na pracovnú účasť sezónnych a pomáhajúcich pracovníkov;

· meranie práce prostredníctvom prepočítaných pracovníkov – umožňuje zohľadniť účasť ďalších pracovných síl;

· meranie práce priemerným evidenčným počtom pracovníkov – vychádza z denného sledovania stavu pracovníkov stálych, sezónnych a pomáhajúcich v priebehu roka.

V odvetviach RV a ŽV je možné použiť na evidenciu spotrebovaného času normy spotreby práce v podobe noriem času alebo výkonu.

Rovnako môžeme rozlišovať medzi prácou priamych výrobných pracovníkov a prácou všetkých pracovníkov.

Spotrebu živej práce môžeme vyjadriť aj v peňažných jednotkách. Tu vzniká problém s ocenením jednotky práce. Vyššia kvalita by mala byť vyššie ocenená.

Spoločným nedostatkom predchádzajúcich spôsobov merania práce je to, že vyčíslená produktivita práce vyjadruje iba vynaloženú živú prácu a nezachytáva spotrebu zhmotnenej práce. Pri sledovaní produktivity celkovej (spoločenskej) práce používame tzv. porovnateľné náklady, v ktorých je obsiahnutá spotreba živej aj minulej práce.

29.

Ukazovatele produktivity práce

Ukazovateľ  produktivity práce, ktorý dostaneme zo vzťahu P=Q/T, nazývame aj základným (výsledným) ukazovateľom. Ak chceme vypočítať produktivitu práce v jednotlivých pracovných operáciách, použijeme čiastkové ukazovatele. Na vyjadrenie produktivity práce za poľnohospodárstvo ako národohospodárske odvetvie používame ukazovatele:
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Ďalej produktivitu živej práce môžeme vyčísliť zo vzťahu:
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Vysokú vypovedaciu schopnosť má aj ukazovateľ plošnej intenzity:


[image: image29.wmf]dárstve

poľnohospo

 

v

 

v

pracovníko

 

počet

pôdy

dárskej 

poľnohospo

 

výmera

 

 

PP

=


Za podnik vyjadríme produktivitu práce tak, že dáme do pomeru celkovú hrubú produkciu, výslednú produkciu, vlastnú alebo čistú produkciu k množstvu vynaloženej práce.

Pri výpočte produktivity práce je treba využiť kategóriu rovnakého rozsahu, čitateľa i menovateľa len za RV alebo len za ŽV.

Za jednotlivé komodity:


[image: image30.wmf]výrobok

 

na

 

práce

anej 

 spotrebov

množstvo

výrobku

 

produkcia

 

hrubá

 

 

PP

=


Produktivitu celkovej práce vypočítame:
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CVN = celkové vlastné náklady.

Ukazovateľ vyjadruje koľko produkcie pripadá na 1 Sk vynaložených nákladov. Tento vzťah je zároveň aj ukazovateľom hospodárnosti.

Vyčísliť môžeme aj produktívnosť kapitálu:
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CK = celkový kapitál,

VK = vlastný kapitál.

S uvedeného vyplýva, že ukazovatele produktivity práce v poľnohospodárskej výrobe môžeme konštruovať všeobecne ako pomer Q/T pri rôznych spôsoboch merania vyrobenej produkcie a vynaloženej práce a pri vzájomnej kombinácii. Ide o to, aby sme ukazovatele vypočítali vo vzájomne porovnateľných hodnotách.

30. 
Ekonomické vzťahy a zákonitosti produktivity práce

Náhrada živej práce zhmotnenou prácou je zákonitým prejavom rastu produktivity celkovej práce. Produktivita práce v poľnohospodárstve stúpa vplyvom rastu produkcie a vplyvom úspory práce a pracovných síl. Úbytok pracovných síl v poľnohospodárskej prvovýrobe je zákonitý jav. V dôsledku úbytku pracovných síl bude stúpať produktivita živej práce i v prípade, keď intenzita výroby bude stagnovať.


Predpokladom efektívnej substitúcie je, aby väčšia cena živej práce bola nahradená menšou cenou minulej práce. To znamená, že hranica efektívnosti substitúcie živej práce kapitálom nastáva vtedy, keď úspora živej práce sa rovná prírastku práce zhmotnenej. 


Medzi vývojom produktivity živej práce a celkovej práce je rozdiel. Produktivita živej práce spravidla stúpa rýchlejšie ako produktivita celkovej práce. 


Úroveň produktivity práce v poľnohospodárstve je závislá od ceny pracovnej sily. Cena pracovnej sili je určovaná celospoločenskými podmienkami. Nízka cena pracovnej sily vedie k odchodu pracovníkov z poľnohospodárskej výroby do odvetví s vyššou úrovňou miezd. Keď porovnáme priemerný ročný zárobok v poľnohospodárstve SR s priemerným zárobkom farmára v EÚ, potom priemerný ročný príjem u nás je podstatne nižší. Nízka cena práce v poľnohospodárstve sa stáva brzdou ďalšieho rozvoja. 


Na druhej strane treba uviesť, že rast úrovne miezd v poľnohospodárstve za inak nezmenených podmienok zvyšuje výrobné náklady na poľnohospodársku produkciu a vynucuje substitúciu pracovnej sily technikou. Výkonnosť pracovnej sily závisí aj od pracovných a životných podmienok pracovníkov.


Hlavným faktorom ovplyvňujúcim úroveň produktivity práce je technická inovácia a využívanie jej výsledkov v podmienkach poľnohospodárstva. Stupeň mechanizácie je rozdielny v jednotlivých odvetviach RV a ŽV.


Na rast produktivity práce pozitívne pôsobí špecializácia a koncentrácia výroby. Špecializácia vedie spravidla k vyššej produktivite práce, rast koncentrácie môže mať aj negatívny dopad (napr. zvyšovanie N na dopravu).


V poľnohospodárstve sú prírodné podmienky činiteľom, ktorý veľmi výrazne ovplyvňuje úroveň produktivity práce. V rôznych prírodných podmienkach, pri inak rovnakých výrobných predpokladoch, je množstvo vynaloženej práce, teda i úroveň práce rozdielna. 


Biologické zákonitosti poľnohospodárskej výroby spôsobujú, že úroveň produktivity práce nemôžeme merať v ktoromkoľvek období. Ďalší problém je v tom, že viaceré poľnohospodárske odvetvia sú združenou výrobou.


Možnosti zdokonaľovania jednotlivých momentov výrobného procesu v poľnohospodárstve sú zároveň aj rezervami rastu produktivity práce. Tieto rezervy sa členia na:

- bežné – využiteľné v priebehu roka,

- perspektívne – spojené s novými investíciami.

Rezervy sa ďalej členia na výrobkové, podnikové, odvetvové a národohospodárske.


Produktivitu práce v poľnohospodárstve možno uzavrieť konštatovaním, že jej zvyšovanie je nevyhnutnou podmienkou pre rast životnej úrovne pracovníkov. Je predpokladom pre znižovanie cien poľnohospodárskej produkcie, a tým nepriamo pre zvyšovanie životnej úrovne obyvateľstva. 

31.

Ukazovatele rentability poľnohospodárskej výroby

Rentabilitu vo všeobecnosti chápeme ako relatívne vyjadrenie výsledkov hospodárenia vo vzťahu k určitému základu. Rentabilita je často definovaná ako schopnosť podniku dosahovať zisk a zhodnocovať kapitál vložený do výroby. Podstatou zisku je vytvorená a realizovaná nadhodnota.


V ekonomickej literatúre sa rozlišuje rentabilita národohospodárska a podniková. Ich existencia vyplýva zo vzťahov, ktoré vznikajú v procese výroby a rozdeľovania výsledkov medzi podnikmi a štátom.


Národohospodárska rentabilita vyjadruje zisk v danom organizačnom článku, resp. v danom čiastkovom reprodukčnom procese skutočne vytvorený.


Podniková rentabilita vyjadruje tú súčasť novovytvorenej hodnoty, ktorá sa v danom organizačnom článku, resp. čiastkovom reprodukčnom procese skutočne realizovala vo forme zisku.

Ukazovatele rentability môžu byť konštruované ako pomer zisku medzi jedným výrobným činiteľom, alebo ako pomer medzi ziskom a niekoľkými výrobnými činiteľmi.

Ukazovatele rentability poznáme:

a.) absolútne – udávajú výšku zisku na jednotku výrobného faktora,

b.) relatívne – vyčísľujú sa spravidla v percentách.    

Ukazovatele rentability vyjadrujú výnosnosť podnikových aktivít. Spoločné pre rôzne konštruované ukazovatele rentability je, že porovnávajú výsledok podnikovej činnosti zo základom.


Za syntetický ukazovateľ rentability sa považuje rentabilita celkového kapitálu. Tento ukazovateľ vyjadruje s akou intenzitou sa reprodukuje kapitál vložený do podniku.

Kapitálovú rentabilitu (mieru zisku) vypočítame:
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= rentabilita celkového kapitálu,
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Efektom produkcie celkového vloženého kapitálu nie len čistý zisk, ale aj zdanené úroky. Potom rentabilitu celkového kapitálu (RCK) vyjadruje vzťah:
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Ú

= nákladové úroky.

Uvedený ukazovateľ môže mať dve formy:

1. rentabilita vlastného kapitálu (RVK) alebo rentabilita vlastného imania, ktorú označujeme aj ROE. Má zásadný význam pre vlastníkov spoločnosti, pre veriteľov má význam podobný:
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VK
= vlastný kapitál.

2. rentabilita použitého kapitálu (RPK):
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PZ

= prevádzkový kapitál – čistý zisk pred splatením úrokov,

CPK
= celkový použitý kapitál.

Prvý ukazovateľ vyjadruje, do akej miery podnik reprodukuje vlastné zdroje. Hodnota druhého ukazovateľa je mierou výnosovej sily celkových dlhodobých investícií zo všetkých zdrojov podniku. Z výsledku obidvoch ukazovateľov môžeme posúdiť účinnosť využívania majetku z hľadiska úrovne zisku.

Rentabilita dlhodobého kapitálu:
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Ukazovateľ vyjadruje výnosnosť vlastného kapitálu s využitím dôchodkového cudzieho kapitálu. 

Z ukazovateľov, ktoré merajú zisk k hospodárskemu výsledku podniku a vyjadrujú zhodnotenie spotrebovaných výrobných činiteľov sú významné:

- ukazovateľ rentability tržieb (RT), 

- ukazovateľ rentability výnosov (RV).
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Lepšou vypovedaciu schopnosť, najmä pri posúdení efektívnosti podniku, má ukazovateľ rentability tržieb. Dané je to tým, že výnosy obsahujú produkciu na sklade, ktorá nemusí byť realizovaná a vynaložené zdroje na výrobu sú pre podnik skutočne vynaloženým nákladom.

Pri posudzovaní úrovne rentability ďalej vypočítame nákladovú rentabilitu prostredníctvom ukazovateľov:

- miera rentability (MR):
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= zisk,
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= celkové vlastné náklady.

Vyjadruje stupeň využitia nákladov práce a kapitálu. Je druhou stránkou rentability a ukazuje tiež na hospodársku činnosť podnikov.

- meria rentability trhovej produkcie (MRTP):
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ZR

= zisk z realizácie,

VNTP = vlastné náklady vynaložené na trhovú produkciu.

Zisk z realizácie výrobkov ako rozdiel medzi tržbami za predanú produkciu a nákladmi na túto produkciu.

Pri jednotlivých komoditách rentabilitu vyjadríme zo vzťahu:
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Často posudzujeme rentabilitu po zohľadnení dotácií:
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V literatúre, ale aj v praxi sa stretávame s ďalšími ukazovateľmi, ktoré používame pre vyjadrenie rentability.

Rentabilita základného imania (RZI):
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ZI

= základné imanie.

Rentabilita pracovne sily – živej práce (RPS):
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Alebo sa používa ukazovateľ rentability miezd (RM):
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M

= mzdové náklady alebo osobné náklady.

Okrem počtu pracovníkov a mzdových (osobných) nákladov je možné zisk prepočítať aj na spotrebu práce v hodinách (h) alebo v menovateli uviesť pracovné náklady (PN). Potom rentabilita (R) sa vyčísli:
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V poľnohospodárskej výrobe využívame aj ukazovateľ objem rentability (OR), v ktorom je zahrnutý aj vplyv intenzity výroby:
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Uvedená ukazovatele možno považovať za základné. K nim sa priraďujú ukazovatele, ktoré majú za úlohu doplniť alebo spresniť informácie vyplývajúce zo základných ukazovateľov. Pre posúdenie úrovne rentability je možné využiť aj odvodené ukazovatele. Napr.:

Nákladový podiel – hospodárnosť výroby (NP):
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Obrátená hodnota uvedeného ukazovateľa sa nazýva ekonomická efektívnosť nákladov (EEN):
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Vyčísliť je možné aj efektívnosť pracovných, či materiálových nákladov.

Výnosnosť produkcie (VP):


[image: image51.wmf]výnosy

zisk

VP

=


Pre výpočet rentability výrobkov možno tiež využiť ukazovateľ:
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V literatúre sa uvádza aj ukazovateľ tempo reprodukcie nazývaný miera akumulácie, ktorý sa tiež odvádza zo základného tvaru kapitálovej rentability. Vychádza z tej časti zisku, ktorá je použiteľná na reprodukciu kapitálu.  

32. 
Činitele pôsobiace na rentabilitu a jej vývoj

Rentabilita pôsobí ako objektívny činiteľ pri vytváraní nutných národohospodárskych proporcií. Na druhej strane je možné využitím rentability doterajšie národohospodárske vzťahy meniť a vytvárať nové. Cieleným zvyšovaním rentability možno vytvoriť priaznivejšie podmienky pre niektoré odvetvia a umožniť tak ich rýchlejší rozvoj a zvyšovanie ich produkcie podľa dopytu. 


Rentabilita v poľnohospodárstve má niekoľko charakteristických rysov. Ide predovšetkým o vplyv prírodných podmienok na úroveň vlastných nákladov. Poľnohospodárske podniky spravidla vyrábajú širší sortiment výrobkov, a preto je popri úrovni cien a vlastných nákladov rentabilita ovplyvňovaná aj štruktúrou výroby. K zmene výšky rentability môže dôjsť aj zmenou technológií, zmenou organizácie výroby, zmenou medziproduktu na finálny výrobok a opačne, stupňov využitia prostriedkov a pracovných síl. Rentabilitu pozitívne ovplyvňuje kvalita produkcie, ktorá sa premieta do realizačnej ceny. Na rentabilitu pôsobia všetky zložky nákladov, aj rýchlosť a doba obratu, efektívne využitie fixného kapitálu a ďalšie faktory.


Na rozdielnu úroveň rentability v poľnohospodárstve vplývajú rozdielne prírodné a ekonomické podmienky, ako aj rozdielny stupeň využívania týchto podmienok. V súvislosti s prírodnými podmienkami ide o relatívne stabilne pôsobiace diferencované podmienky. Významne pôsobia aj klimatické podmienky, ktoré sú v jednotlivých rokoch premenlivé. Obidva tieto vplyvy majú objektívny charakter. Prírodné podmienky, v ktorých hospodária subjekty, možno lepšie alebo horšie využívať. 


Osobitne treba prihliadnuť na intenzitu využitia pôdy ako výrobného faktora. Zvláštnosťou poľnohospodárskej výroby je, že výšku zisku musíme posudzovať aj na jednotku výmery. Vzhľadom na to, že jednotlivé plodiny majú rozdielne dlhé vegetačné obdobie, umožňujú niektoré plodiny dosiahnuť dve úrody v jednom roku  na tom istom pozemku.


Poľnohospodárske podniky hospodária aj v diferencovaných ekonomických podmienkach. Majú rozdiele vybavenie majetkom, pracovníkov s rozličnou kvalifikovanou a profesijnou úrovňou, rozdielnu štruktúru finančného krytia aktív a s príslušným dosahom na úroveň nákladov, atď. Vo všeobecnosti platí, že rozdielne ekonomické podmienky hospodárenia možno hodnotiť ako objektívne len z hľadiska podniku v danom roku. Posudzovanie zo širších hľadísk (napr. okres, kraj, región, republika) a z hľadiska dlhších časových období, reálne ekonomické podmienky sú výsledkom celkov agrárnej politika a majú teda subjektívny charakter. 


Úroveň využívania prírodných a ekonomických podmienok predmetným podnikom, aj keď podstatne vplýva na dosahovanú rentabilitu, má jednoznačne subjektívny charakter.


V nadväznosti na uvedené príčiny, dosahujú jednotlivé poľnohospodárske subjekty rozdielnu úroveň rentability. V dôsledku toho treba posudzovať rentabilitu z hľadiska:

- dosahovania rentability výroby subjektov hospodáriacich v rozdielnych prírodných podmienkach,

- rozdielov medzi podnikmi hospodáriacimi v porovnateľných prírodných podmienkach.


V rámci daných podmienok si poľnohospodársky subjekt má zvoliť takú intenzitu výroby a štruktúru produkcie, aby dosiahol čo najpriaznivejšie výsledky hospodárenia, pričom rentabilita je ich dôležitou súhrnnou charakteristikou.     
      

VIII.
  EKONOMIKA NÁSTROJOV AGRÁRNEJ POLITIKY

33.

Cenová politika v poľnohospodárstve

Ceny sú základným nástrojom uhrádzajúcim ekonomicky oprávnené náklady výrobcovi. Cena je peňažná suma dohodnutá pri nákupe a predaji tovaru. Súčasťou ceny tovaru vymedzeného dohodnutými podmienkami môžu byť úplne alebo z časti náklady na obstaranie, obeh tovaru a zisk. Súčasťou ceny je aj DPH, príslušná spotrebná daň, a pri dovážanom tovare aj clo a iné poplatky.

Metodické prístupy stanovenia cien:

a) stanovenie cien orientované na náklady,

b) stanovenie cien orientované na konkurenciu (ponuku),

c) stanovenie cien orientované na odberateľa (dopyt).

Spôsob stanovenia cien orientovaných na náklady spočíva na nákladových kalkuláciách. 

Spôsob stanovenia cien orientovaných na konkurenciu vychádza predovšetkým z pozorovania, ako sa v cenovej oblasti správa konkurencia. Najjednoduchší spôsob využíva zistené ceny konkurencie, od ktorých sa v zhode s marketingovou stratégiou udržiava určitá odchýlka.

Stanovenie cien, ktoré berie do úvahy názor odberateľa, sa opiera o získané informácie. Na to sa využívajú rôzne spôsoby prieskumu trhu.

Pre výhodnejšie a objektívnejšie stanovenie cien sa uplatňuje kombinovaná metóda. Pri kombinovanom spôsobe stanovenia cien je treba brať do úvahy faktory charakterizujúce trh určitého výrobku, ku ktorým patria:

· porovnateľnosť výrobku,

· typ výroby,

· znalosť cien a niektorých faktorov, ktoré ceny ovplyvňujú,

· údaje o cenách.

Nevyhnutným zdrojom informácií je cenový prieskum. Ceny spravidla rozdeľujeme na voľné trhové ceny a viazané (regulované) ceny. Spôsoby regulácie sú:

a) úradné určenie cien,

b) vecné usmerňovanie cien,

c) časové usmerňovanie cien,

d) cenové moratórium.

Garantovaná cena je cena, za ktorú sa štát zaväzuje v prípade nerovnovážneho stavu nakúpiť od výrobcov vybraný výrobok vopred určeného množstva a kvality. Garantované ceny sú:

a) minimálne,

b) pevné.

Minimálne ceny sa uplatňujú pri intervenčných nákupoch. Štát ich používa na ochranu výrobcov.

Pevná cena je stanovená tak, že umožňuje priemernému výrobcovi dosahovať rentabilitu nad hranicou jednoduchej reprodukcie. Je zároveň cenou minimálnou aj maximálnou. Na ochranu spotrebiteľov používa štát maximálne ceny, ktoré by mali zabrániť prípadnému bezdôvodnému zvyšovaniu cien.

Nástrojmi organizácie trhu (komoditných režimov) v rámci Spoločnej poľnohospodárskej politiky EÚ sú:

· cenová politika:    
- inštitucionálne ceny,

- trhová cena,

· intervencie, 

· exportné dotácie, 

· clá a ostatné platby,

· kvóty na množstvo,

· priame platby (nepriama regulácia množstva),

· ostatné výpomoci.

Udržiavanie trhových cien, na úrovni zabezpečujúcej primerané príjmy poľnohospodárov, sa realizuje prostredníctvom mechanizmu ich podpory, ktorý je založený na troch skupinách opatrení a to na:

· vonkajšej ochrane trhu systémom dovozných ciel,

· trhovej intervencii,

· podpore vývozu prostredníctvom exportných dotácií.

34.

Daňová politika v poľnohospodárstve
Daň je povinná platba, ktorú subjekt (podnik, organizácia, domácnosť) odvádza do štátneho rozpočtu v stanovenej výške a lehote. Sústavu daní v SR tvoria:

1. Daň z pridanej hodnoty.

2. Spotrebné dane:

a) z uhľovodíkových palív a mazív,

b) liehu a destilátov,

c) z piva,

d) z vína,

e) tabaku a tabakových výrobkov

3. Daň z príjmov:

a) fyzických osôb,

b) právnických osôb.

4. Daň z nehnuteľností.

5. Cestná daň.

6. Daň z dedičstva a darovania.

7. Daň z prevodu a prechodu nehnuteľností.

8. Dane na ochranu životného prostredia.

Súčasný daňový systém SR:

PRIAME DANE
NEPRIAME DANE

A. Dane z príjmov
A. Univerzálne


- fyzických osôb

- daň z pridanej hodnoty


- právnických osôb

B. Majetkové dane
B. Selektívne


- daň z nehnuteľností

- spotrebné dane


- daň dedičská, darovacia a z prevodu nehnut.

- dane na ochranu životného prostredia



- cestná daň


Priame dane - sú také, ktorých platiteľom je majiteľ a užívateľ určitých stálych alebo získaných hodnôt. Ich výška je závislá od veľkosti príjmov platiteľa dane.



Nepriame dane - sú také, ktorých platiteľom je síce tvorca určitých hodnôt, ale ich neužíva (spravidla sú tieto hodnoty určené na predaj). Nepriame dane teda platia spotrebitelia pri nákupe tovarov a služieb. 

Daň z nehnuteľností pozostáva z dane z pozemkov a z dane zo stavieb. Správcom dane sú miestne úrady samosprávy. Táto daň najviac zaťažuje poľnohospodárske subjekty. Daňovníkom dane z pozemkov je vlastník alebo užívateľ. Ak je poľnohospodársky pozemok v prenájme na viac ako 5 rokov, je daňovníkom nájomca. Ak sú pozemky ako majetok štátu prenajaté, platí daň nájomca.

Zákon o cestnej dani rieši zdaňovanie subjektov, ak používajú motorové a prípojné vozidlá na podnikanie. Stanovuje sadzby dane podľa jednotlivých druhov použitých dopravných prostriedkov. Cestná daň sa má nahradiť daňou z prevádzky motorových vozidiel.

Zákon o dani z dedičstva, darovania, prevodu a prechodu nehnuteľností stanovuje, čo je predmetom dane a ich sadzby.

Daň z pridanej hodnoty významne ovplyvňuje príjmovú časť štátneho rozpočtu. 

Zákony o spotrebných daniach stanovujú sadzbu dane.

Určitou formou dane, ktorá je zdrojom príjmu ŠR a ktorú štát ukladá pri prechode tovaru cez jeho colnú hranicu, je clo.

Využitím cla možno výrazne ovplyvniť výrobu a spotrebu príslušného tovaru, nakoľko clo zvyšuje cenu, a tým i náklady na dovoz pre domácich výrobcov. Zvýšením ceny sa automaticky presúva časť domáceho dopytu z dovážaného tovaru na tovar vyrábaný domácimi výrobcami. To umožňuje zvýšiť objem výroby, následne zamestnanosť a lepšie využitie výrobných kapacít.

Colná politika – je súčasťou zahranično-obchodnej hospodárskej politiky štátu. Predstavuje súhrn zásad, noriem a opatrení, ktoré štát používa na dosiahnutie určitých cieľov a záujmov v hospodárskych vzťahoch s ostatnými štátmi. Colná politika môže byť liberálna (t.j. podporuje pohyb tovaru cez hranice) alebo protekcionistická, ochranárska.

Podľa Colného zákona sa uplatňujú tieto clá:

· dovozné clo – vyberané pri dovoze tovaru. Podlieha mu všetok dovezený tovar s výnimkou tovaru oslobodeného. V súčasnosti clo ako ochranný mechanizmus má klesajúci trend, lebo krajiny preferujú iné netarifné obchodné nástroje na ochranu domáceho sektora, najmä poľnohospodárskeho. Licencie na dovoz a licencie na export sú príkladom netarifných prekážok voľného obchodu. Jednou z najstarších netarifných bariér obchodu sú kvóty. Kvóta na rozdiel od cla nepriamo generuje dve ceny: domácu aj svetovú. Kvóta ako nástroj obchodnej politiky má zmysel len vtedy, ak dovážané množstvo po zavedení kvotačného systému bude pod množstvom pred jeho zavedením;

· vývozné clo – clo vyberané pri vývoze tovaru,

· antidumpingové clo – clo vyberané z dovážaného tovaru, ktorý je predmetom dumpingu,

· vyrovnávacie clo – osobitné clo vyberané s cieľom vyrovnania prémie alebo subvencie, ktorá bola priamo alebo nepriamo poskytnutá na zhotovenie, výrobu alebo vývoz tovaru,

· odvetné clo – prirážka k colnej sadzbe, prípadne zavedenie osobitného cla z tovaru, ktorý podľa colného sadzobníka clu nepodlieha. Je určené na prechodnú dobu z dôvodov hospodárskej odvety na tovar dovážaný zo štátu, ktorý diskriminuje SR v hospodárskych vzťahoch. 

Clá je možné rozdeliť aj na:

1. špecifické (konštantné) clo – dovážajúci subjekt zaplatí určitú konštantnú sumu bez ohľadu na to, aká je trhová cena a aké je dovážané množstvo,

2. valorické (hodnotové) clo – dovážajúci subjekt zaplatí určité percento zo svetovej ceny alebo určité percento z hodnoty daného tovaru.

35.

Dotačná a úverová politika v agrokomplexe
Dotácie sú peňažné prostriedky, ktoré majú charakter transferovej platby, t.j. platby, ktorú jednotlivec alebo inštitúcia poskytuje inému jednotlivcovi alebo inštitúcii bez toho, aby očakával nejakú protihodnotu. Cieľom dotácií je vyrovnať finančnú nerovnováhu podnikateľských subjektov. Subvencie slúžia na udržanie nízkej ceny niektorých výrobkov. 

Z hľadiska kritérií, podmienok a postupu ich priznávania sme delili dotácie na systémové a fakultatívne.

Systémové dotácie boli určené na podporu poľnohospodárstva v horších prírodných podmienkach. 

Fakultatívne dotácie sa poskytovali na základe rozhodnutia konkurznej komisie výberovo podľa splnenia podmienok pre konkrétny dotačný titul.

Z hľadiska formy poskytovania môžu byť dotácie priame a nepriame.

Priame dotácie sa poskytujú na 1 ha, 1 pracovníka, 1 ks, na prestavaný objem rozpočtových nákladov v roku.

Nepriame dotácie sa poskytujú vo forme čiastočnej úhrady úrokov z poskytnutých úverov alebo vo forme úhrady stanovenej časti dohodnutého počtu splátok.

Na dotácie nie je právny nárok. Dotácie sa neposkytujú tým subjektom hospodáriacim na poľnohospodárskej pôde, ktoré neuhrádzajú časovo splatné záväzky voči štátnemu rozpočtu a rozpočtu obcí, dlhodobo nedosahujú priaznivé ekonomicko-finančné výsledky, sú v likvidácii, alebo bol na ne vyhlásený konkurz. O priznaní dotácií rozhodujú orgány MP SR.

Od roku 1999 sa dotačná politika realizuje prostredníctvom dvoch výnosov:

1. Podpora hospodárenia na pôde v znevýhodnených oblastiach (výnos MP SR, ktorým sa vyhlasujú katastrálne územia patriace do jednotlivých poľnohospodársky znevýhodnených oblastí a stanovuje výška podpory na ich obhospodarovanie).

2. Podpora podnikania v poľnohospodárstve (Výnos MP SR o podpore podnikania v poľnohospodárstve).

Výnos MP SR na rok 2001, ktorým sa vyhlasujú katastrálne územia patriace do jednotlivých poľnohospodársky znevýhodnených oblastí a stanovuje výška podpory na ich obhospodarovanie, ustanovuje:

· dotácie na udržiavanie kvality pôdy v krajine pasením a kosením,

· dotácie na kompenzáciu nižšej dôchodkovosti v dôsledku znevýhodnených výrobných podmienok obhospodarovanej ornej pôdy,

· dotácie na kompenzáciu pri dosahovaní nižších výnosov v dôsledku znevýhodnených výrobných podmienok pri pestovaní špeciálnych trvalých kultúr (chmeľnice, vinice, ovocné sady a plantáže drobného ovocia),

· dotácie na podporu kráv bez trhovej produkcie mlieka a chovu oviec a kôz.

Od mája 1999 sa zaviedli:

· dotácie na úhradu časti poistného a časti škôd katastrofického významu na úrode a hospodárskych zvieratách,

· dotácie na podporu realizácie rozvojových programov.

Vo Výnose MP SR o podpore podnikania v roku 2001 sú vyhlásené rozvojové programy agrárnej a potravinovej politiky:

· trhové režimy,

· všeobecné služby pre poľnohospodárstvo,

· ekologické poľnohospodárstvo,

· modernizácia a podpora štrukturálnych zmien v poľnohospodárstve.

Rozvojový program trhové režimy zahrňuje:

· dotácie na kompenzačné platby v rastlinnej a živočíšnej výrobe,

· vyrovnávacie platby v rastlinnej a živočíšnej výrobe.

Vyhlásený program všeobecné služby pre poľnohospodárstvo na rok 2001 obsahuje dotácie na:

· podporu udržiavania a zlepšovania genetického potenciálu v rastlinnej a živočíšnej výrobe,

· podporu historicky a spoločensky významných činností a určených zariadení,

· podporu odbytu poľnohospodárskych výrobkov a služieb v poľnohospodárstve,

· podporu rozvoja ľudských zdrojov v poľnohospodárstve.

Obsahom rozvojového programu ekologické poľnohospodárstvo je dotácia na:

· podporu ekologických programov,

· zatrávnenie,

· podporu využívania pôdneho fondu na nepotravinárske účely.

Štvrtý rozvojový program modernizácia podpora reštrukturalizácie podnikateľskej sféry obsahuje dotácie na:

· podporu sprístupnenia prevádzkového kapitálu,

· zmiernenie rizikovosti poľnohospodárskej výroby,

· rozvoj agroturistiky, vidieka a diverzifikácie ekonomických aktivít,

· podporu modernizácie, diverzifikácie a reštrukturalizácie poľnohospodárstva a potravinárskeho priemyslu.

Úvery a úroky sú ďalším významným nástrojom agrárnej politiky.

Úver je poskytnutie finančných prostriedkov právnickým alebo fyzickým osobám za vopred dohodnutých podmienok na určitý čas za úrok alebo inú úhradu. Základnou formou úveru je úver obchodný (komerčný) a úver bankový, ktorý má charakter bankovej pôžičky. Pri bankovom úvere ide o ekonomický vzťah medzi bankou, ktorá poskytuje dočasne voľné peňažné prostriedky a vystupuje ako veriteľ a klientom, ktorý je dlžník a je povinný splatiť svoj dlh voči banke vrátane úroku.

Z časového hľadiska členíme úvery na:

· krátkodobé (do 12, niekedy 18-24 mesiacov),

· strednodobé (na obdobie 3 – 5 rokov),

· dlhodobé (na 5 a viac rokov).

Medzi krátkodobé úvery patria:

· účelové úvery na obežné aktíva,

· kontokorentný úver,

· revolvingový úver,

· preklenovací úver,

· úver na prechodný nedostatok finančných prostriedkov,

· úver na podporu exportu,

· úver na otvorenie dokumentárneho akreditívu,

· úver na privatizáciu.

Medzi strednodobé úvery zaraďujeme:

· účelový úver na obežné aktíva,

· rozvojový úver,

· úver na privatizáciu,

· vývozný úver.

Medzi dlhodobé úvery patria:

· rozvojový úver,

· privatizačný úver,

· konsolidačný úver.

V rezorte pôdohospodárstva v rámci krátkodobého úverovania poskytujú komerčné banky špecifické úvery na zabezpečovanie jarných a jesenných poľnohospodárskych prác, tzv. zelené úvery. Slúžia na úverovanie výrobných postupov súvisiacich s obstaraním osív, sadív, agrochemikálií, hnojív, či podobných látok.

Úrok je peňažná čiastka, ktorú je dlžník povinný zaplatiť za poskytnutie úveru, a to buď na základe dohody s veriteľom, alebo podľa platných právnych predpisov. úrok je cena, za ktorú veriteľ dáva svoje peňažné prostriedky dlžníkovi na používanie počas dohodnutej doby. Výška úroku je podmienená výškou diskontnej sadzby. Úroková miera je ukazovateľom, ktorý vyjadruje stupeň zhodnotenia pôžičkového kapitálu. Úrok z omeškania je čiastka, ktorú má veriteľ právo požadovať od dlžníka, ak nezaplatil svoj peňažný záväzok v termíne jeho splatnosti. Úrok z omeškania je možné požadovať len z čiastky, ktorá v deň splatnosti nebola zaplatená.

Do štruktúry nástrojov agrárnej politiky zahrňujeme aj poistenie. V súčasnosti máme dve formy poistenia:

1. zákonné,

2. zmluvné.

Zákonné poistenie sa netýka poisťovania poľnohospodárskej produkcie, ale pracovníkov. Do tejto skupiny patrí:

a) zdravotné poistenie,

b) sociálne poistenie,

c) poistenie zodpovednosti organizácie za škodu pri pracovnom úraze alebo choroby z povolania,

d) poistenie zodpovednosti za škodu spôsobenú prevádzkou motorového vozidla.

V rámci zmluvného poistenia je možné uzatvoriť:

a) dobrovoľné zmluvné poistenie,

b) povinné zmluvné poistenie.

Dobrovoľné zmluvné poistenie poľnohospodárskych podnikov je zamerané na:

· poistenie plodín, 

· poistenie hospodárskych zvierat,

· poistenie majetku.

Povinné zmluvné poistenie si podniky uzatvárajú na základe povinnosti uloženej zákonom.

36.

Účinnosť makroekonomických nástrojov
Agrárna a výživová politika tvorí významnú súčasť celkovej hospodárskej politiky vo všetkých krajinách s vyspelou ekonomikou. Ekonomická reforma v roku 1990 znamenala pre agrárny sektor veľmi nepriaznivé obdobie vývoja. Na prudký rast cien vstupov prvovýroba reagovala podstatným znížením materiálových výdavkov. Intenzifikačné faktory sa pre poľnohospodárov stali ekonomicky nedostupné. To sa odrazilo v zníženej produkcii. Pokles kúpyschopnosti obyvateľstva spôsobil problémy s odbytom výrobkov. V agrárnom sektore došlo k narušeniu základných ekonomických proporcií. Ciele agrárnej politiky neboli jasne stanovené.

Hlavnými nástrojmi dosiahnutia cieľov agrárnej politiky sú cenová sústava, úvery, úroky, poistenie, subvencie a daňová politika. Mechanizmus a pravidlá, prostredníctvom ktorých sa zabezpečuje podpora poľnohospodárstva v uvedených oblastiach sa od roku 1993 postupne menili. 

V cenovej politike, založenej na liberalizácii cien sa pokračovalo v uplatňovaní podpory stability cien prostredníctvom intervenčných nákupov za minimálne garantované ceny.

Riešenie problémov v oblasti agrosektoru vyžadovalo uplatňovať v poľnohospodárstve komplexný a previazaný systém trhových informácií a nástrojov dotačnej daňovej,  colnej, úverovej a licenčnej politiky, ktorý by zabezpečil najmä:

· rastom cenovej hladiny poľnohospodárskych výrobkov úhradu nákladov na ich výrobu,

· stimuláciu poľnohospodárskej prvovýroby podpornou politikou štátu tak, aby sa orientovala na produkty, ktorých výroba je v daných produkčných podmienkach ekologicky a ekonomicky najvýhodnejšia,

· prílev kapitálu, ktorý by sa investoval do rekonštrukcie výrobnej základne a nákupu nových technológií, čo by sa prejavilo v znižovaní materiálovej a energetickej náročnosti v agrosektore.

Za významný problém nášho poľnohospodárstva v súvislosti z jeho ďalším rozvojom možno považovať zabezpečenie rastu produktívnosti. Produktivita práce meraná PH na pracovníka je v krajinách EÚ 5-násobne vyššia ako u nás. Výkonnosť poľnohospodárstva závisí vo veľkej miere od výrobných faktorov a ich kombinácie. Väčšina našich podnikov nemá k dispozícii potrebné zdroje, preto uplatňovaná agrárna politika by mala umožniť perspektívnym podnikateľským subjektom prístup k nim. V súčasnosti sa tento problém rieši dotáciami vstupov.

Dôležitým nástrojom usmerňovania agrárneho trhu je cenová podpora s cieľom udržania relatívne stabilných cien agrárnych komodít.

Doplnkovým nástrojom k cenovej podpore sú produkčné kvóty, ktoré vlastne obmedzujú výrobu.

V Správe o poľnohospodárstve a potravinárstve v SR 2000 sa v časti hodnotenie ekonomického vývoja agropotravinárskeho komplexu a hospodáriacich subjektov konštatuje, že tendencie nepriaznivého vývoja pokračujú. Charakterizuje to vývoj základných ekonomických ukazovateľov:

· strata oproti predchádzajúcemu roku sa prehĺbila,

· prehĺbila sa strata právnických osôb, hlavne obchodných spoločností a znížil sa zisk SHR,

· zvýšila sa dynamika prehlbovania straty v lepších prírodných podmienkach,

· prehĺbili sa rozdiely v úrovni hospodárskeho výsledku medzi skupinou ziskových a stratových podnikov a výrazne sa zhoršil hospodársky výsledok v lepších prírodných podmienkach,

· poklesla pridaná hodnota,

· produktivita živej práce sa zvýšila predovšetkým ďalším znižovaním počtu pracovníkov v poľnohospodárskej prvovýrobe,

· znížila sa hodnota celkového majetku, výrazne sa znížil však aj podiel strojov a zariadení,

· mierne sa zvýšili investície v poľnohospodárskych družstvách do základného stáda,

· pokračoval úbytok celkového kapitálu, klesali bankové úvery, čo prispelo k zníženiu celkovej ako aj úverovej zadĺženosti majetku,

· zmiernila sa platobná neschopnosť, skrátila sa doby úhrady krátkodobých záväzkov,

· existujúci stav trhu s poľnohospodárskou pôdou je zatiaľ veľmi neprehľadný.
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